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INTRODUCTION

Depuis la nuit des temps, la traduction reste une activité
fondamentale sur divers plans. Elle a jou¢ un role crucial dans la création
des langues et littératures nationales, la diffusion des connaissances

scientifiques et techniques, sur les plans diplomatiques et politiques.

L’activité traduisante a toujours répondu au besoin du moment. Le
besoin du moment actuel est de « diffuser les informations »
technologiques, scientifiques,....commerciales, a tous les coins du globe.
Ainst ’activité traduisante a beaucoup évolué suite a I’évolution de la

société. Comme dit Danica Seleskovitch,

« L’explosion de Pinformation qui marque notre époque
s’est accompagnée d’un accroissement considérable de
Iactivité traduisante. Pour faire face a cet accroissement de
Pinformation plurilingue, on traduit aujourd’hui des textes
techniques, scientifiques, administratifs, juridiques, etc. ... »
et on traduit, proportionnellement, beaucoup moins
d’oeuvres littéraires. »' '

" DELISLE Jean, “Préface de Danica SELESKOVITCH”, dans L’Analyse du
Discours Comme Méthode de Traduction, Editions de I’Université d’Ottawa, Canada,
1984, p.9. .




Tenant compte de la nécessité de I’heure actuelle, nous nous
proposons de faire une analyse et un commentaire de quelques textes
illustratifs traduits du frangais en anglais procurés surtout des entreprises
situées a Delhi. Pour ce qui est du rapport annuel qui constitue une
catégore importante des textes d’entreprise, nous en avons choisi I’un en
frangais et I’autre en anglais, et cela pour étudier et analyser les différents

genres de domaines d’activité d’une entreprise.

Pourquoi entreprise comme un cadre pour aborder les textes du
domaine professionnel? Comme nous le savons, I’entreprise joue un réle
de géant dans le monde d’aujourd’hui. C’est I’ére de ‘I’économie de
marché’ ou la seule institution qui compte c’est ‘I’entreprise’. Ainsi, la
meilleure fagon d’aborder les textes professionnels se trouve dans le
cadre de I’entreprise parce que c’est un endroit ou foisonnent toutes

sortes d’activités professionnelles.

Pour entamer cette étude nous nous sommes servi de sources’

diverses -

En ce qui conceme les sources primaires, nous avons procuré des
textes, a titre d’illustration, de quelques entreprises situées surtout a
Delhi. Les documentations authentiques concernant le commerce franco-
indien que nous avons consultées auprés du service commercial de
I’Ambassade de France en Inde nous ont été extrémement utiles. Les
questionnaires que nous avons envoyés aux traducteurs professionnels et
les discussions avec les traducteurs professionnels sont parmi d’autres:
sources primaires qui se sont révélées extrémement utiles pour cette

étude. Les questionnaires nous ont aidé a confirmer nos hypotheses et a



tirer des conclusions approprices a cette fin..Ils justifient notre choix de
textes que nous analysons dans le troisieme chapitre. Les observations
faites par les traducteurs professionnels, les interlocuteurs frangais et les
hommes d’affaires frangais et indiens représentent d’autres sources
authentiques pour nous montrer comment un apprenti-traducteur peut
s’adapter aux besoins professionnels du marché. En fait, le but principal -
de cette étude consiste a vérifier si un apprenti-traducteur qui a subi une
formatlon universitaire, peut s adapter aux besoins professionnels du

: marche du travall Si oui, comment?

Nos sources secondaires comprennent des oeuvres comme
“ L’ Analyse du Discours comme méthode de traduction ™', ** Interpréter

. : . L . aa
pour Traduire 2 <« a Traduction I’universitaire et le praticien

Toutes ces oeuvres consultées pendant notre étude nous meénent
vers une approche, a savoir, I’approche pragmatique, pour traduire les
textes d’entreprise qui sont ancrés toujours dans une situation réelle de

communication.

' DELISLE Jean, L’ Analyse du Dicours comme Méthode de Traduction, Editions de
I’Université d’Ottawa, Canada, 1984.

2 SELESKOVITCH Danica et LEDERER Marianne., Interpreter pour Traduire,
Editions Didier Erudition, Sorbonne, Pans, 1986.

’ THOMAS Arlette et FLAMAND Jacques, La Traduction : L’Universitaire et le
Praticien, Editions de I’Université d’Ottawa, Canada, 1984.

NB : Cette liste n’est pas exhaustive. Pour se renseigner sur d’autres oeuvres
consultées pendant cette étude, voir Bibliographie, pp.132-134.



« Dans la terminologie des logiciens ce terme (I’approche
pragmatique) s’applique a l'usage du langage par des
interlocuteurs en situation réelle de communication. »'

En fait tous les textes d’entreprise appartiennent au domaine de

« textes pragmatiques ».

D’ailleurs dans le cadre de I’entreprise, il y a des textes dont la
fréquence est plus que celle des autres en ce qui concerne I’activité
traduisante. Cette fréquence dépend bien siir du commerce des deux pays

concernés, et de la nature méme des activités de I’entreprise.

Dans les chapitres suivants,nous allons ainsi signaler les types de
textes qu’un traducteur reg:bit en général, dans une entreprise qui a
" recours au service de traduction. Les réponses aux questionnaires envoyés
aux traducteurs qui travaillent pour différentes entreprises confirme notre
hypothése. Les langues de travail chez nous sont ‘I’anglais’ et le
‘frangais’, la premiére représentant notre langue maternelle dans la vie

professionnelle.

De ce qui précede il s’ensuit que la présente étude se divise en trois

chapitres, notamment

* Le 1* chapitre ou nous allons définir en bref, une entreprise étrangére et

discuter ses stratégies d’approche du marché indien - quelles sont les

"op.cit., p.23.



opportunités qu’oﬁ‘reAle « Foreign Investment Promotion Board » aupres
du Ministére des Industries du Gouvernement de I'Inde a une entreprise
| étrangere? Le Guide d’implantations frangaises consulté aupré.s du service
commercial de I’Ambassade de France en.Inde nous aide a faire une
petite présentation des différents groupes frangais prééents en Inde et
leurs domaines d’activités qui représentent une part considérable du
commerce frangais en Inde. Cette étude nous aide a classer les textes
d’entreprise en différents genres, ce qu’on voit méme dans le rapport
annuel d’une entreprise comme constaté par Gémar. Vers la fin de ce
chapitre nous faisons une analyse d’un rapport annuel frangais et d’un
rapport annuel anglais pour identifier les différents genres d’activités

d’une entreprise et étudier comment on en parle dans le rapport annuel.

* Le 2°™ chapitre définie I’ Approche Pragmatique qui selon nous semble
étre la meilleure approche pour traduire les textes d’entreprise. Afin de
mieux comprendre cette approché, nous |’opposons aux autres
approches/méthodes de traduction; ce qui nous ameéne a bien étudier la
formation qu’un traducteur doit subir pour passer de 1’étape de I’apprenti-

traducteur a celle d’un traducteur de métier.

* Nous commengons notre troisiéme et dernier chapitre par analyse des
questionnaires remplis par les traductéurs professionnels. A partir de cette
analyse nous allons tirer des conclusions qilant aux genres des textes
d’entreprise et a leur fréquence dans le domaine de la traduction,
I’approche qu’un traducteur professionnel adopte pour traduire ces textes.

Nous procédons ensuite a I’analyse de certains textes illustratifs déja



traduits du frangais en anglais et procurés surtout des entreprises situées a
Delhi. Notre commentaire nous aidera a faire le point sur Uefficacité de

communication qui est la base de tous les textes d’entreprise.

La conclusion fera état de nos observations et nous permettra,

espérons-le, de confirmer ’hypothése émise au début de I’étude.



CHAPITRE 1 -

L’entreprise étrangére et ses activités : les différents genres
de textes d’entreprise

Avant de procéder a la définition d’une entreprise étrangere,

qu’entendons-nous par « une entreprise »?

« Un organisme permettant, grace a un ensemble de moyens
humains et matériels, d’atteindre un (ou des) - objectif(s)
économique(s), essentiellement la production de biens ou de
services destinés a un marché et soumis, en principe, a la loi
‘de la concurrence. »'

Une entreprise est donc un endroit ou se mélent toutes sortes
d’activités professionnelles et les textes d’entreprise sont parmi « les plus

représentatifs du monde des affaires. »

Dans le cas particulier de I’Inde, 2 formes d’entreprises nqus

semblent avoir recours au service de traduction anglais/frangais -
- les implantations frangaises en Inde

- les organisations indiennes du commerce extérieur (publiques ou privées)

"Encyclopédie Alphabétique Larousse, Librairie Larousse, 1977, p.629. .



Nous allons, cependant, nous limiter a la description d’une entreprise
étrangere ‘et de ses activités en Inde, car nous allons analyser dans notre
dernier chapitre ,uniquement des textes frangais qui ont ¢été traduits en

anglais.
Les implantations francaises en Inde

La politique de libéralisation a fait de I’Inde un marché en pleine

expansion.

L’Inde se trouve parmi I'un des plus grands marchés en croissance
continue en Asie, offrant des opportunités d’investissements et des

perspectives de bénéfices a long terme aux investisseurs étrangers.
Stratégies d’approche du marché indien'

Une entreprise étrangeére qui souhaite investir en Inde considére tout
d’abord le potentiel du marché indien du point de vue des normes et des

réglementations concernant ses produits et le niveau de la concurrence.

Le Foreign Investment Promotion Board (FIPB), organisation sous la
tutelle du Ministere des Industries du Gouvernement de I’Inde, offre a un

investisseur étranger les stratégies suivantes d’approche du marché indien :

~Un investisseur frangais peut s’implanter en Inde soir en tant

qu’entreprise frangaise soit en tant qu’ entreprise locale.

" Entry Strategies for Foreign Investors, a doc. published by the Investment Promotioq &
Infrastructure Development Cell, Secretariat for Industrial Assistance, Ministry of
Industry, Govt. of India.




1) Sous forme d’une entreprise frangaise, il peut exercer ses affaires au

moyen d’

- un bureau de liaison/de représentation
- un bureau si.tc/pr'o_jc‘t

- une succursale

Une telle implantation est soumise aux dispositions du « Companies
Act, (1956)». Elle doit alors s’inscrire auprés du « Registrar of
Companies » de New Delhi dans le mois suivant 1’établissement de son

bureau en Inde.

a.‘) Un bufeau de liaison/de représentation n’a pas le droit d’exercer des
act_ivités commerciales en Inde. Son role est limité a I"échange
d’informations : 1l obtient des informations sur le marché local et sur le
potentiel que ce demier offre vis-a-vis de ses produits et diffuse des

informations sur ses propres produits et activités aux interlocuteurs indiens.

La « Reserve Bank of India » (RBI) donne I’accord a la création d’un

tel bureau sous réserve des conditions suivantes -
1) ses dépenses doivent étre supportées par son siege social

11) ses activités en Inde seront limitées a 1’obtention et a la diffusion des

informations entre son siege et ses interlocuteurs indiens

iii) ses services de liaison seront gratuits

Un bureau de liaison doit remettre périodiquement a la RBI un rapport

sur ses activités, son rapport annuel des comptes et d’autres documents .
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b) Un bureau site/projet : Une entreprise frahg:aise qui envisage d’exécuter
des projets spécifiques en Inde, peut créer un bureau site provisoire.
1.’approbation de la RBI est obligatoire pour établir un tel bureau, qui

dépend du projet a exécuter et dure jusqu’a sa conclusion.

c) Une succursale : Le Gouvernement permet aux entreprises étrangeéres
(fabricants/distributeurs a 1’étranger), de créer des succursales en Inde. Une

succursale peut entreprendre des activités de production en sous-traitance.

2) La deuxieme option pour entrer sur le marché indien est de créer des liens

stratégiques avec les entreprises indiennes :

- Une entreprise frangaise peut débuter ses activités commerciales en Inde
sous forme d’une entreprise locale selon les disposiﬁons de I’« Indian
Companies Acf, 1956 ». La part de I’entreprise frangaise, organisation rﬁére,
dans cette nouvelle entité peut aller jusqu’a 100% selon ses plans d’affaires,
les politiques d’investissement existantes définies par le Gouvernement
indien et suivant les accords aux approbations nécessaires donnés par le
Gouvernement indien. Elle doit poser sa candidature auprés du « Registrar
of Companies ». Une fois inscrite comme entreprise locale, elle est soumjse

aux mémes lois et réglementations qu’une entreprise d’origine indienne.

- Une entreprise frangaise peut également créer un joint-venture avec une

entreprise indienne. Elle peut alors profiter :
* du réseau de distribution de son partenaire indien
* des ressources financieres de I’entité indienne et

* des contacts professionnels de son partenaire.
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Ceux-ci facilitent le processus de gestion de ses activités en Inde.

3) A coté des entreprises frangaises présentes en Inde, les représentations
officielles fran¢aises suivantes jouent un réle actif dans la promotion du

commerce frangais en Inde'

1) les Ppstes d’Expansion Economique prés I’ Ambassade de France en Inde
11) les associations techniques et commerciales frangaises

11) la Chambre de Commerce et d” Industrie Franco-Indienne (IFCCI)

iv) les assqciafions techniques franco-indiennes

v) la Commission Mixte des affaires Franco-Indiennes

En fait ces représentations officielles frangaises jouent un role
d’intermédiaire entre les entreprises frangaises et indiennes. Elles essaient

de faire venir les entreprises frangaises en Inde.

La présence des investisseurs et des collaborateurs frangais - les
grands groupes frangais ainsi que les PME - représente déja une part
considérable des activités commerciales frangaises en Inde. Il existe
actuellement a peu prés 170 implantations frangaises en Inde, dont la plupart
se trouvent a New Delhi, Mumbai et Bangalore. Elles sont représentées
surtout sous formes de bureaux de représentation, de succursales, de filiales

| ou deJV.

' Directory of French Firms in India and Nepal, Economics, Trade and Finance
Commission, French Embassy in India, 1998.
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Leurs domaines d'activité comprennent les secteurs agro-alimentaires,
hotellerie tourisme,  biens — d'équipements, — ingénierie, — infrastructures,

environnement, informatique et biens de consommation.
Prenons-en quelques exemples :

1) Le Groupe Aerospatiale dans le secteur de 1’aéronautique, des lanceurs. et
des satellites, a créé un bureau de représentation « Aerospatiale India » a

New Delhi.

n) [ °Agence l'rance Presse, active dans les domaines de ['édition, de
Pimprimerie, de la reproduction, des revues et périodiques, de la collecte et
diffusion d’informations, a des bureaux de représentation a New Delhi et a

Mumbai.

i) Air Irance offre les services de transport aériens a travers ses

succursales a New Delli et a Mumbai.

1v) Airbus Industries, qui travaille dans la construction et la maintenance
aéronautiques est présente sous forme des bureaux de représentation

« Airbus Industries India » a New Delhi et 8 Mumbai.

v) Alcatel Business Systems International, 'un des plus grands fabricants
~d’appareils d’émission et de transmission, des téléphones fixes et portables,

a créé une filiale « Alcatel Business Systems (India) Ltd. » a Bangalore.

vi) L’entreprise locale « Alcatel India Ltd. » qui se trouve a Gurgaon,
Haryana, est une filiale du Groupe Alcatel-Alstom actif dans la

t¢lécommunication.
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vit) Les activités bancaires de /a BNP sont réprésentées a travers ses
succursales a New Delhi, Mumbai, Bangalore, Pune, Calcutta et

Ahmedabad.

vil) Le Groupe Faurecia connu dans le secteur automobile, notamment
fabricants de siéges automobiles, a créé une filiale a 100% « Seat Metal

Components of India Pvt. Ltd. » a Bangalore.

- 1x) La fihale « Cegelec India » du Groupe Cegelec SA qui fabrique entre
autres des appareils de contrdle de processus industriels, se trouve a New

Delhi.

x) Saint Gobain Vitrage, actif dans la fabrication de verre plat et flotté, a

créé une filiale « Saint Gobain Glass India Ltd. » a Chennai.

xi) Le groupe EDF, actif dans la production et distribution d’électricité,
offre ses services (de conseil pour les SEBs) a travers son bureau-de

représentation a New Delhi.

xii) Alstom Transport SA, le grand fabricant des équipements ferroviaires, a

créé une filiale a 100% « Alstom Transport Ltd. » a8 New Delhi.

xiil) Le Groupe Danone a créé une co-entreprise avec Britannia « Britanma
~ Industries Ltd » a Bangalore pour promouvoir ses activités d’alimentation,

notamment biscuiterie, patisserie.

xiv) Hydroplus International, a travers son succursale 8 New Delhi, offre
les services de captage, traitement et distribution d’eau (rehausses de

barrage).
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xv) L'Oréal, 'un des plus grands fabricants mondial de parfums et de
produits cosmétiques, a ouvert une filiale 8 100% « Indelor India Pvt. Ltd »

a Mumbiai.

xvi) Le Groupe Lafarge SA, leader mondial du ciment, de matériaux de

construction, BTP, a établi une filiale « Lafarge India » 8 Mumbai.

xvil) Pierre Cardin promeut ses activités de vétements en textile, prét a
porter, a travers une co-entreprise « Pierre Cardin Fashions Pvt. Ltd. » a

Mumbai.

xvill) Rhone Poulenc SA, le fabricant de médicaments et antibiotiques,
exerce ses activités sous forme d’un bureau de représentation « Rhone

Poulenc Chemicals Ltd. » 8 Mumbai !

Il devient donc important pour un traducteur de métier, d’étre au
courant des activités de ces implantations frangaises et de se renseigner de

I’évolution du commerce entre I’Inde et la France dans ces domaines.

Enfin, d’aprés ces informations, nous pouvons envisager les genres de
textes qu’un traducteur regoit en général - ce seront notamment des textes
administratifs, économiques (financiers/commerciaux), scientifiques et
techniques, infonnatiques, juridiques, agricoles, publicitaires, touristiques et

sociaux.

3 éme

Nous allons confirmer cette hypothése dans notre et dernier
chapitre a partir de I’analyse des questionnaires remplis par les traducteurs

~ professionnels. Nous ferons aussi et surtout une analyse et commentaire des

! Directory of French Firms in India and Nepal, Economics, Trade and Finance
Commission, French Embassy in India, 1998.
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traductions de textes utilisés par les entreprises frangaises installées en Inde,

surtout a Delhi, et cela pour des raisons d’accessibilité.

Un traducteur arrive 4 mieux connaitre son domaine de travail en
s’immergeant dans lg's situations réelles de communication. - Pour mieux
comprendre les domaines d'activités d'une entreprise et les différents
genres de textes utilisés par celle-ci, le réle d'un Rapport Annuel devient

crucial.

A'propos du Rapport Annuel d’eﬁtreprise, Jean Claude Gémar
constate que «ce type de texte constitue I’épitomé de la traduction
professionnelle, tout en étant des plus représentatifs du monde des affaires.
Je ‘me suis livré a une petite étude sur cette questidn, dont voici les
conclusions, J’ai relevé dans un seul rapport au moins 9 genres de domaines

différents :

1° le premier genre est d’ordre « général »; c’est celui qui caractérise. le
message de certains présidents ou directeurs évoquant dans de grandes
envolées la conjoncture nationale et internationale, le contexte social,

politique et économique de I’exercice écoulé.
2° le deuxiéme genre est ’économique, le langage du monde des affaires,.....

3° le troisiéme est le genre financier; la question des finances occupe

évidemment une grande place dans le rapport annuel

4° le quatriéme est le genre comptable; on sait I’importance de la

comptabilité (croissante, vérification....) pour une grande entreprise
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5° le cinquiéme reléve du domaine commercial : achats, ventes, mise en

marché de biens et de services

6° le sixieme est le genre technique ou scientifique, selon le type

d’entreprise considéré (pétrochimie, sidérurgie, transports.....)

7° le septieme est le genre junidique, qui peut revétir plusieurs formes

(questions de réglementation, litige......)

8° le huitieme est le genre social, qui caractérise les relations entre

IPemployeur et le personnel, la politique sociale de I'entreprise.......

9° le neuviéme genre est sans doute celui que vous ne vous attendiez pas a
trouver dans un rapport annuel, le genre littéraire, qui peut s’immiscer sous

“la forme d’un poéme, de citations...»'

Notre classement des genres de textes s’inscrit dans le cadre de celui

proposé par Gémar.
Vérifions-le a travers un exemple plus concret :
~ Le Rapport Annuel 1997 du groupe PSA PEUGEOT CITROEN

Le rapport annuel commence par un « Message du Directoire » qui
“parle de la conjoncture nationale et internationale, le contexte économiqile
de I’exercice écoulé - « ’année 1997 a été pour le groupe PSA Peugeot
-Citroén une année de croissance, enregistrant, en dépit de I’effondrement du
marché frangais, une “hausse significative.....en Europe, un fort

développement des ventes a ’international....’année 1997 a vu une

" op.cit., p.284.
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évolution trés contrastée des marchés éuropéens. En effet, la chute du
marché frangais,...... la forte croissance des marchés italien et espagnol,......
la hausse de...du marché brntannique et la quasi-stagnation du marché
allemand....... des ventes du groupe en dehors de I’Eurepe
occidentale......ventes en hausse de.....en Europe centrale ¢t orientale....et
une croissance soutenue des ventes en Asie.... ». Cette partie du rapport

appartient donc au genre « général ».

Le « Rapport du Directoire » parle des performances commerciales en
progres - « 1997 a été une année de croissance pour Pe;ugeot et Citroén. Les
immatriculations (voitures particuliéres et véhicules utilitaires légers) en
Europe hors France augmente de...% sur un marché en progression de..%
En Espagne, les immatriculations progressent de.....En dehors de I’Europe
occidentale, lés ventes ont connu une croissance trés soutenue, progressant
de.....La part des ventes....s’établit ainsi a.....Les ventes mondiales.....se sont

élevées a......Ce genre est d'ordre économique/commercial.

Le méme rapport donne ailssi une description de nouveaux produits
lé.ncés par le groupe - « Xsara Dynalto: le syst¢tme Dynalto intégre dans
un seul ensemble le démarreur et I’alternateur. Dyn'alto procure au moteur
~ thermique un surcroit de couple, notamment a bas régime. Enfin des prises

électriques 220 V sont installées dans 1’habitacle et dans le coffre.... »

« La nouvelle boite de vitesses automatique autoactive est lancée
industriellement. Grace a ses lois auto-adaptatives , elle offre le méme
agrément de conduite qu’une boite de vitesses manuelle.. » -Ceci représente

le genre technique’/scientifique.
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Une partie de ce rapport est consacréeau genre social - « des plans
soclaux ont €té engagés, tant chez Automobiles Peugeot que chez

Automobiles Citroén. Le groupe a décidé de maintenir son effort de

partenaires sociaux dans les sociétés du groupe, les augmentations de
salaires ont été globalement...de...les sociétés du groupe maintiennent un

courant de recrutement de jeunes de ’ordre de.....

« Le groupe en 1997 » fait la promotion des gammes Peugeot et
Citroén : le texte est donc publicitaire - « En 1997, Peugeot et Citroén
réaffirnent leurs vocations généralistes et complémentaires, leurs
personnalités fortes et distinctes, ...En respectant ses traditions de
durabilité, de dynamisme et de siireté, Peugeot souhaite continuer a offrir a
ses clients un réel plaisir de conduite. La Citroén Xantia est restylée, avec
des lignes extérieures plus dynamiques et un style intérieur profondément

renouvelé ».

Vers la fin du rapport les « documents financiers et juridiques »
comprennent’ « les chiffres clés, les données statistiques, évolution du
capital, nombre d’actions de ’entreprise... » - genre financier, amsi que
« son statut juridique : dénomination, forme juridique, législation,
consultation des documents juridiques, faits exceptionnels ou litiges.... » -

genre juridique.

Prenons maintenant un Rapport Annuel en anglais du Groupe « Ispat

Industries Limited » dans le secteur de la sidérurgie :
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Le rapport commence avec une « Notice » qui annonce la date et la -
venue de I’ Assemblé Générale prochaine et les décisions administratives a

prendre au sein de I’entreprise -

« In case of equality of votes, whether on a show of hands or on a poll, the

Chairman..... »

« The Company shall have among its objectives the promotion and growth

of the national economy...... »

Comme d’évidence, ce genre est d'ordre administratif

l.e Rapport du Directoire nous présente une conjoncture nationale et
internationale relative a I’industrie sidérurgie indienne ainsi qu’une revue
¢conomique de I’exercice écoulé - « The Indian Steel industry is currently
ranked tenth largest in the world.... The current per capita consumption of
steel at around....in India.. This represents strong latent steel demand in
India. The domestic market in flat steel products is expected to increase
significantly ...... The trend of shifting of steel production base in the world
from developed countries to developing countries is extremely
eﬁcoura'ging..Yom company has recorded considerable growth in financial

performance....despite increased domestic and international
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competition...... The turnover stood at.....In view of the recessionary trend in -
the economy which had a marked impact on the industry.... ». Ce texte est

donc d’ordre général. : .

Le genre financier est représenté dans la partie ou le rapport présente
les résultats financiers de I’exercice écoulé - « Financial results : profit
before interest and depreciation, profit before tax, balance brought forward,

debenture redemption reserve, investment allowance reserve etc.... »

Une partie de ce rapport est consacrée aux activités commerciales de
l'entreprise - « Your Company continues to enjoy ‘Trading House’
status.....Your Company’s products are being recognised in the international

market...... The present trend of increasing demand and prices....reflect good

export prospects..... » - qui appartient au genre commercial.

Le rap'pon' parle aussi des nouveaux projets en cours et de; la
- modernisation de ses usines - « The proposed project would have the
flexibility of manufacturing HR coils of thickness ranging from 1.2mm to
25mm...For electrical Panel cooling static vortex tubes are being used in
place of Air-Conditioners units. For saving electrical energy soft starters are
béing installed for compressor and blower applications. Photo cells are
provided for switching the plant lighting thereby reducing = energy

consumption...» - ¢ ‘est le genre technique/scientifique.

Les plans sociaux de 'entreprise sont discutés dans le paragraphe
Value for its Iimployees - « Your Company considers its people its most
valuable resources. Total Quality Management (TQM) movement is

cbntinuing with vigour in the form of training....Your Company ensures that
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* Comment développer ces techniques?

industrial relations remain cordial....In its endeavour to.....undertaking

various community development projects and social welfare schemes ».

. Nous voyons donc que le rapport annuel est un document essentiel
d’une entreprise. Il sert d’outil intéressant au traducteur en lut permettant

d’avoir une 1dée de premiére main sur les différents genres de textes

d ’entreprise.

Apres avorr étudié les différents genres de textes d’entreprise qu’un
traducteur de métier pourrait recevoir en général, il lui revient d’adopter une
approche spécifique de la traduction, tenant compte des différents genres de

textes a traduire.

< En fait la traduction est une discipline exacte, possédant ses techniques et

ses problémes particuliers. »' Diss
P 795 £ b XA
Il faut donc se poser la question : /22N ?

* Comment surmonter ces problémes?

Pour commencer, le traducteur est censé

- « reconnaitre les voies que suit I’esprit, consciemment ou inconsciemment,
quand il passe d’une langue a I’autre, et en dresser la carte. Un réseau de
routes soigneusement tracées facilitera le transit de la pensée entre les deux

langues. »

' VINAY J.P et DARBELNET J., Stylistique Comparée du frangais et de I’anglais,
Editions Didier, Paris, 1977, p.23.




o
o

- « étudier sur des exemples aussi précis et aussi probants que possible les

mécanismes de la traduction, en dériver des procédés. »'

En fait, le but de ces mesures n’est pas de donner une collection de
recettes dont I’application automatique aboutirait 8 une mécanisation de la
traduction mats plutét d’aider un traducteur a définir une approche qui-

permettra le passage d’un message d’une langue a I’autre.

Le chapitre suivant traite en détail de I’approche qu’un traducteur
pfofeséionnel adopte ou pourrait adopter pour traduire les textes
d’entreprise: I’approche qui nous semble étre idéale pour traduire les textes

d’entreprise.

" ibid, p.26.



CHAPITRE 11
L’Approche Pragmatique

Traduire les textes d’entreprise releve de I’activité de traduction
professionnelle. Dés qu’on parle de la traduction professionnelle, on se
réfere indubitablement a Pactivité traduisante des textes authentiques et
non, fabriqués. Un texte d’entreprise se trouve toujours dans une situation
réelle de communication - en le traduisant, le traducteur réalise un acte de

communication.

Pour réaliser cet acte, le traducteur professionnel suit une démarche
‘qui s’adapte plus au contexte qu’a la structure de la langue de départ

(LD).

C’est ainsi que nous parlohs d’une__approche au heu d’une
méthode, car, la premiére nous semble étre plus souple que la demiéré. Il
ne peut y avoir des démarches ou des régles fixes (ou rigides) lorsque le
traducteur transmet un message du texte de départ (TD) au texte d’arrivée

(TA), surtout dans une situation réelle de communication.
Le Petit Robert explique mieux cette différence :

«(1) Méthode : ** ordre suivi pour exécuter quelque ouvrage
de Pesprit; arrangement qui en résulte. ”

ou encore
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- “ ensemble des régles, des principes normatifs sur
lesquels reposent ’enseignement, la pratique d’un art. ”

(1) Approche : “ mouvement par lequel on s’avance vers
quelque chose. ”

ou

“ cheminements, démarches intéressées,
manoeuvres pour arriver a un but”. »'

~Quant au pragmatique, ée terine provient de pragma (action) qui est
“«- relatif a ’action

- susceptible d’applications pratiques

- concerne la vie courante»’

- La meilleure approche pour traduire les textes d’entreprise semble
donc étre ’approche pragmatique qui accorde premiere place a 'action
sur le réel et qui se modifie selon le contexte de la sttuation de

communication.

« Au moment de traduire, le traducteur rapproche deux
systémes linguistiques. Mais le rapprochement de deux
séries de faits ne prend un sens que dans la mesure ou ils
représentent deux aspects d’une méme réalité. »’

' ROBERT Paul, Le Petit Robert 1, Paris, 1992, p.1191 et p.89.

? ibid, p.1505.

* op.cit., p.46. ‘



25

Comme nous le savons, chaque langue a sa propre fagon de
manifester une réalité. Les divergences culturelles et métalinguistiques
entre deux langues peuvent donc obliger a des traductions qui dépendent

plutdt du contexte que de la structure de la LD.
Pour ne prendre qu’un simple exemple

« Dear Sir » ne se traduira pas par « Cher Monsieur » mais plutot par
« Monsieur » dans une formule officielle. Si le contexte est plus informel,
« Dear Sir » ou « Dear X » pourrait se traduire par « Cher collégue » ou

« Cher X ».

Nous voyons donc qu’un mot n’a pas de sens en sot : il'n’a de sens

que dans et par un contexte.

I nous serait plus pratique d’expliquer 1’approche pragmatique par

rzipport aux autres approches notamment littérale, esthétique et scolaire.
(1) L’approche littérale -

L’e;bproche littérale s’oriente sur la « traduction littérale ou mot a
mot, qui désigne le passage de langue de départ (LD) & langue d’arrivée
- (LA) aboutissaﬁt a un texte a la fois correcte et idiomatique sans que le
traducteur ait eu a se soucier d’autre chose que des servitudes
linguistiques »' exemple : “ I left my spectacles on the table downstairs” -

¢ J’ai laissé mes lunettes sur la table en bas’, ‘first-hand information™ -

"VINAY J.P. et DARBELNET J, Stylistique Comparée du frangais et de I’anglais,
Editions Didier, Paris, 1977, p.48.
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‘les informations de premiére main’, ‘Gross National Product’ - ‘Produit

National Brut’ et ainsi de suite.

La traduction littérale est alors une solution unique, reversible et
complete en elle-méme. Le traducteur suit I’approche littérale pour des

raisons diverses, comme par exemple :
«- entre langues de méme famille et surtout de méme culture

- entre langues dont les conceptions métalinguistiques soulignent

des coexistences physiques, des périodes de bilinguisme.... ..

- entre langues ou il y a une certaine convergence des pensées et

parfois des structures.»’

C’est ainsi que nous parlons des machines a traduire qui traduisent

ou transposent le message de la structure de LD 4 la structure de LA.

La traduction littérale est plus évidente dans le cas des textes
scientifiques, ou elle repose en grande partie sur I’existence, dans ces
textes, de segments paralleles, -correspondant a des raisonnements

paralléles et qui par conséquent aboutit a une traduction littérale.

Prenons I’exemple suivant tiré d’un magazine scientifique
« Facets »* qui comprend les articles scientifiques en frangais ainsi que

leurs versions traduites en anglais.

"ibid.

2 FACETS, Magazine Scientifique de I’Ambassade de France en Inde, Editions
CEDUST, New Delhi, 1996, N°16.



Nous en avons choisi une partie (d’un texte) qui porte sur

I’identification de certaines espéces des bactéries :

Version Originale

ersion Traduite

Identifier les Bifidobactéries

Les  bifidobactéries sont ['objet

depuis quelques années d'un
grand iérét de la part  des
industriels laitiers. En effet,
certaines especes de

bifidobactéries appartiennent a la
flore intestinale dominante de
[l'homme et de mammiferes; de
nombreuses Studes ont été faites

sur  leurs  éventuels  effets
favorables  pour  ['equilibre
physiologique, voire pour la

sant¢ de I 'homme.

ldentifving Bifidobacteria-

Bifidobacteria  have been  of|
considerable interest in the past
Jew years for a number of milk
industries. In fact, some of the
species of bifidobacteria belong
to the major intestinal flora in
humans and  mammals. A
number of studies were carried
out on these bacteria to evaluate
the possible favorable impact on,
the physiological balance or
even general health.

Comme nous le constatons ci-dessus, 1’approche littérale semble
4 .

étre 1déale dans les cas ou il existe ‘les universaux du langage’ (des

concepts ou notions universels) qui sont exprimés d’une maniere

identique entre deux langues, en I’occurrence I’anglais et le frangais.

Un traducteur de métier ne peut cependant toujours avotr recours a

une telle approche, surtout la, ou 1l travaille sur différents genres de textes

en méme temps. Il lui faut donc une approche plus ouverte et pluS souple

pour aborder presque n’importe quel genre de texte utilisé¢ au sein d’une

entité professionnelle.
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Les .exemples suivants nous montrent comment [|’approche
pragmatique semble étre convenable pour les textes commerciaux,

financiers, administratifs, scientifiques. ...

(1) Ce paragraphe est tiré d’un document financier intitulé ‘La Banque’

sur lequel nous avons travaillé pendant un séminaire universitaire :
Billet a ordre

(‘est une promesse, signée par le débiteur, de verser une certaine
somme d’argent a une certaine date. ('est un document qui a une valeur
Juridique, et prouve l'existence d'une créance.

Traduit littéralement, ce texte n’aura aucune signification en LA, parceque
« billet a ordre » n’a rien a voir ici avec « un billet d’avion » ou « un billet
d’une somme d’argent ». Le sens de ce terme dépend du contexte, ot il

signifie « une note de promesse ».

Le traducteur aprés avoir bien compris la situation rendra le message du .

texte frangais par :
A Promissory Note :

It's a promissory note, signed by the debtor, to pay a certain amount of
money at a certain date. It is a document of legal importance produced
as evidence of a debt.

‘Parfois un message traduit littéralement semble impossible pour des
raisons structurales parcequ’il ne correspond a aucune réalité de la LA ni

communique la realité de la LD.
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Reconnaissance de dette :

C’est une reconnaissance de dette écrite, qui, a la différence d'un
billet a ordre, n'a pas de valeur juridique réelle.

La traduction littérale « Recognizing the debt» semble étre
impossible en anglais pour des raisons que nous avons déja indiquées ci-

dessus.

Tout comme le « billet a ordre », un traducteur est censé suivre
Papproche pragmatique pour traduire « reconnaissance de dette ».
D’ailleurs, s’il est au courant des jargons utilisés dans le marché du

travail, 1l le traduira presque inconsciemment :
An [OU (I owe you):

It's a written acknowledgement of a debt, which unlike the promissory
note, has no real legal value.

(i1) Traduisons maintenant le texte commercial ci-dessous' en suivant

I"approche littérale d unc part, et I’approche pragmatique d autre part :
Proposition de prix
Dans une transaction commerciale, les prix établis peuvent étre :

* Départ usine - Prix « sur place » qui ne couvre pas les frais de
. . ) . A . ] N ? . '
transport. Les marchandises devront étre prises par 'acheteur a ['usine

~ou a l’entrepdt ou elles se trouvent.

' Ce texte fait partie d’un document intitulé “Entreprise” sur lequel nous avons
travaillé pendant un séminaire universitaire.
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* Sous douane - C A1 plus frais de stockage des marchandises dans un

entrepdt en douane.

Traduction

L approche littérale

L. approche pragmatique

Price proposition

In a commercial transaction, the
established prices can be

* Out of factory - Price « on the
spot » which does not cover the
transport  charges.  The  goods
should  be  collected by the
| purchaser at the factory or at the
warchouse where they are found.

* Under customs - CIF plus
charges for storing the goods in a
warehouse at the customs.

factory or warchouse where

Price quotation

In a commercial transaction,
the prices quoted can be

* Exfactory - Loco price which
does  not  cover  (ransport
charges.  (Goods should  be
bought by the purchaser at the

they lie.

* In-bond prices - CIF plus cost
of storing the goods in a
bonded warehouse.

Pour souligner davantage I’importance de l’apprdche pragmatique

dans la traduction des différents genres de textes d’entreprise, nous

traitons une partie d’un document administratif que nous avons obtenu

d’une entreprise située a Delhi :

Texte frangais

A lattention de : M. X, Directeur Commercial

Objet : 2éme lot des bouteilles pour gaz industriel

Monsieur,



("'est notre vif dé.s'/r_d achever la fourniture de 2éme lot de bouteilles a
I'avantage de Gl en respectant scrupuleusement les exigences et les
specifications techniques. Notre objectif du rappel de votre fax n° ..... du
...... était a porter a volre connaissance que nous étions pleins de zéle a

demander 1'approbation particulicre pour utiliser de I'acier SIDERCA

avant le commencement de la fabrication des bouteilles.

Traduire un tel texte littéralement peut aboutir a un message

tronqué en LA: créant de fait des faux-sens et des non-sens.

« objet » en frangais ne se traduira pas par « object» en anglais: mi

« bouteilles » se rendra par « bottles » en anglais.

Ce n’est qu’aprés une lecture soigneuse et complete du texte
frangais ainsiqu’une discussion avec son client que le traducteur

transmettra le message du texte frangais en anglais comme survant :
Kind.Attention : Mr. X, Commercial Direc(or

Subject : an [ot of cylinders.

Dear Sir,

We are very keen to execute the supply of the 2nd lot of cylinders to the
advantage of GI while complying to the technical requirements and
specifications scrupulously. While refering to your fax no. .... dated ......,
our objective was to bring to your notice that we willingly agree to seek
the specific approval for wusing SIDERCA steel before starting

production of cylinders.
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Les exemples examinés démontrent -suffisamment, a notre avis, que
le traducteur suit I’approche littérale ou il existe des solutions uniques,
des notions paralléles - bifidobactéries ne se traduira que par
« bifidobacteria »; il n’y pas d’autre solution, tandis que « bouteilles »
peut se traduire par « bottles », « cylinders » ou « flask » dépendant du
contexte oixlil se trouve et il devient donc important pour un traducteur de

sutvre I’approche pragmatique.

L’activité pragmatique estqune activité concréte, pratique qui

témoigne d’une étroite adhésion au sens du réel, au milicu. »'

(2) L approche esthétique :

Le terme esthétique provient d’ « aisthanisthai, c’est a dire
‘sentir’ ». L’esthétique signifie ainsi « la science du sentiment, du beau
dans la nature et dans ’art »%, tout ce qui reléeve du sentiment, de

I’émotion, de la beauté, qui manifeste enfin le c6té subjectif.

Pour traduire les textes littéraires, il est souhaitable de suivre
I’approche esthétique afin de retenir les éléments littéraires : _lg style, la
forme et la subjectivité de I’auteur de TD, tandis qu’un texte d’entreprise
ancré dans un contexte spécifique et dans une situation objective et non
imaginaire, nécessite une approche pragmatique pour communiquer

’essentiel du message de TD en TA.

' LAROUSSE, Vol Ill, Paris, 1966, p.310.

-7 ROBERT Paul, L¢ Petit Robert 1, Paris, 1992, p.695.
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Le texte pragmatique « est plus dénotatif que connotatif, 1l renvoie
a une réalité plus ou moins objectivée, il a pour but principal de
communiquer une information, il donne lieu généralement a une seule

interprétation........ , il a une utilité immédiate ou souvent ephémére. »'

La différence principale entre un texte littéraire et un texte
pragmatique repose sur le fait que le premier type de texte exige les
qualités de fond et de forme chez un traducteur tandis que le deuxiéme
nécessite I’aptitude des traducteurs a communiquer un message par voie
de la traduction. Cela ne veut pas dire que le style et la nuance ne sont pas
importants dans la traduction des textes pragmafiques mais le message est
plus important'que la forme. Comme dit Jean Delisle, « les erreurs de sens'

des premiers sont excusables, celles du second groupe impardonnables. »?

L’exemple que nous avons choisi est le sonnet d’Emile Nelligan,

. _ L
« Devant deux portraits de ma mére »

-Ma mere, que je l'aime en ce portrait ancien,
Peint aux jours glorieux qu 'elle était jeune fille,
Le front couleur de lys ct le regard qui brille
“(lomme un éblouissant miroir vénitien!

Aujourd’hui je compare, et j 'en suis triste aussi,
Ce front nimbé de joie et ce front de souci,
Soleil d’or, brouillard dense au couchant des années.

" DELISLE Jean, L’ Analyse du discours comme Méthode de Traduction, Edition de
I’Université d’Ottawa, Canada, 1984, p.32.

2 THOMAS Arlette et FLAMAND Jacques. La Traduction : L. Universitaire et le l
_ Praticien, Editions de I’'Université d’Ottawa, Canada, 1984, p.292.

*ibid, p.154.
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Nous prenons la version traduite de ce poéme par Sinclair

Robinson :

On Two Poriraits of My Mother'

How I love my mother in that ancient portrait
From the glorious days of her radiant youth,
That lily-white forehead, those sparkling eyes,
The dazzling beauty of the queen of the ball

Today I compare, and am sad at the sight,
That happy face, and this brow of care,
That brillant sun, and this twilight of life.

Apreés une analyse de la traduction de ce poéme, nous arrivons a la

“conclusion suivante :

(a) le traducteur a traduit « devant » par « on » au lieu de « before » or «in
front of» pour créer 1’effet littéraire dans le texte cible - « on » dans un

langage poétique signifie « un poéme dédié a qqn ».

(b) les termes « glorious days, radiant youth, lily-white forehead, dazzling
beauty etc. » utilisés dans le texte traduit créent une nuance littéraire qui
exprime le coOté subjectif (les émotions) de ’auteur du TD et sa fagon

d’exprimer cette subjectivité a travers une hyperbole.

~'ibid.
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(c) Pauteur du texte original a fait I'usage de I’allitération dans le

deuxiéme vers -

ICe front nimbé de......ce front de......
Le traducteur a gardé ce style dans le texte traduit
That happy face, this brow....that brillant.. this twilight....

(d) d’ailleurs, le traducteur a aussi réussi a rimer le deuxiéme vers comme

Emile Nelligan

« Aujourd’hui, je compare et j’en suis triste ausst,
Ce front nimbé de joie et ce front de souci, »

« Today I compare and am sad at the sight;
That happy face, this brow of care,
That brillant sun and this twilight of life »

(e) Enfin, le traducteur n’a pas changé la forme (Sonnet) du poeme

original.

Il faut tenir compte du fait qu’un lecteur anglais s’intéresserait a
toﬁs ces éléments examinés ci-dessus plutét qu’a la traduction parfaite du
~ poeme frangais - peu importe pour lui si « un éblouissant miroir vénitien »
est traduit par « the dazzling beauty of the queen of the ball » ou bien
« soleil d’or » traduit par « brillant sun». Il doit amver a faire une
 différence entre la lecture d’un poéme et celle d’un document

d’entreprise.

Par contre dans un appel d’offre ou une correspondance

administrative, ce qui s’intéresserait le lecteur final (le public visé) c’est



le message du texte original et non, la fagon dont il est rédigé. Le souct
principal du traducteur est donc de faire passer le message communiqué
par une partie 4 une autre dans un délais spécifique selon le besoin de son-

chient.

Alorsque le texte littéraire porte I’empreinte de son auteur, le texte

pragmatique est souvent sans visage qui lui rend objectif.

‘Dans ’exemple suivant tiré d’un dossier « L Entreprise », il n’est
‘d’aucune utilité pour le traducteur d’en connaitre ’auteur ou d’en garder

le style, le message €tant centré sur une réalité plus ou moins objectivée :

« Les PM.E. commencent a revenir, lentement, discrétement, alléchées

par le potentiel et le bas cofit de la mdin d’ocuvre. »
Le traducteur traduira le texte ci-dessus en suivant ’approche
pragmatique

« Small and medium size companies are making a gradual if discreet
come back, encouraged by the developing market and the low cost

labour»,

au lieu de suivre 'approche esthétique qui rendra le texte traduit tres

poétique et donc irréel :

« Slowly, discreetly, lured by the market potential and cheap labour, the

small and medium scale firms make a come back.. »
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Une telle traduction selon nous se rapproche d’un style typiquement

littéraire :

« Slowly, discreetly, dancing along its way through the valleys, the river

meets the ocean. »

A partir des exemples examinés, nous observons que le traducteur
a recours a |’approche esthétique pour créer surtout‘ le méme effet du
texte source dans le texte cible tandis qu’il suit ’approche pragmatique
pour véhiculer I’information du texte source au texte cible sans se soucier

trop du style ou de la forme du texte original.

(3) L approche scolaire :

- L’approche scolaire est plutdt « une méthode déstinée a faciliter
I’acquisition, d’une langue » ou «a perfectionner le style. Elle n’est

jamais une fin en soi, mais toujours un moyen »'.

Le traducteur suit une telle approche ou méthode pendant sa
~formation (universitaire) ou les exercices de traduction désignés par
« théme » et « version » permettent d’une part, d’assimiler la structure,
notamment les mots et les tours de la langue seconde, et d’autre part, de

vérifier la compréhension de celle-ci.

Ce sont surtout les exercices de grammaires qui portent sur
I’acquisition de vocabulaire ou sur la morphosyntaxe. Ils ne sont pas

organisés, généralement autour d’un message ayant une valeur réelle de

! DELISLE Jean, L’Analyse du discours comme Méthode de Traduction, Editions de
I’Université d’Ottawa, Canada, 1984, p.41.
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communication, mais autour des formes linguistiques. En fait, «ce sont les

exercices de ‘transcodage’»', souvent hors contexte.

Prenons cet exemple tiré du texte «A Funny Thing Happened On
My Way»?

« I'll decide », he told me, «open it!».

Le transcodage phrasetique de cet énoncé réalisé en suivant la

méthode scolaire serait:
« Je déciderai, m'a-t-il dit. Ouvre-le! »

Bienque grammaticalement correcte, 1’énoncé ne communique pas

I’idée exprimée dans le texte original. Dés qu’on le réinsére dans_son -

contexte, le traducteur est obligé de tenir compte des circonstances non-

linguistiques qui sous-tendent 1’énoncé :

Le texte parle des expériences douaniéres de I’auteur. Malgré les
différents trucs recommandés, I’auteur surcharge to‘ujours sa valise
chaquefois qu’il part en voyage. Cette fois, lorsqu’il prépare ses bagages
pour une visite a I’exténeur, il se trouve bien déc¢idé d’en limiter & un pour

éviter des problémes a la douane.

Malheureusement en passant par la douane, le douanier remarque

la valise toute gonflée. Il lui insiste pour I’ouvrir -

"ibid, p.42.

~ 2ibid, p.136.
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« The cornfed basket ball player behind the badge fingered the bulge in
my suitcase as tenderly as an obstetrician. I assured him that nothing
inside would jeopardize the American Constitution. ‘I'll decide . he told

me, ‘open it'.»

En lisant le texte entier, le traducteur arrive a la conclusion que

P’énoncé ¢ I’'ll decide.....’ indique ’attitude autoritaire du douanier. Il

traduira ainsi ’énoncé ci-dessus en tenant compte du contexte -ou il se

trouve -
« C'est moi qui décide, ouvrez votre valise! »

La traduction ne fonde donc pas uniquement sur les composantes
linguistiques (la lexicographie, la grammaire, la stylistique etc.) mais aussi
et surtout sur P’interprétation du contenu bien ancré dans les situations

réelles et non-fabriquées.

Un simple titre comme « New chill in dialogue process » ne dira
rien a un traducteur qui essayerait de le traduire hors contexte. 11 le rendra
peut-étre par « Un refroidissement tout neuf dans le processus du

dialogue » sans €tre conscient de quoi 1l s’agit.

Une fois lu le texte dans sa globalité, il lui est évident que le texte

appartient a un article du quotidien « The Hindu » qui parle d’une impasse

dans les pourparlers entre I’Inde et le Pakistan.

Aprés avoir bien appréhender le vrai sens du titre, il le traduira par-

-

« Le dialogue se ralentit davantage entre 1’Inde et le Pakistan. »

« Le dialogue entre une nouvelle phase de difficulté. »
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« Le dialogue fait face a de nouveaux problémes. »

Nous voyons donc que I’approche scolaire a surtout les
applications théoriques ou académiques_ que pratiques. En suivant une
telle méthode le traducteur apprend a renforcer la connaissance de ses
langues de travail a travers la traduction - comment manier la langue,

comment éviter des faux-pas?

D’ailleurs au sein d’un endroit académique comme une école ou

- une université, les pafamétres

* contraintes temporelles

* besoin spécifique du client

* I’authenticité du texte a traduire

sont absents. Mais lorsqu’un traducteur travaille dans un endroit
professionnel, il doit tenir compte de tous ces paramétres : 13, il n’apprend
pas a traduire mais il traduit sur le champ; en traduisant, il réalise un acte

de communication.

Nous avons choisi de traduire des textes d’entreprise car I’époque
ou nous vivons est inondée d’une explosion de I’information de tous les
coins. Le réle d’un traducteur moderne devient ainsi de plus en plus
Iimportant et parfois méme exigeant. Il doit prouver son efficacit¢ dans
une variété de domaines, et pour cela il est indispensable qu’il maitrise
‘ses langues de travail®, et qu’il saisissc bien le message original afin de le

traduire en LA.
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« De nos jours, les communications étant trés rapides, la
technologie et les techniques progréssant par véritables
bonds, pas un seul pays industrialisé ne peut s’isoler,;
chacun a besoin de rester en contact permanent avec les
grands centres de recherche du monde. Pourque ce contact
s’établisse et se maintienne, la traduction est
indispensable. »'

Toute activité traduisante, pour sa réalisation efficace, s’appuie sur
une approche. Pour traduire des textes d’entreprise qui se situent toujours
dans un contexte réel de communication et servent essentiellement a
véhiculer une information, la meilleure approche selon nous sera

1’approche pragmatique.

Comme nous avons déja indiqué dans le Chapitre I, les textes
d’entreprise. éppartiennent au groupe des ‘écrits pragmatiques’ centrés
autour de Pefficacité de la transmission d’une information. L’approche
pragmatique nous parait donc la plus appropriée pour aborder la

traduction des textes d’entreprise.

L’approche pragmatique en ftraduction exige une bonne
connaissance de la langue originale et du sujet traité, enfin de I’efficacité
~de la transmission du message original en langue d’arrivée a travers son

interprétation.

« Le traducteur, tantdt lecteur pour comprendre, tantdt
écrivain pour faire comprendre le vouloir-dire initial, sait
fort bien qu’il ne traduit pas une langue en une autre mais

' op.cit., p.20
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qu’il comprend une parole et qu’il la transmet a son tour en
) . . N . . 1
I’exprimant de maniére qu’elle soit comprise. »

Pour comprendre les différents langages des textes d’entreprise - a
titre d’exeniple juridique, administratif, commercial - un traducteur doit
étre toujours en contact avec ses langues de travail. Par conséquent, il lui
est indispensable d’avoir plus d’expérience pratique que théorique. Mais
comment est.—ée qu’un apprenti-traducteur qui n’a subi qu’une formation

universitaire, peut gagner le front professionnel?
C’est la raison pour la quelle nous avons entrepris cette étude.

Notre étude nous méne a voir si un apprenti-traducteur ayant subi
une formation universitaire peut s’adapter facilement aux besoins

professionnels du marché de travail.

Selon Jean Delisle, «Il est faux de prétendre que l’on nait
traducteur comme on nait poéte, et que tout effort pour former des

traducteurs est vain. »>

Cette remarque de Delisle indique bien le réle d’une « formation »
qui aide un individu bilingue a entrer dans le métier de traducteur. La

formation d’un traducteur doit se faire a deux niveaux -

I) niveau universitaire

' SELESKOVITCH Danica et LEDERER Marianne, Interpréter pour Traduire,
Editions Didier Erudition, Sorbonne, Paris, 1986, p.19.

2 op.cit., p.293.
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I1) niveau pratique
I) La formation d’un traducteur au niveau universitaire est destinée a

(a) faciliter la maitrise des langues étrangére et maternelle. Aussi, plus la
~ maitrise des langues de travail, moins le risque d’entrer dans les pieges de
contresens, faux pas et nonsens qui relévent de I’incompréhension de

texte a traduire.

Par I’acquisition linguistique, nous comprenons aussi 1’acquisition
de la culture générale des langues étudiées parce qu’on sait bien, qu’une
langue n’est pas isolée de sa culture. La connaissance de la culture
générale est indispensable pour un traducteur parce Que le « bagage
culturel » constitue la base de I’activité traduisante, comme tous les autres

domaines de spécialisation. La définition suivante de la culture générale

éclaircit ce fait -

« Ensemble de connaissances, appartenant a tous les
domaines de la pensée, considérées comme nécessaires
avant toute spécialisation. »'

Un traducteur qui manque un niveau de culture générale suffisante,
court le risque de faire passer un message tronqué parce qu’il n’arrive pas

a saisir des nuances culturelles du texte de départ.

1) Des exemples suivants tirés d’un dossier sur ‘L’Entreprise’ sur lequel

nous avons travaillé pendant un séminaire universitaire, montrent jusqu’a

! Grand Larousse de la Langue Frangaise.
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quel degré est-il important d’avoir une connaissance approfondie -des

langues de travail, en I’occurrence 1’anglais et le frangais :

- « Nestle a fait un malheur avec le chocomio, un faux chocolat en barre

qui, vendu pour une misére, s'arrache dans les bidonvilles. »

Traduction : « Nestle is ruined for manufacturing an artificial chocolate
bar, chocomio, which sold for next to nothing, is finding its way into the

slums. »

La phrase traduite ci-dessus est tout a fait un ‘contresens’ de ce
que signifie la phrase frangaise. Un traducteur doit faire attention au style

typiquement frangais qui est employ¢ dans ce texte.

L’expression « faire un_malbheur » est utilisé surtout dans un

langage familier, pour dire « remporter un grand succés. »

Ainsi le texte fran@ais signifie que Nestle a fait un grand succes
avec chocomio qu‘i est un chocolat en barre préparé de chocolat artificiel
et qui est tellement bon-marché que les gens de bidonvilles I’aiment
beaucoup. Aprés avoir compris parfaitement le vouloir-dire de I"auteur du .

texte original, le traducteur rendra le texte frangais par -

« Nestle's chocomio chocolate bars which are made of artificial
chocolates and sell for next to nothing, are a great favourite in the

shanty towns. »
t

- Les frangais disent ‘Franco hors douane’ parce que c’est le prix des

marchandises dédouanées, c’est a dire, les marchandises qui sont déja
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passées par la douane. Les anglais rendent cette réalité¢ par « Duty paid

price » parce que le prix correspondant aux droits de douane est déja

paye.

i1) Prenons un autre exemple tiré d’un texte ‘Une Puce Britannique dans
I’ordinateur de demain’ qui nous a ét¢ donné a traduire pendant la

formation universitaire -

« L'hirondelle Transputer ne fera pas le printemps dont |'électronique

européenne a besoin. »

Le texte parle du transputer britannique dont 1’arrivée dans le
marché européen de I’€électronique est une indice du progrés. Mais d’autre
part, il indique que I’introduction du Transputer dans le marché ne promet

- pas de grand chose. La phrase ci-dissus dit la méme chose sous la forme

~ d’un proverbe, « Une hirondelle ne fait pas le printemps. »

Si I’on ne comprend pas les nuances culturelles des deux langues,
en[occurrence le frangais et 1’anglais, ’on traduira la phrase ci-dessus

comme -

« Transputor swallow will not bring the spring awaited by the European .

electronics. »

Tandis qu’un traducteur qui a bien maitrisé ses langues de travail,
corhprend que « hirondelle » en frangais est considéré comme une
messagere dd printemps et en anglais, « Swallow » est considéré comme
« a bird that migrates to northern regions in summer » d’ou le proverbe

anglais - «One swallow dosen’t make a summer!»




46

11 traduira donc la phrase frangaise comme -

« Just as one swallow dosen’t make a summer, a transputor will not

make the profit needed by the European electronics industry. »

- La traduction universitaire aide un traducteur a acquérir une

connaissance approfondie des structures de LD et LA.

ii) Voici quelques exemples tirés d’un exercice sur la traduction ou nous
avons appris a travailler sur les structures des langues de travail a travers

quelques proc'édés de traduction :

Parfois la réalité qui s’offre au traducteur est tout autre. Dans
’exemple suivant, un traducteur a recours a la transposition « un procédé .
qui consiste a remplacer une partie du discours par une autre sans changer

le sens du message. »'

- Faire chauffer I'huile en sautoire a plein feu, y jeter les morceaux du .

crustace.

Traduction : Heat the oil in the skillet._When it is very hot drop in the

pieces of lobsters.

Ici, la syntagme prépositionelle de la LD (a plein feu) est
transposée en syntagme verbale de la LA (when it is very hot).

- Whenever possible, particularly during the busy season, it is best to.

book in advance, preferably in writing.

' op.cit., p.96.



47

Traduction : Chaque fois que possible, en saison notamment, la
réservation préalable est souhaitable. La correspondance est la

- meilleure formule.

-

Le traducteur remplace une partie du discours de la LD (le verbe

« to book ») par une autre (le nom « la reservation ») dans la LA.

Un traducteur est censé acquernir « beaucoup de locutions figées,

d’idiotismes a ne pas traduire littéralement. »'

Ainsi la partie « during the busy season » dans I’exemple ci-dessus
est traduite tout simplement comme « en saison » et non «en saison

chargée » ou « en saison de grande activité. »

Dans ’exemple suivant « the contents of this packet » est rendu

tous simplement' par « ce produit » :

- The_contents_of this_packet will keep fresh, thanks to the double

wrapping.

La conservation de ce produit est assurée grdce a son double

emballage:.

I y a des cas ot le texte de départ et le texte d’arrivée

« rendent compte d’une méme situation en mettant en

oeuvre des moyens stylistiques et structuraux enti¢rement
. s . , . 2

différents. 1l s’agit alors d’une équivalence. »

"op.cit., p.172.

2 op.cit., p.52.
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-Avec des ricanements de dément Robinson courrait, en tous sens a la

recherche d’un pantalon et d’une chemise.

Traduction : Uttering demented cries, Robinson dashed madly, about in

search of his shirt and a pair of trousers.

L’expression générale Robinson « courrait » de la LD est rendue
par son équivalence plus particuliére - « dashed madly » en LA

parcequ’ici, 1l ne s’agit pas simplement d’un acte de « couwrrir ».

- Prenons ’exemple suivant tiré d’un texte La lyophilisation que nous

avions traduit pendant I’examen universitaire :

Sous conditionnement hermétique, le lyophilisé se stocke indéfiniment a

n'importe quelle température.

Traduction : Freeze dried food stuffs in an airtight package will continue

o remain fresh at any temperature.

Ainst la partie « se stocke indefiniment » de la LD est rendue par son

¢quivalence « will continue to remain fresh » en LA.

A part de la maitrise des langues de travail, la formation
universitaire nous aide a adopter une démarche pour traduire des textes

relevant de divers domaines.

_(b) Elle initie I’apprenti-traducteur a une méthode de travail qui le prépare
a renforcer son aptitude a faire une réflexion personnelle a travers des

lectures, recherches de documentation, travail en groupes et discussions

sous la direction du professeur. La recherche de documentation est
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indispensable dans le domaine de la traduction. La vaniété¢ de
documentation éclaircit le message du texte original en apportant des
explications et des informations complémentaires portant sur le sujet en
question. La technique de documentation aide un apprenti-traducteur a
préparer son carnet d’équivalences et d’adaptations qu’il utilisera ensuite
dans son travail professionnel. Des revues,’ journaux, magazines, y
compris des textes paralleles servent des documents importants chez un
traducteur qui aura a surmonter des problémes qui relévent parfois de
’ambiguité du message de texte de départ et lui offrent des solutions ‘tout
prét’ correspondant a une situation identique ou de méme nature. Le
travail en groupe et la discussion sous la direction du professeur sont des
autres techniques d’apprentissage qui facilitent [’échange des
informations utiles et font apparaitre des différentes versions du message
original. |

Un apprenti-traducteur doit profiter de la technique d’apprenﬁssage
et d’une méthode de travail qui lui sont présentées pendant sa formation
universitaire parcequ’une fois qu’il commence a travailler comme un
traducteur pfofessionnel, il n’aurait ni le temps ni ’occasion & faire une
telle analyse; «s’il I’a pratiqué au cours de sa formation il la fera

mentalement, rapidement et presque inconsciemment. »'

Dr’ailleurs sur les lieux de travail, il devrait toujours envisager une
‘prolongation et une perpétuation de bonnes habitudes développées

pendant sa formation universitaire.

"op.cit., p.274.
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IT) Nous voyons dons que la formation universitaire prépare un apprenti-
traducteur pour sa carriére professionnelle mais pour entrer dans le
march¢ du travail, il lui faut aussi une formation professionnelle sous la
direction d’un praticien parcequ’il y a toujours des éléments sous-jacents
lorsqu’uh traducteur travaille dans un domaine professionnel quelconque,
comme les contraintes de temps, temn'xiologies appartenant aux domaines
spécifiques, un jargon de la maison des traducteurs etc. Tous ces éléments
n’interviennent qu’a un niveau professionnel ou le traducteur ne traduit

pas pour apprendre mais pour réaliser un acte de communication.

« Le traducteur de métier ne traduit pas des mots ou des

phrases in abstracto, mais toujours des textes réels déstinés

a un public défini. »' :
(1) L’exemple sutvant est tiré d’un dossier que nous avons procuré d’une
- Organisation Indienne du Commerce International située a New Delhi.

C’est un marché de fourniture des transformateurs de courant envoyé a

cette Organisation par son client frangais -

Article 5 : Etendue des fournitures et des prestations
5.1 Le marché porte sur la fourniture CAI et la livraison aux ports de
débarquement indiqués par I'Acquéreur de ['ensemble des fournitures

qui font partie du présent marché.

Les frais de transport jusdu ‘aux ports de débarquement, | 'emba[[age, la

manutention et les assurances sont a la charge du fournisseur.

~Top.cit., p.42.



Pour traduire un tel texte, le traducteur doit se renseigner sur

- la nature du texte (un marché de fourniture)

- le sujet parlant (I’acheteur ou I’acquéreur)

- le public destiné (le fournisseur)

Aprés avoir lu le marché entier, il essaie de reformuler le message
original et communique ainsi le vouloir dire de I’acquéreur a son
fournisseur. // devient un intermédiaire ou un communicateur entre les

deux parties contractuelles.

Il est important qu’il sache ce que signific ‘un marché’ ( «a
contract » and not « a market ») ou « CAF » (Colit, Assurance et Frét) qui
est rendu par CIF (Cost, Insurance and Freight). A la rigueur, il peut
prendre I’aide d’un dictionnaire, mais pas toujours. Que fera-t-il avec un
terme comme ‘prestation’ qui a plusieurs sens ‘benefits, allowances,
services etc.’ ou encore, ‘étendue’, « éxtent, stretch, area, duration,
scope, range’ etc. Il lui faut absolument rester en contact avec son client,
5’1l travaille comme un traducteur indépendani, et ses autres collegues (jui |

- travaillent dans le méme domaine.

«Learning to be a translator entails more than just learning
lots of words and phrases in two or more languages and
transter patterns between them... It entails also, and
perhaps most importantly, grounding yourself in several .
key communities or socail networks,..... above all, perhaps
in the translator community. »'

"DOUGLAS Robinson, Becoming a Translator, Routledge, London, 1997, p.202.
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A Paide des documentations paralléles et des textes traduits, nous

proposons la traduction suivante de I’ Article 5 du texte original -

Article 5 : Scope of Supply and Services

5.1 The Contract deals with CIF supply and delivery of all goods under
this contract, to the ports of destination as mentioned by the buyer.

Transport charges upto the ports of destination, packing, handling and
insurances are to be borne by the supplier.

(i1) Prenons un autre exemple tiré d’un texte sur I’informatique, ICOS :
Logiciel Bureautique Uniplex dont nous avons aussi procuré le texte

traduit.

Agenda personnel :

Inclut un gestionnaire de temps, une aide-mémoire, un livre d’adresses,
un agenda de projets, un bloc-notes et un systéme prenant des décisions
parmi tant d’autres.

Version traduite -

Personal Organiser :

Includes a time manager, to-do-list, address book, project planner, a
note pad and decision maker amongst others.

Un traducteur qui n’est pas au courant de ce que signifie un
agenda personnel’, le traduira tout simplement comme « personal
agenda ». Méme la traduction « personal diary » ne suffit pas ici, parce
qu’il ne s’agit pas seulement d’adresses et de rendezvous mais plutdt d’un
éystéme électronique qui vous aide a mieux organiser vos projets, y

compris le temps.
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(it1) Dans I’exemple suivant tiré d’un dossier sur Fabrication des Pylones
Cartenaires, nous avons eu a traduire la premiere page de ce dossier ‘La
table de mati¢res’: Nous avons traduit un des titres ‘Réglements’ comme
‘Payment’. En voyant la traduction de cette partie, le client nous a dit que
~ ¢a peut étre ‘Regulations’ et non ‘Payment’. Nous étions d’accord a cette
remarque, et pour le vérifier, nous avons consult¢ le dossier entier et lu
cet article qui portait sur ‘Reglements’. Il était ensuite confirmé qu’ici 1l

s’agit de ‘Payment’ et non ‘Regulations’.

Nous voyons donc qu’un traducteur professionnel n’apprend pas .
une langue étrangére mais il opére sur deux'langues a la fots. Son souci
principal est ‘Comprendre et se faire comprendre’ : comment rendre le
message du texte original dans une autre langue d’une maniere qu’il soit

bien compris par son public visé?

Pour la réalisation efficace de son travail, il est tout le temps en
contact avec son milieu de travail. Il se trouve immergé dans une bain

d’activité pragmatique : une situation réelle de communication.



CHAPITRE 111

Analyse des questionnaires et des textes illustratifs déja
traduits du francais en anglais

Comme indiqué dans le premier chapitre la plupart des
implaﬁtations frangaises se trouvent a New Delhi, a Mumbai et a
Bangalore : la présenée commerciale frangaise est plus évidente dans ces
trois villes qu’ailleurs. Nous avons donc limité notre recherche a ces trois
emplacements géographiques. D’une vingtaine de questionnaires envoyés
a New Delhi, Mumbai et Bangalore aux traducteurs qui travaillent pour
différentes 'en'trepriges (frangaises ainsi qu’indiennes) , nous avons regus

19 remplis.

Le but principal de cette démarche, consiste a vérifier certaines

hypothéses que nous avons posées au début de notre étude.

Avant de procéder a I’analyse des réponses aux questionnaires que
nous avons regues, 1l nous semble important de mettre en lumiére certains
- ¢léments relatifs au profil des traducteurs qui ont rempli ledit

questionnaire : Ce sont les traducteurs” professionnels qui travaillent tant

(* Nous utilisons « traducteur » dans un sens neutre qui comprend « traducteur »
aussi bien que « traductrice ».) ' '
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pour les entreprises frangaises que pour les entreprises indiennes en tant

que :
Catégorie Pourcentage
Traducteurs indépendants 53% |
Traducteurs d ’entrepfise 16%
Traducteur.§ au sein d’'une cellule de 16%
traduction

Traducteurs ayant leurs propres 16%

bureaux de traduction

Ils ont tous une expérience professionnelle de 2 ans ou plus

Expérience professionnelle Pourcentage
plus de 10 ans 58%

de 5 a 10 ans 16%
de2a4ans 21%

moins de 2 ans 5%

Les 3 hypothéses que nous avons posées au début de notre étude

concernent directement ces traducteurs a qui nous avons fait parvenir les

questionnaires. II nous semble donc idéal de vérifier nos hypotheses a

partir des réponses qui nous sont parvenues.
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1) Notre premiére hypothése (Cf Chapitre I) porte sur les genres de textes
d’entreprise qu’un traducteur professionnel regoit habituellement, ainsi

que leur fréquence par ordre de priorité :

Sur quels types de textes porte la demande de traduction de la

part des entreprises?

Genre de textes Fréquence

Commerciaux ( documents relatifs au commerce 89%
|- achat et vente, import-export, cahier des
charges, livraison des marchandises etc.)

Juridiques ( documents relatifs aux assurances, 78,9%
réclamations,revendication,  protocoles, litige

etc.)

Scientifiques et techniques ( textes sur les|. 73,6%

différentes  industries comme  pétrochimie,
métallurgie,  pharmaceutique,  aéronautique,
ingénierie elc.)

Administratifs ( courriers-fax et lettres, rapport 68%
annuel, brochures de présentation des sociétés ou

des produits.

Financiers ( documents relatifs aux activités 68%

financiéres d'une entreprise comme par exemple
bilans, crédits bancaires, bourse, capital etc.)

Informatiques ( manuels d’utilisation, textes sur 52,6%
le développement de logiciels, gestion de base de
données etc.)

Touristiques ( textes sur les centres d'attraction 52,6%
louristiques)
Publicitaires ( documents pour faire la promotion 36,8%

de produits d'entreprise)
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Sociaux ( textes sur les différents programmes 36,8%
d assistance sociale lancés par une entreprise)

Agricoles ( textes relatifs aux activités agro- 31,5%
alimentaires)

Les réponses ci-dessus corroborent le classement des textes
d’entreprise que nous avons fait dans le premier chapitre et qui, d’ailleurs

rejoint celui fait par Jean Claude GEMAR.

Cependant il faut noter la fréquence a laquelle ces textes sont
traduits. Le tableau ci-dessus nous montre que la demande de traduction
de la part des entrepﬁses porte principalement sur les textes
commerciaux, suivis des textes juridiques, des textes scientifiques et
techniques, des textes administratifs, financiers, informatiques, -

touristiques, publicitaires, sociaux et enfin agricoles.

- 2) Notre deuxiéme hypothése porte sur I’approche que le traducteur

adopte pour traduire les textes d’entreprise. :

Suivez-vous une approche particuliére pour traduire les textes

d’entreprise?

Catégorie Pourcentage
Traducteurs qui suivent une approche 68%
particuliere

Traducteurs qui ne suivent pas 21%
d’approche

Pas de réponse 11%




58

3) Notre troisitme hypothése qui nous semble étre la plus importante du
point de vue de notre étude (Cf Chapitre II) repose sur I’approche qu’un

traducteur préfére adopter afin de traduire les textes d’entreprise :

Parmi les approches que voici, laquelle suivez-vous en principe

dans vos activités traduisantes?

‘| Approche | Pourcentage :
Pragmatique o 68%
Littérale - 0
Scolaire _ 0

Comme déja indiqué, 21% ne suivent pas une approche particuliére

et nous n’avons pas de réponse pour les 11% restant.

En récapitulant les réponses aux questionnaires, nous arrivons a la

conclusion suivante :

Tous les traducteurs que nous avons contactés, regoivent les 9
genres de textes, notamment administratifs, économiques, scientifiques et
techniques, agricoles, informatiques, juridiques, sociaux, publicitaires et
touristiques. La fréquence a laquelle ces textes sont traduits nous aide a

les classer selon leur ordre de priorité. Nous allons garder cet ordre lors
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de D’analyse des textes traduits. Enfin, ce qui nous semble le plus
important du point de vue de notre étude, c’est I’approche qu’ils suivent
pour traduire les textes d’entreprise - la plupart d’entre eux suivent

l’épproche pragmatique dans leurs activités de traduction.
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ANALYSE ET COMMENTAIRE DE CERTAINS TEXTES
FRANCAIS TRADUITS EN ANGLAIS :

Suite a I’analyse décrite ci-avant, nous avons choisi 2/3 textes de
chaque genre que nous allons analyser ci-aprés. 1l convient de signaler
que nous avons retenu lordre de priorit¢ indiqué ci-dessus
commerciaux, juridiques, scientifiques et techniques, administratifs,

financiers, informatiques, touristiques, publicitaires, sociaux et agricoles.

Nous avons obtenu les textes originaux en frangais ainsi que leurs
versions traduites en anglais des entreprises frangaises et parfois

indiennes.
(I) Textes Commerciaux
Texte N° 1 (Voir Annexe . A 1)

Le texte suivant fait partie d’un rapport annuel du groupe Suez Lyonnaise

des Eaux, actif dans le secteur de I’énergie, de 1’eau et de la propreté.

Texte frangais :

Avec un chiffre d'affaires de 64 milliards de francs en 1997, le groupe
Suez Lyohnaise des Eaux occupe une place de premier plan a
'international dans la production privée d'électricité (plus de 30 000
MW de capacité installée) et se trouve au 2° rang des producteurs
- d'électricité privés en Europe. Il est n® 1 en électricité et transport du
gaz en Belgique. Il gére une capacité de transport de gaz de 100

milliards de n’ par an répartie a travers le monde. Le groupe est leader
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en France et aux Etats Unis dans les réseaux de chaleur. Il est un acteur

important dans la cogénération.

Le groupe est bien placé pour profiter de la libéralisation des marchés

~ de l'électricité et du gaz qui se profile en Europe.

Texte traduit :

With revenues of FRF 64 billion in 1997, the Suez Lyonnaise des Eaux
group occupies a leading position worldwide for the private production
of electricity (over 30,000 MW installed capacity) and is already the
second largest private power producer in Europe. .It is N° 1 for
electricity and gas transportation in Belgium managing a transport
capacity of over 100 billion cubic meters per year. The group is market
leader in France and in the United States for heating systems

management and an important player in the cogeneration market.

The group is well positioned to take full advantage of the imminent

deregulation of the gas and electricity markets in Europe.

A partir de l’aﬁalyse du texte traduit, nous arrivons a la conclusion
que certains termes ou expressions utilisés par le traducteur ne nous
semblent pas étre idiomatiques en anglais. Le terme « revenues » est
utilisé en anglais plut6ét pour les organisations gouvernementales ou les
états fédérés, comme par exemple « State revenues ». Pour un groupe ou

~ une entreprise/industrie, le terme approprié sera « turn over », ou « sales

A

figure ».

La traduction littérale de « la production privée d’électricité » en

anglais «private production of electricity » ne nous semble pas
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~appropriée, car une telle expression n’est pés utilisée en anglais. Alors
que « independent power producers (IPPs)» ou « private producers of
electrical energy » est couramment utilisé en anglais, I’expression
« private production of electricity » ne se dit pas en anglais parce qu’une
production ne peut étre publique ou privée; c’est plutdt I’ organisation (qui

produit I’énergie) qui sera publique ou privée.

La partile « Il gere une capacité de transport de gaz de 100
milliards...a travers le monde » est integrée a la phrase précédente dans la
version traduite, qui est susceptible de changer le sens du texte original :
le groupe gere une capacité de 100 milliards pas uniquement en Belgique,
(ce qu’on Corriprend par le texte traduit), mais a travers le monde (comme

dit le texte original).

A la lumiere de ces éléments, nous proposons la traduction
suivante;

~ With a turnover of FRF 64. billion in 1997, the group Suez
Lyonnaise Des Eaux occupies a leading position worldwide as a
private producer of electrical energy (os;er 30,000 MW installed
cépacity). It is already the second largest independent power
producer in Europe, and is ranked No. 1 for electricity and gas
transportation in Belgium. It manages a capacity of 100 billion cubic
- meters of gas'trar.lsportation per year across the world. The group is
'a market leader in France and in the United States for heating
Systems managemént and an important player in the cogeneration

market.
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The group is well positioned to take full advantage of the

emerging liberalization of gas and electricity markets in Europe.
Texte N° 2 (Voir Annexe. A 2)

Le texte suivant est tiré d’un marché de fourniture de

transformateurs de courant.
Texte francais ;
9.5 - Assurances

Les fournitures livrées en exécution du présent marché seront
entiérement couvertes en monnaic librement convertible contre toute
perte ou dommage découlant de leur fabricati‘on ou acquisition, leur
emmagasinage et leur livraison de la fagon prévue par les Conditions

Particulieres.

L 'Acquéreur demande la livraison CAF des fournitures, le Fournisseur
les fera assurer lui-méme contre les risques de transport et paiera la
prime. Il désignera I'Acquéreur comme bénéficiaire de la police. Une
copie du contrat d'assurance nécessaire au dédouanement du matériel

sera adressé au client en méme temps que les factures.
9.7 - Emballage et Transport
9.7.1- Emballdge et protection

Le Fournisseur assurera l'emballage des fournitures de fagon a prévenir
les avaries et dommages pendant leur transport vers leur destination

finale, telle qu'indiquée dans le Marché.
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Texte traduit :
9.5 - Insurances :

Supplies made in the execution of the present contract will be fully
covered in freely convertible money against any loss or damage
resulting out of their manufacture or acquisition, their ware housing and

their delivery in the manner provided in the particular conditions.

The buyer calls for CAF delivery of supplies, supplier himself will insure
them against shipping risks and will pay the premium. He will designate
the buyer as the beneficiary of the policy. A copy of the insurance
contract necessary for customs clearance of the goods will be sent to the

customer at the same time as the invoices.
9.7 Packing & Shipment
9.7.1 Packing & protection

The supplier will ensure packing of supplies in a manner to prevent
- shipwrecks and damages during their transportation towards final

- destination as given in the contract.

Aprés la lecture du texte frangais ci-dessus et de sa version
traduite, il nous semble que le traducteur a non seulement gardé les faits
linguistiques mais aussi les faits extra-linguitiques dans son texte traduit.
Il a utilisé le moyen pragmatique pour traduire « contre les risques de
transport » par une expression plus particuliére « against. shipping risks »
cér selon le contexte du message, -ces marchandises seront transportées

par navire.
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11 a aussi trouvé les équivalents appropriés pour les termes
commerciaux « prime - premium», « dédouanement - customs
clearance », « factures - invoices » et ainsi de suite. Par contre, il a laissé
sans traduire le terme « CAF » (coiit, assurance et frét) qui se traduira en

anglais par « CIF » (cost, insurance & freight).

Dans le paragraphe 9.7.1 Emballage et protection, le traducteur
- s’est peut-étré trompé en traduisant « les avaries et dommages » par
« shipwrecks & damages » parce que selon nous, les deux termes en

frangais correspondent ici a un seul terme « damages » en anglais.

Il faut remarquer que ’usage de “will” une forme temporelle du
futur en anglais ne correspond pas, ici, au futur frangai$ “sera, seront etc.”
du texte origmal. Nous traduirons le futur frangais du texte original par le

futur anglais “shall” qui indique une obligation.

Enfin, certaines parties du texte original sont traduites littéralement,
qui pourraient étre rendues autrement afin d’apporter la clarté et

I’économie au texte traduit.
Nous proposons ainsi la traduction suivante :

9.5 - Insurances :

Supplies made in the execution of the present contract shall be fully
~covered in freely convertible money against any loss or damage
resulting out of their manufacture or acquisition, their ware housing

and their delivery as under Special Conditions.
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The buyer calls for CIF delivery of supplies, supplier shall insure
them against shipping risks and shall pay the premium. He shall
designate the buyer as the beneficiary of the policy. A copy of the
insurance contract necessary for customs clearance of the goods shall

be sent to the customer along with the invoices.
9.7 Packing & Shipment
9.7.1 Packing & protection

The supplier shall ensure that goods\are packed so as to prevent
damages during their transportation towards final destination as

given in the contract.
Texte N° 3 (Voir Annexe A 3)
- Texte frangais :

Le texte relate la performance de 1’industrie aéronautique frangaise
pour 1998. 1l est paru dans la revue Aérospatiale, mensuel bilingue dont

’original est en frangais et la version traduite en anglais.

]hdusirie GIFAS : Excellente année 1998

C ‘est le marché civil qui a progressé le plus, en hausse de +14,5%
(108,1 Md de FRF). En revanche, le marché national fran¢ais est en
 baisse de -1,3%, les compagnies aériennes frangaises ayant passé peu de
“commandes. A l'exportation, le CA civil a progressé de +20,3%, pour
atteindre 83,3 Md de FRE. La progression en 1997 du marché militaire

ne s’est pas confirmé en 1998, avec une baisse de -0,5%.
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L'industrie .§patia1e, pour sa part, enregistre une hausse de + 4,2%
avec 22,5 Md de FRF de chiffre d'affaires, par rapport a 1997,
principalément due a la forte activité satellites, en hausse de +27,5% sur
1997, plagant la France dans ce domaine au 1 rang en Lurope et au 2°

dans le monde, derriére les Etats Unis.
Texte traduit

The Civil Market registered most progress, up 14.5% (108.1 bn
francs). In contrast, the French home market was down 1.3%, French
airlines having placed few orders. Civil export sales in:creased by 20.3%,
reaching 83.3 bn francs. The improvement noted in the military market
~in 1997 was not confirmed in 1998, which registered a 0.5% drop. The
space industry, for its part, registered a 4.2% increase over 1997 with
22.5 bn francs of sales, mostly thanks to strong satellite-related business.
The latter was up 27.5% over 1997, making France the top-ranker in

Europe and second worldwide behind the United States.

Certaines expressions utilisées dans le texte traduit nous semble
idiomatiquement incorrectes : citons par exemple « home market » au lieu
de « domestic market », « sales increased by 20.3%, reaching 83.3 bn

francs » au lieu de « sales increased by 20.3% to 83.3 bn francs ».

Le traducteur a traduit littéralement « derri¢re les Etats Unis » par

« behind the United Sfatés » tandis qu’un locuteur anglais dirait « after the

Uhited States ».

Les termes “civil market” et “military market” traduits

littéralement, ne nous semblent pas appropriés. Aprés. une discussion
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avec nos collégues traducteurs, nous sommes arrivés a la conclusion que
les termes utilisés, d’habitude, dans les documents authentiques qui
portent sur le marché aéronautique, sont “civil aircraft market” et

“military aircraft market.”

A la lumiere de ces éléments, nous proposons la traduction

suivante:

The Civil Aircraft Market in the sector achieved the highest
growth: a jump of 14.5% valued at 108.1 bn FRF. However, the
French domestic market indicated a decline of 1.3% as a result of_
few orders placed by French Airlines. On the export front, the civil
aircraft market turnover increased by 20.3% to 83.3 bn FRF. The
progress aéhieved in 1997 in the military aircraft market was not

maintained in 1998, which recorded a fall of 0.5%.

As for the space industry, it registered a growth of 4.2% over
1997, the turnover being of the order of 22.5 bn FRF. This was
mainly due to a spurt in satellite-related activities, which increased
by 27.5% over the previous year, making France No. 1 in Europe

and No. 2 worldwide after the United States.
Texte N°4 (Voir Annexe A 4) .
Le Marché Des C omposants Electroniques en Inde -

Ce texte provient d’'une Chambre de Commerce. Comme indique

- le titre, il porte sur le marché électronique en Inde.
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. Aprés la lecture du texte original frangais et de sa version traduite,
nous sommes tombé sur des €léments intéressants : le traducteur a adhéré
au contexte et au message du texte plutdt qu’aux mots ou a sa forme. Il a
rendu le texte traduit concis et intelligible a travers les procédés comme

économie, explicitation etc.

Enfin, nous remarquons que le traducteur, en utilisant I’approche
pragmatique, a fait rapproché le texte traduit au lecteur anglophone - son

public visé.
Texte frangais :

Ainsi en 1995 le fort développement enregistré par les composants
électroniques repose sur trois années de prospérité pour l'électronique

grand public. Néanmoins la croissance du_ secteur des composants

électroniques n'est  pas seulement tirée par des industries

complémentaires telles que ['électronique grand public mais elle est

également auto générée.
Texte traduit:

Thus the rapid growth of the electronic component industries in 1995

was possible on account of three good years for consumer electronics.

But this was not _the only reason. Growth in this sector is also self-

generating.

Le traducteur a utilisé le procédé de I’“Economie” pour traduire

- “Néanmoins la croissance ...” du texte original.

“Economie’ est un procédé dans la traduction, ou
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«une langue réussit & exprimer la méme chose qu’une autre
langue avec des moyens plus réduits.»"

~ (Ce procédé s’oppose a I’amplification o)

«la langue d’arrivée emploie plus de mots que la langue de
départ pour exprimer la méme idée »’

Il a utlisé ce méme procédé en d’autres paragraphes du texte

traduit, ce qui I’a rendu concis et précis.

“Les entreprises n’ont plus besoin de recourir au systéme de
licences” est traduit tout simplement par “licenses are no longer

required.”

D’ailleurs, il est intéressant de noter 1’'usage du passif par le
traducteur - le passif est couramment utilis¢ en anglais pour rendre une
phrase courte, plus concise. Le traducteur a aussi évité de longues

phrases en respectant la régle générale d’un texte anglais.
Un autre exemple de I’économie -

“En ce qui concerne ['emplacement géographique, il n'existe plus de

restrictions...”.
“There are no more geographical restrictions”.

Prenons la partie suivante -

"op.cit., p.8.

2 op.cit., p.5
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“La plupart des composants électroniques peuvent donc maintenant étre
importés par une 'compagnie indienne sans licence d'importations. Il en

va de méme pour ['importation de biens d'équipement nécessaire a la

production pour les entreprises du secteur.”

“Most electronic part can thus be imported by Indian firms without an

import licence. The same is true for the import of capital goods required

for the production of electronic equipement.

Le traducteur a eu recours au procédé de I’Explicitation “for the
production of electronic equipment” pour traduire la partie implicite “pour

- les entreprises du secteur” (électronique).

A partir de D’interprétation des 4 textes commerciaux ci-dessus,
nous observons qu’un traducteur peut arriver 4 mieux traduire un texte

commercial en gardant certains éléments essentiels a 1’esprit -

- une connaissance des termes commerciaux : il nest pas nécessaire
d’avoir une formation en commerce, il faut uniquement pouvoir.
comprendre certains €léments de base relatifs aux activités commerciales;
comme par ex.: prime, société en capital, croissance, factures, CAF, biens

d’équipement, etc.

i

- le traducteur est censé garder une interaction continue avec la
communauté frangaise ainsi qu’anglaise a travers les journaux, les

professionnels, les télécommunications.

Avant de passer a l’analyse du deuxiéme genre de textes

d’entreprise, a savoir, les textes juridiques, il nous semble que certains
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exercices commerciaux tels que les suivants, qui figurent dans les
méthodes de Frangais des Affaires pourraient aider un apprenti -
traducteur pendant sa formation universitaire et méme plus tard, dans sa

carri¢re professionnelle comme traducteur -
Exercice N°1 :

Choisissez dans la liste des mots ci-dessous celui qui correspond i sa

définition et écrivez-le sur la ligne correspondant au bon choix.
chiffre d’affaires - bilan - bénéfice - raison sociale - actionnaire
SR : inventaire périodique de ce qui est di par une entreprise.

e, : détenteur d’une fraction du capital d’une société.

e, . appellation sous laquelle fonctionne une entreprise.

e : montant total des ventes pour une période donnée.

e : produit net d’une entreprise au terme d’un exercice. =
Exercice N°2 : Exercices de thémes et versions

Vgrsion

1.Avez-vous lu le procés-verbal de la sévance?;

2. Leur bilan montre que ¢’est une entreprise en pleine expansion.
3I] faut favoriser I’expansion des petites et moyennes entreprises.

~ 4 Notre P.D.G. doit se rendre a Bruxelles lundi et mardi prochains.

5Les entreprises de taille moyenne sont souvent des entreprises
familiales.
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6.Son nom n’apparait pas dans I’organigramme.

7.0n pense dﬁe la fusion aura lieu prochainement.

8.Un commergant est responsable des dettes de son entreprise.
§.Le r.apport._annuel a été approuvé a I’'unanimité.

10.C’est le P.D.G. d’une S.A. dont les actions sont cotées en bourse.

Exercice N°3

Le texte suivant présente |’entreprise ARJOMARI ET SES
FILIALES |

un appareil logistique
élaboré

le marché

la valeur ajoutée

un groupe

la fabrication
’innovation

la filiale

le chiffre d’affaires

la transformation

les services commerciaux
la distribution

une gamme

une usine

répartir, réparti

- industriel

la technologie

un réseau commercial.

Essayez de compléter ce texte a partir des mots et expressions

donnés ci-dessus:
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Moyens et Résultats
Arjomari et ses Filiales

Arjomarie et ses constituent I’un des plus importants de

Pindustrie papetiére frangaise. Arjomari est le premier exportateur

francais de papiers avec plus de 35% de son _réalisé a

1’exportation par ses et ses de vente. Son

activité concerne aussi bien la , que la ‘ et
la d’une trés étendue de papiers. La fabrication est

assurée dans 9 sur I’ensemble du territoire national et

spécialisées chacune dans un ou plusieurs domaines. Ces papiers font le
plus souvent I’objet de transformations qui augmentent leur et
permettent 1’obtention de produits plus . Parallélement a son

activité , Arjomari exerce aussi une importante activité de

services, représentée par le commerce de gros de papiers et cartons dont
une partie provient de ses propres usines. Cette activité de distribution
 bénéficie d’un et d’un particuliérement adaptés qui lui

permettent d’occuper une place de premier plan sur le marché frangais.

Enfin, un politique de recherche et permet a Arjomari d’étre
présent dans le monde entier sur le . des papiers industriels
nécessitant la mise en oeuvre des les plus avancées et

répondarit aux problémes les plus variés.
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H) Textes juridiques :

Les textes juridiques suivants que nous allons analyser décrivent la
- passation d’un marché de fournitures de transformateurs de courant, au

profit d’une entreprise située a Delhi.
Texte N°1 (Voir Annexe .B 1)

Texte frangais :

ENTRE LES SOUSSIGNES

L’Etablissement Public a caractére industriel et Commercial “X", dont
la. nature jz)ridique a été transformée aux termes des dispositions du
decret .... du 14 décembre 1991, inscrite au registre de commerce
d'Alger sous le numéro ..... dont le siége social est au... représentée par
Monsieur X, Sous Directeur des approvisionnements, en vertu des

pouvoirs qui lui sont conférés,

Désigné ci-dessous comme ['Acquéreur,
D 'une part

Et

La Société X inscrite au régistre de commerce sous le numéro ... du
16/03/1 974, dont le siege social est a ..., représentée par Monsieur X en

qualité de Vice Président,
Désignée ci-dessous comme le Fournisseur,

D’autre part.
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.Texte' traduit :
BETWEEN THE UNDERSIGNED

The Public Establishment with industrial and commercial characteristics
X whose incorporation had been modified according to the terms of the
law ... of 14 December 1991, incorporated into the register of Commerce
of Algiers under number ...., whose head office is at ..., represented by
Mr. X, Deputy Manager of supplies, by virtue of the powers bestowed on

him,

Designated hereafter as the Procurer
On one hand

And,

X, registered with register of commerce under number ... of 16.03.1974
with head office at ..., represented by Mr. X, designated as Vice

President,
Referred herafter as the Supplier
On the other.

Le texte traduit ci-dessus dénombre que le traducteur a opéré au
niveau des mots. Il a ignoré que la signification du message dépend
- nécessairement et du choix des mots et de leur agencement. En d’atures
termes, le sens que véhiculent les mots du texte, si bien choisis qu’ils
soient, ne passera paé si ces mots ne sont pas agencés et articulés d’une

certaine fagon.
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11 a traduit littéralement certains termes, exemples :
-~ * désignés - designated
' au lieu de “Referred to”

* inscrite au registre = = incorporated

au lieu de “registered”

* ]’établissement public = public establishment
au lieu de .“Public Sector Undertaking.
(PSU)” o

* registre du commerce = register of commerce

au lieu de “Registrar of Commerce”

. . ’ . / A
Les équivalents anglais que nous avons proposé ci-dessus, sont trés
fréquemment utilisés dans les quotidiens ou documents définissant le

statut d’une entreprise.

Nous proposons la version suivante tout en signalant que ce n’est

qu’une des versions acceptables -
BETWEEN THE UNDERSIGNED

The industrial and commercial Public Sector Undertaking whose
legal status had been modified under the terms of the Law... of 14
December 1991, registered with the Registrar of Commerce of
' Algiers under number ..., whose head office is at ..., represented by
Mr. X, Deputy Manager of supplies, by virtue of the powers vested in

him,

Referred to hereinafter as Buyer
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On the one hand
And,

X, registered with Registrar of Commerce under number ... of
16.03.1974 with head office at..., represehted by Mr. X, as Vice

President,

Referred to hereinafter as Supplier

On the other.

Texte N°2 (Voir Annexe B 2)

Texte frangais :

ART ICLE 3-.EXCL USION DES INTERMEDIAIRES

La loi Algérienne proscrit formellement le recours aux intermédiaires
notamment en application de la loi ... du 19 juillet 1988 relative a

['exercice du monopole de I'état sur le Commerce Extérieur.

Aussi le recours et /ou l'intervention d'un intermédiaire, n'agissant pas
dans le cadre d'une profession organisée par la loi ou le réglement, sont

passibles de peines prévues aux articles 128, 242, 243 du code pénal.
- Par l'intermédiaire, au sens du présent marché les parties entendent:

Toute personne physique et morale qui, a l'occasion de la préparation, -
de la négociation, de la conclusion ou de ['exécution du dit marché
intervient sous quelque dénomination que ce soit (courtier,

commissionnaire ou assimilé) en vue de prélever d'une fagon occulte ou
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parasitaire, une commission sur l'opération d'importation sans qu'il y
ait de prestation de service conformement aux usages observés en

matiére de Commerce Extérieur.

Texte traduit : -

ARTICLE 3 - EXCLUSION OF INTERMEDIARIES

The Algerian law formally bans taking recourse to intermediaries
particularljz in application of the law... of 19 July 1988 regarding the

exercise of the monopoly of the state on Foreign Trade.:

Also recourse to and’ or intervention of an intermediary, not applicable
in the framework of an organised profession by the law or the rules are

liable to penalty as per articles 128, 242,243 of the penal code.
By “intermediary” in the sense of the bontract, we mean :

Any person physically or morally who, at the time of preparation,
negotiation, finalisation or executing of the above mentioned contract,
intervenes under any designation (broker, agent or similar), in view of
taking a commission on the import operation whether is a bidder or
parasitory manner, without these being provision for service confofming

" to current usages in matters of foreign trade.

Aprés I’analyse du texte original et de sa version traduite, nous .

voulons commenter certaines parties, surtout du point de vue juridique.

1) La partiec “regarding the exercise of the monopoly of the State on
Foreign Trade™ pourrait étre remplacée par “whereby the State exercises .

a'monopoly on Foreign Trade™.
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2) Ensuite, nous préférons rendre “not applicable in the framework of an
organised profession by the law or the rules’ par “not operating within the

framework of a profession recognized by Law or regulations.”

3) Le traducteur a traduit “les parties (au présent marché)” par “we” qui
devient un élément d’ambiguité, qu’il faut éviter surtout dans un
document jundique. Il est toujours mieux d’employer des expressions
éxact_es dans un texte juridique. D’ailleurs I’expression “au sens du ..”
du texte onginal est traduit littéralement par “in the sense of ...” qui nous
semble une traduction inappropriée. Nous préférons la traduire “for the

purposes of...”

4) L’expression “personne physique et morale” du texte original ne peut
 se traduire ni par “physical & moral person” ni par “any person physically
or morally”. Une telle expression n’existe pas en anglais. Nous devons

rendre cette partie par “an individual or body corporate who ...”

5) Alors que les substantifs sont courrament utilisés en frangais, les
anglais préferent employer les formes verbales ou “present continuous™
(qui correspond au présent de I’indicatif en frangais). Il nous semble donc
souhaitable de remplacer les substantifs du texte traduit, notamment,

”

“préparation, - négociation, par present continuous ‘‘preparing,

negociating...”.

6) “Quelques dénominations que ce soit” devrait €tre traduit par “any

capacity whatsoever”; le traducteur a laissé tomber ce dernier terme dans
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son texte traduit, qui nous parait assez important du point de vue
juridique.
A la lumiére des éléments discutés, nous proposons la traduction

suivante :
EXCLUSION OF INTERMIDIARIES

The Algerian law formally prohibits recourse to intermediaries,
particularly, in terms of the Law... of 19 July 1988 whereby the State

exercises a monopoly on Foreign Trade.

Also, recourse to and/or intervention by an intermediary, not
operating within the framework of a profession recognized ‘by Law or
regulations are liable to penalties as provided under articles 128, 242,

243 of the penal code.

For the purposes of the present contract‘,‘ the term “intermediary”

refers to:

An individual or body corporate who, while preparing, negociating,
finalizing or ‘exechting the said contract, intervenes in any capacity;
~ whatsoever, be it broker, agent or similar, with a view to taking a
commission on the import operétion in a clandestine or parasitory

manner when such. service does not conform to practices under

Foreign Trade.

Les deux textes juridiques que nous venons d’analyser nous
expliquent que, traduire un texte ou un document juridique exige une -

experience assez approfondie de la part de traducteur. Ce dernier doit
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surtout faire attention aux termes et collocations juridiques. Il faut tenir a
I’espnit que la description des réalités et la construction de la phrase
différent d’une langue a I’autre. Les textes juridiques anglais comportent
des phrases sensiblement différentes des phrases frangaises. Par ailleurs,
chaque domaine de spécialité dispose de son vocabulaire, pour qualifier
avec le plusvd'e précision possible, et ce dans une perspective de certitude
scientifique, les notions, les techniques et autres éléments qui lui sont
propres. Il serait ainsi intéressant d’avoir recours  I’aide d’un avocat ou
d’un étudiant formé en droit, le cas échéant, il peut toujours consulter les

quotidiens ou les documents authentiques dans la langue de traduction.

A noter, nous avons pris I’aide de deux étudiantes formées en droit

~ dans P’analyse des textes juridiques ci-dessus.

II1) Textes scientifigues et techniques

Texte N°1 (Voir Annexe.C 1)

Le texte suivant fait partie du rapport d’activités de la société
Medilink, ’'un des principaux fabricants d’ostéodensitometre et des

équipements “doppler” dans le secteur de la médecine.
Texte frangais

L'équipe MEDILINK se compose de professionnels expérimentés dans
divers domaines de la technologie médicale qui ont uni leur savoir-faire
pour développer des produits de haute qualité a des prix trés compétitifs.

MEDILINK posséde une équipe Recherche et Développement intra
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muros renforcée par une collaboration étroite avec des organisations
telles que I'INSERM et le VNIIMP (Institut Russe de recherche et
développement en Electronique Médicale), ainsi que des équipes de

recherche de Laboratoires privés.
La formation : un complément indispensable a nos produits
Texte traduit :

MEDILINK’s team of specialist have combined for many years

their strong experience to develop high quality medical equipments at

competitive prices. In a large way, this successful achievement comes

~ from Medilink’s in-house R&D dept., reinforced by a tight cooperation

with international research institutes such as INSERM (France), VNIMP

(Russia) and private laboratories.

Product training is a compulsory plus we bring to our customers.

Bien que les phrases et expressions soulignées dans le texte traduit
ne soient pas condamnables en ellés-mémes, ce sont des traductions
appauvries qui tendent a détruire la langue d’arrivée. L’absence
d’expressions idiomatiques dans le texte d’arrivée peut aboutir a4 une
langue sans racine et artificielle. Comme dit Eugéne A Nida “Too often
translators are not sufficiently sensitive to the possibilities of idiomatic

~ expressions, and hence the end result is weakening of the figurative force
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of the translation, since they do not compensate for loss of certain idioms

by the introduction of others.”

Ainsi, I’expression, “have combined for many years their strong

- experience”, est une phrase mal formée qui donnera a I’auditeur/au
lecteur Pimpression d’une ignorance un peu naive de la part du
traducteur. Il faut noter qu’une langue est souvent plus claire qu’une
autre méme si elle veut exprimer une méme chose”. Le traducteur est
donc censé rester fidéle non seulement au texte original mais aussi au
texte traduit. Il peut ainsi mieux rendre la phrase originale “ont uni leur
savoir-faire” en la traduisant par “have pooled their. know-how” qui.
donne une certaine valeur au texte traduit du point de vue des expressions

idiomatiques et de la clarté.

De la méme facon les expressions “tight cooperation”
b

/

“complilsory plus” utilisées dans le texte traduit, nous semblent hors du

commun. Ces expressions incorrectes peuvent choquer un lecteur
anglophone qui a I’habitude d’entendre “close cooperation” ou “close
links” et non “tight-cooperation”; compulsory product training is an added

advantage we bring to our customers, et non “a compulsory plus”.

Texte N°2 (Voir Annexe C 2) :

C’est un texte de la revue Aérospatiale, mensuel bilingue, avec un

document original en frangais et la version traduite en anglais. Le texte

2 NIDA, Eugene A., The Theory andPractice of Translation, p.106, note 1 in
DELISLE Jean, L’Analyse du Discours comme Méthode de Traduction, Editions de
’Université d’Ottawa, Canada, 1984, p.212.
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suivant porte sur I’introduction de la nouvelle version de I’A321 par

Airbus Industrie.

Texte frangais :

Airbus muscle 'A320 allongé J

Airbus industrie a lancé fin janvier, une version “musclée” de son A321,
le plus grand des appareils de la famille des A320 : c'est ['A321 -2()0,
avec une masse maximale autorisée de 93 tonnes (contre 89 + pour le
modéle actuel le plus performant). Avec cet avion disponible dan;s' un an
et demi, ses utilisateurs bénéficient d'un rayon d’action de 5500
km/3000 nm, soit la traversée sans probléme céte est-ouest des Etats-
Unis, ou bien en Europe, un Glasgow - Luxor, ou bien encore un

Stockholm - Tenerife.)
Texte traduit :

- More Sinew for Stretéhed A320

Late last January Airbus Industrie launched a brawnier version of its
A321, the largest of the A320 family. This is the 4321-200 with a
maximum permissib/e weight of 93 metric tons (compared to 89 tons for
the current highest performing model). Users of this aircraft, which will
become available in a year & a half. will have an available range of
5500 kilometers. This makes possible nonstop east-to-west crossings of
the United States, or in Europe nonstop flights between Glasgow and

Luxor or Stockholm & Tenerife.
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Le texte original parle du lancement d’une nouvelle version de
I’A321, plus musclée et donc, plus performante. Il' est intéressant de
noter que “muscle” utilisé dans un sens ifguratif dans le texte original a
trouvé des équivalences, notamment, “Sinew” et “Brawnier” dans le texte
fraduit. Cependant, ces équivalences sont utilisées plut6t dans un sens
littéral que ﬂ@ratif. Tandis que “sinew” en pluriel “sinews” et comme
adjectif “sinewy” peut signifier un sens figuratif : 1) the country’s sinews
are its roads and railways; i) the author is known for her sinewy prose
style, le terme “brawmnier” est utilisé surtout dans un sens (contexte)

physique : 1) He has brains as well as brawns. i1) He looks brawnier etc.

Le traducteur doit étre conscient du fait que chaque langﬁe a sa
propre maniere de caractériser le signifi¢ qu’elle exprime. Comme dit,
Marianne LEDERER, “il arrive que pour une méme chose, les termes
utilisés par une langué soulignent une caractéristique alors que la

]

deuxiéme souligne une autre.”.

(13

Il serait donc préférable d’utiliser les expressions “ a more
powerful version” ou encore “a sinewy . version/model” au lieu de

“brawnier version”.

Prenons maintenant la traduction de la partie “le modéle actuel le
plus performant” par “the current highest performing model”. Nous

préférerons utiliser “best” au lieu de “highest” en tenant compte de notre

! SELESKOVITCH Danica e¢ LEDERER Marianne, Interpréter pour Traduire,
Editions Didier Erudition, Sorbonne, Paris, 1986, p.239.
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public - visé : un lecteur anglophone. Nous traduirons ainsi I’expression

originale frangaise par “currently the best performing model”.

Dans la derniére phrase du texte original “Avec cet avion...” la

partie “soit la traversée sans probléme cote est-ouest des Etats Unis” est

traduite par “non stop east-to-west crossings” qui nous paréit une
traduction tronquée du message original. D’aprés nous, le rédacteur du
texte original a utilisé “sans probléme™ pour mettre l'accent sur
Iefficacité¢ du nouveau modele, qui apparait plus performant que
’ancienne version. Il est aussi possible que le traducteur a utilisé “non
stop” dans le sens du texte original “confortable™, “sans obstacle™, “sans
- probléme”. Mais un lecteur anglophone comprendra “non stop” dans un
- sens temporel (exemples : a 3 day non-stop journey; it rained non-stop for
days etc.) et non descriptif (adj.: confortable). Nous proposons ainsi les

solutions suivantes : “Smoother east-west crossings” ou “problem-free

crossings.”

Revenons au titre du texte original “Airbus muscle ’A320 allongé”
traduit par “More Sinew for Stretched A320”. Une telle traducti'on‘ rend
le texte d’arrivée, nous semble-t-il,. trés artificiel, contaminé par
Pinfluence du texte original :“stretched A320 ne dit rien a un locuteur
anglais qui a ’habitude d’entendre “stretched arms and legs™. Ayant bien
compris le vbuloir-dire de P’auteur du texte original, nbus traduirons le
| titre original ““Airbus muscle I’A320 allongé” par ““Airbus’: wider range of |

sinewy A320s.”
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A partir de cette analyse, nous arrivons a la conclusion que sans
une recherche des équivaiences terminologiques appropriées, le traducteur
peut finir par trouver des équivalences malformées et erronées. Afin
d’éviter ces problémes, le traducteur doit consulter un dictionnaire
unilingue, une encyclopédie, en comparant les explications -avec
I’ensemble du texte. Il se familiarise ainsi avec le sujet traité et avec la
terminologie utilisée. Une fois le sujet compris et les termes de la langue
maternelle bien cemés, il procede a la formation de phrases dans le texte

traduit d’une maniére qu’elles soient claires pour son public-visé.
Texte N°3 (Voir annexe C 3)

Le texte suivant décnt les équipements pour I’extension d’Unité

Méthanol.
Texte frangais :

2. Nouveaux Equipements de |'Unité Méthanol

Les nouveaux équipements suivants sont prévus dans le projet.

2.1  Equipements chaudronnés (four, réacteur, colonne, ballons et
bac): | '

- fourrde chauffage : F211

- préréformeur : V211 |

- réacteur de synthése : V511

- séparateur de gaz de synthése : V311

- séparateur de méthanol : V512

- ballon d’ammoniac : V312



2.2

FEchangeurs tubulaires :

réchauffeur d'air de combustion : F212
- économiseur : F213

- réfrigérant d'ammoniac : H311

- réfrigérant de gaz de synthése : H312

- échangeur gaz : H511

_ relsouilleur : M616

- . réfrigérant de méthanol : H617

- réfrigérang de fuel oil : H618

- réfrigérant d'eau : M619

réfrigérant de condeausdt : H710

Texte traduit :

2.1

2.2

New Equipment for Methanol Unit

The following new equipement is envisaged in this project.

Boiler equipment (furnace, reactor, column, flask and tank):

- heating furnace : F211

- pre-réformer c V211

- syn(hetié reactor : V511

- ‘synthetic gas separator : V311
- methanzél separator : V512

- ammonia flask : V312

Tube type exchangers :

89"
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- combustion air heater : 212 \
- economiser: F213 |

- amonia cooler : H311

- synthetic gas cooler : H312

- - gas exchanger : H511

- reboiler : H616

- vmethanol condenser : H617

- fuel oil cooler : H618

water cooler : H619

- condensate cooler : H710

En lisant le texte original, le traducteur est conscient du fait qu’il
traduit les termes chillniques qui n’ont souvent qu’un seul sens. Etant
donné le fait qu’il a acquis un niveau minimum de connaissance des
termes scienﬁﬁques (biologiques, chimiques etc.) lors de sa formation
- écoliére/scolaire, il ies traduira d’une maniére automatique et méme
littérale grace a leur nature universelle - & titre d’exemples méthane :

méthane, réacteur : reactor, ammoniac : ammonia, gaz: gas etc.

A noter que le terme “réfrigérant” est traduit partout par “cooler”.
Or, le traducteur a traduit “réfrigérant de méthanol” par ‘“methanol
condenser”. Nous sommes tout a fait d’accord avec cette traducﬁ'on car
le traducteqr a suivi ’approche pragmatique en mettant le terme
“condenser”l au lieu de “cooler” - ce dernier, terme générique, représente
un systéme de refroidissement, notamment, le refroidissement de I’eau, de

Iair, des éléments chimiques etc. Alors que, “condenser’” est un terme
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\
plus spécifique, qui fait allusion au systéme de refroidissement par la

‘vapeur (ici, méthane) en le transformant en liquide. Ayant compris ce
principe, il nous semble plus pratique de traduire “réfrigérant de
méthanol” par son équivalence appropriée “methanol condenser” et non,

4

“methanol cooler”.
Prenons la partie suivante du méme document.

Texte frangais:

Unité échangeuse d'ions : (G750

Addition de résines anioniques aux résines cationiques existantes

et remplacement des supports internes.
Texte traduit :

lon exchangé unit : G750

Addition of anionic resins to existing cationic resins and

replacement of internal supports.

Aprés la lecture du texte original, nous étions d’avis qu’il pourrait y
avorr une faute de frappe en ce qui concerne “anioniques” traduit par
““anionic” et “cationiques” traduit comme “cationic”, car, un profane est
| pl_us au féit des termes de bases, notaml'nent,‘ I’anode : électrode positive
et la cathode : électrode négative que des termes plus spécialisés comme
ceux du texte original. Nous avons donc vérifié, a I'aide d’une
encyclopédie et d’un dictionnaire unilingue, si de tels termes existent en -

chimie. .Nous avons ainsi trouvé que [’anion est un ion a charge négative,
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qui, dans une électrolyse, se dirige vers I’anode et inversement, le cation,

est un 1on positif, qui se porte a la cathode, dans I’électrolyse.

Notre objectif de prendre un tel exemple consiste @ montrer que le
traducteur devra, att cours de son expérience professionnelle, toujours,
intégré de nouveaux concepts techniques, voire scientifiques en fonction

des textes qu’il sera amené a traduire.

Texte N°4 (Voir Annexe C 4)

Ce texte fait partie d’un magazine scientifique “Facets”.

Texte frangais :

Des autobus Q[us confortables :

Comment notre bien-étre est-il pris en compte dans une enceinte
close comme un autobus ou un autocar? Ce confort est souvent fonction
de facteurs nombreux et son amélioration en est d'autant plus complexe.
Un pas en avant vers une amélioration des conditions de transport en
autobus vient d'étre accompli grdce a un logiciel de modélisation. Ce
modéle a été développe par l'équipe du Centre thermique de I'INSA de

Lyon (Unité associée CNRS - Institut national des sciences appliquées)...

Texte traduit :

More comforiable buses :

Comfort in a closed place, like in a bus, is dependent on a number
of factors and is therefore a complex problem. However, progress has

been made in this direction when a modelling software was developed
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“recently. This model has been developed by a team from the Thermal
Centre of the National Institute of Applied Sciences (INSA) in the city of-
Lyon.

Il est intéressant de noter que le tfaducteur a économisé la premiéfe
partie du texte frangais “Comment notre bien-étre ....? Ce confort est ...
plus complexe”, dans son texte traduit sans changer le sens ou le message
du texte ériginal. Par ailleurs, le traducteur a traduit “un logiéiel de
modélisation” par “modelling software” - modelling en anglais se réfere a

un_art_destiné a D’exposition comme par exemple “clay modelling,

architectural modelling ou encore, modelling comme profession d’un

mannequin”. Il n’est donc guere utilisé dans un autre sens. Il serait ainsi

plus approprié de remplacer “modelling software” par “‘model software”

dans le texte traduit.

Notre attention se porte également sur la traduction “du Centre
thermique” par “Thermal Centre”. En anglais une telle expression sonne
mal a un locuteur anglais parce que “thermal” (un adj.), veut dire “ce qui
produit de la chaleur” et nous avons donc les termes “thermal energy”,
“thermal nuclear reactor”, “thermal units” etc. Un centre ne peut €tre
“thermique” en anglais méme si I’expression “Centre thermique” existe
.e1‘1 francais. L’équivalence utilisée en anglais est le terme,
“thermodynamics” ou “thermal studies”, qui étudie les relations entre
I’énergie thermique par rapport aux autres énergies. Nous préferons donc
- traduire “centre thermique” par “Centre for thermal studies” au lieu de

“Thermal Centre”.
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IV) Textes administratifs
Texte N° 1 (Voir Annexe.D 1)
L’extrait de fax ci-dessous émane d’une entrepnise frangaise qui

. souhaite vendre ses produits en Inde et cherche donc un distributeur ou un

représentant indien.
Text Frangais :
Monsieur,

- Nous sommes une importante société francaise de 1200 employés
appartenant au Groupe BTR/Siébe spécialisée dans la production et la
commercialisation de matériels de détection des gaz et du contréle de

! ' ‘ SuU =z a l'émission).
['environnement (mesure de poussiéres et de gaz a l 'émission

Nous sommes a la recherche de distributeurs sur l'lnde ayant une bonne
converture commerciale du marché, une compétence technique afin de

' pouvoir fournir un service aprés-vente de nos équipements.
Nous restons a votre disposition pour tout complément d'information.

Recevez, Monsieur, | 'expression de nos salutations distinguées.

X
. Division “Détection de Gaz”’
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Texte traduit :
Dear sir,

As a well known French Company with 1200 employees, we belong to the
BTR/Siebe group. We are specialized in manufacturing and marketing
gas detection and pollution control equipment, namely, dust monitors

and gas detectors.

We are presently looking for distributors in India, with a well established
 market presence and technical competence to provide after-sales

service(s) to our clients for our equipement.

Please do not hesitate to contact us for further details.

Your sincerely,
X
Gas Detection Dept.

Apreés I'analyse du texte frangais et de sa version traduite, nous
prenons ’exemple de la partie “ayant une bonne couverture commerciale
du marché” traduite par “with a well established market presence”. Une
telle traduction nous explique le fait que traduire, consiste avant tout a
saisir le sens a travers la langue.” Un traducteur le comprend bien lorsqu’il
- passe d’un teXte a l'autre. Il traduit la phrase en gardant a I’esprit le‘

contexte général du texte a traduire.

Prenons maintenant la derniére partie du fax “Nous restons & votre
disposition pour tout compléments d’information”. Recevez, Monsieur,

’expression de nos salutations distinguées”, traduit par “Please do not
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hesitate to contact us for further détails. Yours sincerely. "Ces deux
derniers énoncés en frangais ainsi que ceux traduits en anglais indiquent
clarrement que les langues ne choisissent pas le méme aspect et la méme
structure linguistique pour désigner le méme sen\s. Un frangais exprime
ses salutations par I’intermédiaire de toute une ligne ou série de mots, la
ou un anglais I’exprime tout simplement en 2 mots, notamment ‘“‘yours
sincerely”. Nous constatons, ici, une certaine économie en passant d’une

- langue a ’autre. D’ailleurs, il faut aussi tenir compte que toute langue a

son propre style épistolaire qu’on est censé respecter.
Texte N°2 (Voir Annexe D 2)

. Le texte suivant est tiré d’une présentation de la société

‘SARELEM’ spécialisée dans le secteur des matériels €électromécaniques.
- Texte frangais :
Pourquoi Sarelem?

La société SARELEM, filiale commune constituée par BRISSONNEAU &
LOTZMARINE, HAEFELY et JEUMONT-SCHNEIDER réunit
[ ’éxpé}'ience des trois sociétés, dans le domaine de la reconstruction et

de la réparation des matériels électromécaniques.

Un but

Par ses connaissances techniques ainsi mises en commun et par ses
moyens de production modernes, SARELEM apporte sa contribution a la

solution des problémes concernant les économies, 1'amélioration et la
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réparation des machines électriques, tournantes et statiques, équipant

les producteurs et les utilisateurs d'énergie électrique.
Texte traduit :
Why SARELEM?

Société SARELEM, a joint subsidiary of BRISSONNEAU & LOTZ
MARINE, HAEFELY and JEUMONT-SCHNEIDER, unites the
experience of the three companies in the fields of rebuilding and

repairing electromechanical equipment.
Objective .

Thanks to its combined expertise and to its up-to-date production
facilites, SARELEM contributes to the solution of problems relating to
- energy savings and to the maintenance, revamping, improvement and
repair of electrical apparatus, both rotating and static, empryed by the

Producers and User of electrical power.

- Aprés I’analyse de la traduction ci-dessus, nous remarquons que le
traducteur n’a pas traduit le terme “Société”, -qui indique ainsi un procédé
d’emprunt. Un traducteur a recours a ce demier pour garder la couleur
locale du texte source ou lorsqu’il n’existe pas d’équivalence en langue
cible. Or, le terme “société” est un terme couramment utilisé et traduit
par “company/firm” en anglais. D’ailleurs, il n’y a aucune raison de
~ garder le terme frangais “société” dans le texte anglais car il ﬁ’est pas
question de retenir la couleur locale du texte original. Le traducteur
I’aurait traduit tout simplement par “The company SARELEM™ ou encore

“SARELEM”. Un traducteur n’a pas besoin de tout traduire s’il réussit a
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communiquef le sens du texte original, tout en restant fidele au texte
source.ainsi qu’au texte cible. Il nous semble redondant de traduire “La
Société SARELEM” par “The company SARELEM”, parce qu’on sait
bien que SARELEM est une société. Un traducteur peut ainsi apporter
I’économie dans son texte en évitant de tout traduire. De la méme fagon,
au lieu de traduire “la modification, I’amélioration” par “revamping,
improvement” comme dans le texte traduit, un traducteur peut utiliser un

seul terme “revamping” qui inclut aussi I’idée d’*“amélioration”.

Le traducteur a ensuite utilisé 1’expression “up-to-date production
facilities”; si une de telle traduction n’est pas eronée en soi, il nous
semble plus adapté d’utiliser “updated production methods”; afin de la

fapprocher de la langue cible.

L3

Enfin, nous préférons traduire “réunit I’expérience des trois

sociétés” par “pools tdgether the experience of the three companies™.
Texte N°3 (Voir Annexe D 3)

Le texte suivant est extrait d’un manuel de présentation du groupe

. Sicame.
- Texte frangais :

La société SICAME S.A. créée en 1955, est installée a Pompadour
(Corréze - France). Elle s’est développée pour satisfaire les besoins des
grandes entreprises frangaises : EDF, France Télécom, SNCEF,

 Aérospatiale, Automobile, Installateurs, et les besoins des grandesl
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entreprises de transport et de distribution d’énergie électrique dans le

monde.

L’innovation, la qualité de ses produits, la diversification de son
catalogue et l'implantation de filiales en France et a |'étranger ont
permis a SICAME de connaitre un succes et un développement sans
cesse croissant sur le plan National et International parmi les leaders

mondiaux.
Principales fabrications.

e Accessoires et outillages pour les réseaux de transport et de
distribution  d’'énergie  électrique, d'éclairage  public, de

télécommunications et de télédistribution.
. Connectiqye et outillages pour I'Industrie.
o Oiltillage pour la sécurité dans les. travazq électriques.
e Galvanisation a chaud et fonderie d ’alum‘inium.

Texte traduit :

SICAME S.A. was established in 1955 in Pompadour (Corréze - France).
It has grown responding to the needs of the largest french-companies :
- EDF (electricity), France Télécom, SNCF (railways), Aerospace and
Automobile Industries contractors as well as the largest utilities

worldwide.

Innovation, product reliability, a comprehensive product portfolio, and

subsidiaries in France and overseas, ensure SICAME's continuing
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success and growth in both domestic and export markets, and make it

one of the leading worldwide companies in its field.
Main products :

e Accessories and tools for electrical transmission and distribution

nenvor}cs, street lighting, telecommunications and teledistribution.
e Connectors and tools for industry.
o Safety and live line tools for line cohstruction and maintenance.
‘e Hot dip galvanizing and aluminium \castings.

Dans la traduction du texte original, nous remarquons certains
éléments intéressants qui pourraient étre trés utiles pour un traducteur de

métier.

Le traducteur s’est appuyé sur certains procédés de traduction,
- notamment, I’économie et la particularisation, pour rehausser la qualité¢ du
texte traduit. D’une part, il est resté tout a fait conscient de son public
visé - il a éclairci certains termes/expressions du texte original dans son
texte traduit - et d’autre part, il n’a pas trop adhéré au texte original.
Ayant bien compﬁs le vouloir dire du texte original, il I’a transmis d’une
maniére qui soit compris par le public visé. A noter, au lieu de rendre les
noms des grands groupes frangais, notamment, EDF, France Télécom,
SNCEF, tels qu’ils existent dans le texte original, il a mis les act'iﬁtés de
ces groupes entre paranthése dans son texte traduit car un lecteur
ang]ophone ne comprendra pas ce qu’est I’EDF (Electricité de France) ou

la SNCF (Société Nationale des Chemins de fer Frangais). Mais dés qu’il
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vera EDF (Electricity) ou SNCF (Railways), il comprendra tout de suite
'qu’EDF est un groupe frangais actif dans le secteur de I’électricité et ainsi

de suite.

Prenons la premiére partie du texte original “Elle s’est déi/eioppéé
pour satisfaire les besoins des grandes entreprises frangaises : EDF,
France Télécom, SNCF, Aérospatiale, Automobile, Installateurs, et les
besoins des grandes entreprises de transport et de distribution d’énergie

électrique dans le monde™.

C’est une phrase assez longue et complexe pour étre traduite a
I’1dentique dans le texte d’arrivée. Les phraseé anglaises sont d’habitude
plus. courtes QUe les phrases frangaises. Un traducteur essaie donc de le:s
couper en deux ou plusieurs phrases lorsqu’il traduit vers I’anglais. Or,
dans le texte original ci-dessus, la premeére partic “Elle s’est
développée......” est liée a la deuxiéme “et les besoins des grandes...”. II
semble donc plus pratique de trouver d’autres‘ solutions comme
“I’économie, que de couper une telle phrase en deux, ce qui pourrait nuire
a sa continuité. Le traducteur 1’a bien compris - il a économisé la
deuxiéme partic du texte frangais “et les besoins des grandes
éntreprises...” en la rendant par “as well as the largest ufilities

worldwide” dans son texte traduit,

‘ Vers la fin du texte, nous notons -.que le traducteur a tfaduit
“‘Outiillage pour la sécurité dans les travaux électriques - une phrase
générale - par “safety and live line tools for line construction and
fnaintenance, - une phrase particuliere, qui traduit I’approche pragmatique

suivie par le traducteur. Comme nous le savons bien, un traducteur ‘est un
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communicateur par excellence. Cet exemple en est une preuve car le
traducteur s’est efforcé d’entrer dans les détails des activités de
I’entreprise a travers I’approche pragmatique afin d’éclaircir certains

aspecfs du texte orignal.
V) Textes financiers

Les textes suivants sont tirés du rapport annuel du groupe Suez

Lyonnaise des Eaux.
Texte N°1 : (Voir Annexe E 1)

Le texte nous parle des résultats financiers du groupe.

Poids du Groupe

(en milliards de francs) 1997 ' 1996 Variation
pro forma %

Chifre d’affaires X y ‘ 2%

RBE (EBITDA) X y 2%

Résultat net courant, X y 2%

| par du groupe
Résultat net, par du X y 2%
groupe

Suez Lyonnaise des Eaux est ['une des premiéres valeurs de la Bourse de
Paris avec une capitalisation boursiére de plus de 128 milliards de
~ francs (au 30/04/98).  L'action est cotée a Bruxelles, Genéve et
Lixxembourg. A noter que, pour associer ses actionnaires aux résultats
de la stratégie de développement, Suez Lyonnaise des Eaux entend
- appliquer uné politique de distribution de ['ordre de 40 a 50% du

- résultat net consolidé.
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- Texte traduit :

The group in numbers

(in FRF billions) 1997 1996 Change

pro forma %

Revenues X y 2%

EBITDA X y 2%

Net  current income x oy %

(group share) '

Net  income (group x y z%

share) .

Suez Lyonnaise des Eaux is one of the leading blue chip companies on
the Paris Stock Exchange (CAC 40 index of leading french stocks) with a
market capitalization exceeding FRF 128 billion (at 04/30°98). The
shares are also listed on the stock exchanges in Brussels, Geneva and
- Luxemburg.  Suez Lyonnaise des Eaux wishes to associate its
shareholders in the results of the development strategy and will abide by

a distribution policy between 40 to 50% of consolidated net income.

Nous remarquons ici que le traducteur a réussi a trouver des
équivalents appropriés dans son texte traduit, notamment, résultat net
courant - net current income, la Bourse de Paris - Paris Stock Exchange,
" actionnaires - shareholders... Il est intéressant de noter la traduction de

“Pune des premiéres valeurs de la bourse de Paris” par “One of the

leading blue chip companies on the Paris Stock Exchange”, ou le

traducteur s’est efforcé de trouver non seulement un équivalent approprié
mais également celui utilisé courammant dans un jargon financier. Un
- “Blue chip company”, dans le marché boursier, signifie une entreprise

dont les actions sont considerées comme un investissement Sir.
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Par contre, le traducteur a littéralement traduit “Variation %~ par

“Change %" au lieu de “% Change”.

Nous notons ainsi que pour mieux aborder un sujet financier, il est
essentiel pour un traducteur d’étre en contact avec I’actualité financiére
de ses langues de travail, en I’occurence I’anglais et le frangais. Par
exemple, il nous semble plus approprié¢ de traduire “Poids du Groupe” par
“Performance of the Group” (et non pas “Group in numbers”) qui est une

expression utilisée plus souvent dans les rapports annuels anglais.
Texte N°2 (V éire Annexe E 2)

Téxte_ frang:ais:

Sofinco

La banque Sofinco est un établissement spécialisé sur le marché du
crédit a ld cbnsommation, sur lequel elle occupe la deuxiéme plabe en
. France.  Elle diffu&e la gamme compléte des produits de crédit
(revolving, préts personnels, préts affectés...) soit au travers de son
réseau d’'agences, - séit par [intermédiaire de prescripteurs

(concessionnaires automobiles, chaines de distribution spécialisées).

Texte traduit :
Sofinco

Sofinco Bank specializes in consumer finance. It is the second-largest
consumer credit bank in France. It covers the complete range of credit

Sfacilities (revolving, personal loans, secured loans) via its network of
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" agencies or other channels (car distributors, specialized distribution

companies).

Le texte traduit ci-dessus nous dévoile le processus de réflexion
chez un traducteur qui le place comme un rédacteur et un linguiste de
premier ordre. Prenons la traduction de la premiére partic du texte

original :
“La banque Sofinco est un établissement spécialisé ..... place en France.”
Traduction : “Sofinco Bank specializes in .....in France.”

Aprés avoir bien compris le message du texte original, le traducteur

a condensé dans son texte d’arrivée les idées du texte de départ au travers
d’expressions et phrases nettes. Il est resté fidéle au systéme linguistique
frang:ais quarit au contenu et au systeme linguistique anglais quant a sa
fbrme. En coupant la phrase originale en deux, il a non seulement

condensé mais aussi rehaussé la qualité du texte traduit.

Le traducteur a ensuite utilisé le procédé de “généralisation” en

traduisant I’expression “particuliére” du texte original - prescripteurs par

other channels - car “les channels” dont parle I’auteur sont spécifiés

ensuite entre parenthése, notamment, (concessionnaires automobiles,
- chaines de distn'bution...). Il est aussi intéressant de noter que le
traducteur a évité la redondance qu’on trouve dans le texte original - “au
travers de”, “par I’intermédiaire de” - en les rendant tout simplement par

“via” dans sont texte traduit.
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i

Le texte traduit nous semble donc un exemple idéal pour montrer

comment la traduction est, parfois, mieux rédigée que I’oniginale.

VI) Textes informatiques

Les textes suivants sont tirés d’une documentation Business Line

98 qui présente les Modéles Word.
Texte N°1 (V(ﬁr Annexe.F 1)
Texte ﬁ'zing:ais ;

Table Des Matiéres

1. Introduction

1.1 Objectif

1.2 Remarques préliminaires

2. Généralités
2.1 Définitions

2.1.1. Métamodéle
2.1.2. Signet
2.1.3. Code de Champ



2.3 Macros nécessaires a Business Line

2.3.1. BL Choisir Signets
2.3.2 BL Affiche Signets
2.3.3. BL Cacher Signets

2.4. Personnalisation des format et style des codes de champs.

2.4.1. Formats numériques et dates

2.4.2. Style des champs

Texte traduit :
Contents

1. Introduction

1.1. Objective

1.2 :Preliminary remarks

2. Generalities

2.1. Definitions
2.1.1. Metamodel
_2.1.2. Signet
2.1.3. Field Code

2.3. Macros required for Business Line
2.3. 1 BL choose Signets
2.3.2. BL Display Signets
2.3.3. BL Hide Signets

2.4. Personalisation of the format and style of the field codes

107
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2.4.1 Numerical formats and dates
2.4.2 Style of the fields .

Nous avons choisi cette partie du texte original et de sa version
traduite surtout pour souligner l’aspect universel de la terminologie
informatique.  Nous. remarquons que la traduction ci-dessus est

presqu’une traduction littérale (des termes originaux) - remarques
préliminaire : preliminary remarks, métamodéle : metamodel, Signet :
Signet, code de Champ: field code et ainsi de suite. Grice au systeme
- informatique identique et & son caractére visuel, le langage infbrmatique
s’uniformise lorsque nous passons d’une langue a une autre (surtout entre
langues de la méme famille linguistique) ce qui n’est pas’le cas avec les
autres langages _(corhmercial, juridique, touristique). Prenons I’exemple
d’un bilingue’ qui a eu sa formation en informatique en anglais. La
premiere fois qu’il utilise un clavier ou un logiciel frangais, il n’aura’
aucun probléme de compréhension - “Supprimer”, il le comprendra par
“Delete”, “Ajouter” par “Add”, “Insérer tableau” par “Insert-table”,
“gfas” par “bold”, “Souligner” : “Underline” etc. D’ailleurs le caractére
visuel Paidera a comprendre méme des termes/expressions dont il n’a

Jamais entendu parler. /

Il est donc évident a travers cet exemple qu’un traducteur doit
posséder un niveau minimum de connaissance de base du systeme

informatique, notamment en matiere de matériel ainsi que de logiciels.

" Par bilingue nous entendons un étudiant dont la langue maternelle est I’anglais et qui
a appris le frangais lors de sa formation.

A
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S’il est formé en anglais, il peut tres bien saisir le sens des termes frangais

et inversement.

I existe bien siir des limitations parce qu’un traducteur n’est pas
nécessairement un spécialiste dans le domaine de I’informatique. Un
spécialiste d’un domaine particulier n’a pas besoin d’approfondir autre
chose que la connaissance de sa propre discipline. Par contre, un
traducteur qui aborde maintes disciplines dans sa carriere professionnelle

n’a pas besoin d’entrer trop dans le détail d’un sujet particulier.

«Ce qu’il lui faut, c’est la capacité d’acquénr trés
rapidement des notions trés diverses et de repousser celles
qu’il vient d’apprendre pour €tre capable d’acquérir les
suivantes.»'

Texte N°2 (Voire Anﬁexe F 2)
Texte f"’ran‘cai's .

Introduction

1 1 Obj'ectif

Business Line offre une fonction de génération de courrier
utilisant les modéles word. L objectif de ce document est d'étre une aide

a la création des modeéles word utilisables avec Business Line.

' op.cit, p.232.
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1.2. Remarques préliminaires

Le présent document, relatif aux modéles word, ne reprend pas
['ensemble des régles de constitution d'un modéle word (on se reportera

pour cela au manuel de référence de word proposé par Microsoft).

Mais il décrit les actions particuliéresa mener pour constituer des
modéles utilisables par Business Line et donne des conseils pour la

génération et ['utilisation de ces modéles.
Texte traduit :

1ntr0duction.

1.1 Objective

Business Line offers a function of mail generation using Word models.
The objective of this document is to help in the creation of the Word

models that can be used with BusinesslLine.

1.2.  Preliminary remarks

The present docunient, concerning Word models does not recount the
entire rules for constitution of a Word model (it is recommended that for
this purpose the reference manuel of Word suggested by Microsoft may

be used).

But it describes the specific acts to be performed to constitute some
models that can be used by businessLine and gives advice for- the

generation and utilisation of these models.
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- Prenons la tra_duction “BusinessLine offers a function of mail
- generation using Word models.” Le terme “Generation” est plus souvent
utilis€ en anglais dans un sens biologique lié a la production, a
I’évolution, comme par exemple : female/male generation, the older
generation, 1st/2nd generation... Un traducteur doit étre conscient du fait
que son travail ne consiste pas seulement a faire passer un message d’un
texte a 'autre mais aussi et surtout de rendre le texte traduit aussi clair -
sinon plus clair que I’original. 1l doit donc éviter toute mﬁbigui’té qui peut
se produire lors de son activité traduisante. Ici, “mail generation™ peut
créer une ambiguité parce que dans le contexte informatique, generation
signifie I’évolution du systéme informatique - on considére “les
transistors” comme “1st generation computers” et les “PC” comme “4th
generation computers”. Nous avons vérifié auprés des étudiants formés
en informatique qui ont interpreté “mail generation” dans le sens humain.
- du terme. Or, ’expression “génération de courrier” dans le texte original

signifie plutdt une fonction de création de courrier a partir des modéeles

Word. Elle n’a rien a voir avec la génération qui utilise cette facilité. 1l

est intéressant de noter que les équivalenées appropriées de I’expression
originale “génération de courrier” résident dans les' formes ‘verbales,
notamment, ‘“generate/create a mail” et non, dans les substantifs
- “generation/creation”. Nous recommandons donc d’avoir recours au
procédé de “transposition” ou le traducteur remplacera unel partie du
discours de la LD (le nom “génération”) par une autre (le verb

“generate”) dans la LA. Il traduit donc 1’énoncé I’original “Business Line

! op.cit, p.16.
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offre une fonction de génération de courrier utilisant les modéles Word”

par “Business Line offers a function to generate mail, using Word

models.”

De la méme fagon, il nous semble plus pratique de remplacer la
partie traduite “the generation and utilisation of these models” par

“creating and using such models”.

Enfin, prenons le deuxiéme énoncé du texte original “L’objectif de

ce document est d’étre une aide 3 la création des modéles Word

utilisables avec BusinessLine”, traduit par “The objective of this

document is to help in the creation of the Word models that can be used

with BusinessLine”.

Nous remarquons ici qu'un traducteur peut apporter I’économie
dans son texte traduit en rehaussant, en méme temps, sa qualité - “The
objective of this document is to help create Word models that can be used

with BusinessLine.” .

Notre but, ici, n’est pas d’exposer des faits de grammaire ou de
vocabulaire, mais plutt d’examiner et d’observer le fonctionnement
d’une langue par rapport a une autre pour transmettre le message original:

cette qualité nous semble indispensable pour un traducteur professionnel.

VII) Tekte touristique

Les textes suivants sont tirés d’un document “Les Centres

d’attraction Touristique”.
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-Texte N°1 (Voire Annexe.G 1)

Texte frangais :

Le quartier “Patershol”, tout prés du Chdteau des Comtes, se
caractérise par le maintien de sa structure moyendgeuse : le tracé des
rues et les constructions de petites dimensions en sont quelques

exemples frappants.

On y trouve de nombreuses fagades remarquables, quelques bdtinients

classés de grande valeur et d’excellents restaurants.

On ne peut certainement pas rater la visite d'une des Abbayes ou
Béguinages car ce sont des ilots de paix et de silence dans

[ 'effervescence de la ville.

Une des abbayes les plus impressionnantes de Gand est |'ancien cloitre

des dominicains : “Het Pand".

Texte anglais :

The “Patershol”, a quarter close to the Castle of the Counts is
characterized by its well conserved medieval structure as judged by the
street patterns and the small scale building developmént. Next to an
impressive humber of remarkable fagades and a number of valuable
classified buildings, the Patershol is also renowned for its excellent

restaurants.

The visitor should not forget to stop by one of the Abbeys or Beguinages

which constitute islands of peace and quict in the busy heart of the city.
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One of Ghent'’s most impressive abbeys is the former monastery of

Dominicans : “Het Pand’. |

Aprés I’analyse du texte traduit, il nous semble important de noter
que le traducteur est non seulement resté fidéle au contenu/message du
texte de départ mais aussi a son langage. Il a utilisé un style identique a
celui du texte original - “structure moyennageuse : medieval structure”,
“tracé des rues : street patterns”, “facades remarquables : remarkable
facade_si”, “I’effervescence de la ville : the busy heart of the city”.
Comme nous le savons, le but principal d’un texte touristique, c’est
d’attirer les touristes pour vendre ses services; le traducteur devrait donc
faire attention au style et au langage du texte original et essayer de créer
le méme effet dans son texte traduit. I n’est plus qu’un simple
“intermédiaire mais aussi un vendeur. Par contre, il n’est pas nécessaire
qu’il adhére trop au texte original, ce qui- peut aboutir a une traduction
- littérale et peut créer parfois des malentendus comme mis en exergue dans

I’exemple suivant :

le traducteur a traduit “on y trouve de nombreuses fagades..., quelques

batiments classés de erande valeur et ... restaurants”

par

“Next to an impressive number of ... and a number of valuable classified

buildings, the ... restaurants.”

A noter que le traducteur a mal compris la partie “quelques
batiments classés de grande valeur” qui signifie en fait, ““des batiments

~connus__d’étre _d’une grande valeur”/des batiments connus d’étre
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magnifiques et non “des batiments rangés/placés en catégorie ayant une

grande valeur. Un tel probléme de mauvaise compréhension arrive

surtout quand on essaie de traduire/lire le texte original mot a mot - en
dehors d’un contexté, “classer” aura normalement le sens de “ranger ou
placer en catégorie” mais dans le texte frangais ci-dessus, “classer
quelque chose de grande valeur” a un sens de “considerer quelque chose
comme étant splendide/magnifique”. La traduction littérale “valuable
classified building” est donc une mauvaise traduction de la phrase

originale. Nous recommandons ainsi la traduction suivante :

“With numerous remarkable facades and magnificient buildings, the
Patershol is also renowned for its excellents restaurants”, qui non
séulement ,résout le probléme de maltraduction mais aussi rehausse la
qualité du texte traduit en évitant la redondance “a number of remarkable

facades and a number of valuable classified buildings”.
Texte N°2 (tire Annexe G 2)°

Texte frangais :

Autres cértosité.s*

Les deux bdtiments historiques les plus prestigieux de Gand sont le

Beffroi et I'Hétel de Ville.

La tour du Beffrol offre une vue splendide sur la ville. On peut faire une
visite guidée'de la tour du Beffroi avec. son carillon et son musée de

cloches.
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L 'Hétel de Ville construit partiellement en style gothique et partiellement
en style renaissance est la perle du développement architectural gantois.
Chacune des salles splendides a sa propre histoire.  On v organise

réguliérement des visites guidées.

L’église Saint-Nicolas, l'exemple le plus frappant de gothique de la

région de I'Escaut a été construite au 13e siecle.
Texte traduit :
Other places of intérest

The two most prestitigious historical buildings in Ghent are the Belfry

and the Town Hall.

From the tower of the Belfry one has a splendid view of the city. The
Belfry tower with its carillon and bell museum can be visited with a
guide. The Town Hall built partly in a gothic and partly in a
renaissance style, is a jewel on the crown of the architectural
development of thé city of Ghent. Each one of the exquisite halls has its
~own history. In the Town Hall too, guided tours are regularly organized.
St. Nicholas' Church, the best example of Scheldt Gothic to be found in

Belgium, was built in the 13th century.

En observant ie texte traduit ci-dessus, nous sommes tombé sur des
éléments intéressants, comme par exemple, 'usage du ‘passif’ dans le

texte traduit, qui est préféré en anglais.

Voici quelques exemples de la transformation de ‘l'actif ‘en

frangais par le ‘passif” en anglais :
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(1) on peut faire une visite guidée de la tour du Beffroi avec son canllon et

son musée de cloches.
traduction

The Belfry tower with its carillon and bell museum can be visited with a

guide.

(ii) on y organise réguliérement des visites guidées
ﬁaduction

In the Town.H‘all too, guided tours are regularly organized.

Le traducteur a ensuite réussi a trouver I’équivalent idiomatiqué (a
jewel on the crown) de I’expression originale (“la perle du développement
architectural gantois”); cependant, il a commis une erreur en utilisant “a
jéwel on the crown”, tandis que I’expression correcte serait “the jewel in

 the crown.”

Vers la fin, le traducteur a eu recours au procédé de I’explicitation,
ce qui a rendu le texe traduit plus intelligible. La partie, “gothique de la
région de I’Escaut” du texte original, s’est éclaircie dans le texte traduit

“Scheldt Gothic to be found in Belgium”. Un lecteur qui n’aura aucune

idée de la localisation de “la région de I’Escaut”, serait capable de la
trouver dés qu’il verra le mot “Belgique”.. Une telle traduction nous

démontre I’avantage du procédé de I’explicitation.

A partir de I’analyse des textes ci-dessus, nous arrivons a la

conclusion que pour traduire un texte touristique, le traducteur doit étre
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- conscient non seulemént du message du texte original mais également de
son langage. Un texte touristique a normalement un langage tres
chatoyant afin d’attirer I’attention des touristes. Le traducteur est donc
censé reproduire la méme impression dans son texte traduit. Son souci
n’est plus limité au passage du message d’une langue a [’autre, et le
traducteur se pose souvent la question : quels seront les meilleurs moyens -
possibles pour créer le méme effet que celui du texte oﬁginal auprés du

public visé?-
VIII) Textes Publicitaires

Les textes suivants font partie du dossier de I’entreprise frangaise

“La Maison Edouard PINAUD” spécialisée en produits cosmétiques.
Texte N°1 (Voir Annexe H 1)
Texte ﬁang:ais ;

AU DIF PORTUGAL

Caractéristiques .- - ESSENCES D'HESPERIDES : -combat les

états de fatigue, renforce et embellit les

cheveux tout en leur rendant leur éclat

naturel.
- VITAMINES  NATURELLES :  action
vivifiante.
Utilisation : - Verser quelques gouttes et masser le cuir

chevelu.



Particularités :

Texte traduit :

LAU DE PORTUGAL

Characteristics :

Directions :
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Ultiliser aprés le shampooing ou le matin

. pour tonifier le cheveu.

Cheveux gras : une fois par jour.

Cheveux secs et normaux : 3 fois par

semaine.
Redonne force, vitalité et brillance.
Action tonifiante et nutritive.

Eau de Portugal blanche : convient a tous

types de cheveux.

Eau de Portugal bleue :@ spécial cheveux

blancs pour éviter l'aspect grisonnant.

Enriched with  CITRUS ESSENCES  to

combat-fatigue  whilst  reinforcing and
replenishing the hair and restoring natural

radiance.
NATURAL VITAMINS : revitalizing action.

Apply a few drops and r'nassage- into the

scalp.
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- Use after shampoo or in the morning to tone

the hair.i

- Qily hair : once a day.

Specific attributes : Strengthens the hair, restores bounce and

shine.
- Tones and nourishes the hair.
- White version : suitable for all hair types.

- Blue version : specifically for white hair to

add life and colour.

Le texte onginal adopte un ton agréable en créant un sentiment de
“beauté naturelle” chez le consommateur. Le texte traduit garde ce

sentiment.

Nous remarquons que le traducteur a préféré retenir “Eau De
Portugal” dans son texte traduit au lieu de la traduire par “Portugal Hair
Conditioner”. Comme nous’ le savons bien, les produits de beauté en
provenance de France, I’épicentre de la mode, ont un certain charme pour
les consommateurs. Le traducteur a donc gardé le terme frangais dans

son texte traduit pour créer un effet d’exotisme.

Prenons la partie “Essences D’Hesperides : Combat les états de
fatigue, renforce et embellit les cheveux tout en leur rendant leur éclat

naturel”
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traduite par

“Enriched with CI.TRUS ESSENCES to combat fatigue whilst reinforcing

- and replenishing the hair and restoring natural radiance.”™

Alors que le traducteur a pris soin de rendre le texte original le plus
cléirement possible en gardant des éléments esthétiques dans la version
traduite, il nous semble 'préfe'rable d’utiliser les verbes “strenghthens et
replenishes” au lieu de la forme “present continuous™ (qui correspond au
présent de I’indicatif en frangais) utilisés dans le texte traduit car les’
textes publicitaires anglais préférent I’usage de la forme verbale en lieu et
place de “present continuous”. Nous proposons donc, la traduction
suivante : “Enriched with Citrus Essences, it combats fatigue, strengthens

and replenishes the hair restoring its natural radiance.”

“Utilisation” dans le texte original peut se traduire soit par
“Directions” (qu’on trouve dans le texte traduit) soit par 1’expression
“How to Use” qu’on trouve trés souvent dans les textes publicitaires

anglais.

Le traducteur a ensuite rendu “Cheveux secs et normaux” par
“Normal, dxy'hair”. La traduction appropriée, en respectant le génie de

I’anglais, serait “Normal to dry hair”.

Il est intéressant enfin de noter que la demiére partie de la
 traduction “pour éviter I’aspect grisonnant” est traduite par “to add life

and colour” - un cas de ‘modulation’’. En utilisant un tel procédé de

"op.cit, p.11.
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traduction, le traducteur a évité, d’une part, la traduction littérale “to

~avoid greying of hair” et a accentué, d’autre part, le ton du texte original.
Texte N°2 (Voir Annexe H 2)°

Texte frangats :

CRAYC )N A LEVRES HYPOALLERGENIQ!U /E

Tout spécialement congu pour les lévres sensibles, la formule
hypoallergénique de ce produit en fait le complément idéal de ['ensemble
de nos rouges a lévres. [l constitue pour les [évres un soin et une beauté

reels.
Texte traduit :
HYPOALLERGENIC LIP PENCIL

Especially meant for sensitive lips, this reference through its
hypoallergenic formula is the ideal complement of our lipsticks. It

constitutes a real beauty care for the lips.

Le traducteur a embelli le texte cible a partir d’expressions nettes et

idiomatiques - meant for sensitive lips, a real beauty care etc.

Nous pouvons rapprocher davantage le texte traduit d’un texte

publicitaire anglais a partir de la traduction suivante :

N

“Especially meant for sensitive lips, its hypoallergenic formula makes it
an ideal complement to our entire range of lipsticks. It constitues a real

beauty care for the lips.”
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Les deux textes publicitaires que nous venons d’analyser nous
indiquent clairement que ceux-ci, tout comme les textes touristiques,
visent a vendre leurs produits. Le langage de ces textes est donc souvent
embelli grace a des éléments exotiques et esthétiques afin d’attirer les
consommateurs. Le traducteur doit, par conséquent, garder cet aspect a

I’esprit quand il passe d’une langue a ’autre.

IX) Texte social

Le texte suivant est extrait d’un document “Les ressources
humaines™ qui fait partie du rapport annuel de SUEZ LYONNAISE DES |
EAUX:

Texte N° 1 (Voir Annexe I 1)

Texte frangaise :

Un dialogue social novateur de qualité

Suez Lyonnaise des Eaux marque sa volonté d'associer I'ensemble des
partenaires sociaux a ses réflexions et décisions stratégiques. 1'Instance
FEuropéenne de Dialogue, créée en 1995, contribue activement a cette
réflexion sociale. Des travaux conduits sur la formation,
l'apprentissage ['insertion, le temps de travail et la flexibilité des
organisations en Furope, ont donné naissance a deux commissions
permanentes . “Formation et évolution des métiers™ et “Aménagement

et réduction du temps de travail.
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Suez Lyonnaise des Eaux s'est mobilisé pour :

- accueillir des jeunes en difficulté sociale grdce a des conventions
signées avec les entreprises d'insertion ou des collectivités locales (8t.

Nazaire, Dunberque, Hagueneau, Marseille...)
Texte traduit :

An innovative, high-quality staff management dialogue

Suez Lyonnaise des Eaux places a premium on involving all of its
social pafme‘r.s' in its strategic thinking and decisions. The European
Discussion Forum, established in 1995, actively contributes to this staff -
management dialogue. Discussion of training, apprenticeship,
programs, work time and organizational flexibility within urope has led
to the establishment of two standing commissions : on “tfaining and

changing skills”', and on “work time adjustment and reduction.”

Suez Lyonnaise des Eaux has made extensive efforts to :

- hire young people with social problems, through agreements signed
with employement organizations and local authorities in St. Nacaria,

Dunbirk, Hangneneau, Marseille, elc.

Prenons la premiere partie du texte original et de sa version traduite. Le
~ group, Suez Lyonnaise des Eaux, prend Iinitiative d’entretenir de bons
rapports avec ses “partenaires sociaux”, ¢’est-a-dire, le rapport entre le
personnel et la direction. 11 faut noter que le terme “social” utilisé dans le
texte original, a un sens contextuel et non, littéral. Le traducteur s’est

ainsi trompé en traduisant “partenaires sociaux” littéralement dans son
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texte traduit “social partners”, tandis que équivalent approprié sera
“unions & management”. D’autres cas de traduction littérale se trouvent
dans la traduction de “réﬂexions” par “thinking”, “le temps de travail” par
“work time... Nous remarquons par ailleurs, que certaines partics du

texte son maltraduites, surtout, du point de vue du public-visé.

Prenons la traduction du titre du texte original.“Un dialogue social
novateur de quahté”. Le traducteur a proposé : “An innovative, high-
quality staff management dialogue”. Or, ['expression “high quality
dialogue” ne se dirait pas en anglais car le substantif dialogue attirerait
plutdt des qualificateurs tels que : fruitful, innovative, etc. Pour faire
ressortir mieux I'idée qu’il s’agit d’une innovation au niveau de qualité en
matiére de dialogue avec les partinaires sociaux dont parle le texte, il sied

de dire : “Quality innovation in staff management dialogue”.

A la lumi¢re de ces éléments nous proposons la traduction
suivante-
Quality innovation in Staff management dialogue
Suez Lyonnaise des Eaux places a premium on involving all its unions
& management in the process of strategic dialogue and decisions.
The European discussion Forum, estalbished in 1995, actively
contributes to this staff management dialogue. Discussions on
training, apprenticeship, recruiting, working hours and
organizational flexibility within Europe ha‘$ led to the establishment
~ of two standing committees : one on “training and developlment of

skills”, and another on “planning and reduction of working hours”.



Suez Lyonnaise des Eaux has made extensive efforts to:

- hire young people facing social problems, through agreements
signed with employement organizations and local authorities in St.

Nazaire, Dunbirk, Hagneneau, Marseille, etc.

X) Texte agricole
Texte N °(Voir Annexe J 1)
Le texte suivant est tiré de la brochure de I’entreprise “Bonilait
Protéines” spécialisée dans les produits laitiers en poudre.
Texte frangais : |
Activité :
Fabrication de matiére premiére et ingrédients laitiers en poudre :
- maigres
- réengraissés

- enrichis en protéines

Texte traduit :
Mqin activity
Production of dairy
- non-fat

- fat-filled

- protein-enriched

- raw materials and ingredients



| 127

Etant donné le fait que “matiéres premiéres et ingrédients™ du texte
original peuvent se traduire par un seul terme “ingredients” dans le texte
traduit et “ingrédients laitiers en poudre” semblent signifier plutot
“powdered milk ingredients” et non “dairy ingredients”.

Nous proposons la traduction suivante : |
Production of
low fat
high fat
protein enriched

powdered milk ingredients.

Il faut remarquer que nous avons utilisé les expressions “low fat” et
“high fat” au lieu de “non-fat” et “fat filled”, qu’on trouve dans le texte
traduit, car selon le texte original, I’expression “maigres” n’indique pas
un proc_iuit “débarassé complétement de sa graisse “mais signifie un
produit dont le contenu en “graisse” est réduit, de la méme fagon

- “réengraissé” veut dire un produit “dont le contenu en graisse est accru”.

- Nous avons donc utilisé les expressions “low fat” et “high fat”.



CONCLUSION

Au terme de cette étude il nous semble important de jeter un regard

objectif sur notre travail.

Le but principal de cette étude consistait a vérifier certaines

hypothéses que nous avons posées au début de ce document, a savoir,

un apprenti traducteur pourrart mieux débuter ses activités comme
traducteur professionnel en suivant une formation universitaire bien

étayée par une formation pratique.

la demande de la traduction porte, d’habitude, sur les types de textes
d’entreprise suivants, par - ordre décroissant’ d’importance -
commerciaux, juridiques, scientifiques et techniques, administratifs,
financiers, informatiques, touristiques, publicitaires, sociaux et

agricoles, ce qui est confirmé par les réponses aux questionnaires.

parmi les différentes approches/méthodes (littérale, scolaire...),
I’approche pragmatique nous semble étre la plus appropriée pour
traduire les textes d’entreprise qui relévent du domaine d’activités
professionnelies, et concernent donc les situations authentiques de

communication.

Nous avons réussi a confirmer ces hypothéses a travers la présente

“étude divisée en 3 chapitres. Récapitulons les étapes de notre projet :
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Dans le 1¥ chapitre, nous avons défini I’entreprise étrangere et
discuté ses stratégies d’approche du marché indien. Nous avons ensuite
fait une petite présentation de certaines implantations frangaises en Inde
suivie de I’analyse d’un rapport annuel frangais et d’un rapport annuel
anglais. Tous ces éléments nous ont aidé a étudier les différentes activités
d’une entreprise et A identifier par la suite les différents genres de textes
d’entreprise qu’un traducteur peut recevoir lors de sa carriére
professionnelle.  Nous avons consulté des documents authentiques
émanant. des représentations officielles ainsi que des ~ entités
professionnelles. Etudier et discuter ces documents noué étaient donc une
expérience pratique qui nous a aidé d’examiner de prés le réle d’une

entité professionnelle.

Le 2°™ chapitre a porté sur la description de I’approche
pragmatique en l’opposant aux autres approches/méthodes. Dans ce
chapitre, nous avons justifié notre choix d’adopter 1’approche
pragmatique pour traduire les textes d’entreprise a partir d’exempleé
concrets tirés de nos expériences a I’Université ainsi que sur le marché du

travail.

Le 3 chapitre a commencé avec l’analyse des réponses aux
questionnaires que nous avons fait parvenir aux traducteurs professionnels
a Delhi, Mumbai et Bangalore. Comme indiqué, une telle analyse nous a
aidé a confirmer nos hypothéses auprés des traducteurs professionnels
expérimente’s et par conséqueht, de tirer des conclusions appropriées a
cette fin. Nous sommes ensuite passé a ’analyse et au commentaire de

certains textes illustratifs déja traduits du frangais en anglais, ce qui était
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le fond de notre trayail. Les textes d’entreprise étant toujours ancrés dans

une situation réelle de communication, nous avons retenu‘l’approche
pragmatique comme outil d’analyse. Analyser et commenter ces textes
traduits était une expérience enrichissante ou nous avons consulté non
seulement des revues et quotidiens contémporains mais aussi des
locuteurs frahg:ais et anglais, des traducteurs professionnels expérimentés
ainsi que des spécialistes de différents domaines d’activités de

I’entreprise.

Il importe ici, de se poser la question suivante : “Est-ce que
" I’approche que nous avons suivie pendant notre recherche, nous a aidé a

atteindre notre objectif?”.

Les solutions appropriées que nous avons pu apporter en suivant
}l’approch-e pragmatique lors de I’analyse des textes traduits dans le 3™
chapitre indiquent bien que notre objectif a été atteint. C’est a travers
l’_approché pragmatique que nous avons ph proposer les traductions
comme “Independent Power Producers (pour traduire production privée
d’électricité)”, “Public Sector Undertaking (pour traduire / ‘établissement

public)”, “civil/military aircraft market (pour traduire marché civil

militaire)”, etc.

D’ailleurs les différents procédés tels que “I’économie”,
“I’explicitation”, “la particularisation”... que les traducteurs ont utilisé.
dans les textes que nous venons d’analyser (dans le 3™ chapitre)
prouvent qu’ils ont tous suivi I’approche pragmatique pour rendre le

message traduit plus clair et intelligible.
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Il ne faudra pas perdre de vue les conseils que Marouzeau donne

aux traducteurs.

«Le bon traducteur est celui qui cherche, qui se pose des
questions,’ qui, loin de se contenter de ce qu’il a trouvé
d’abord, commence par s’en méfier, il est comme le
médecin scrupuleux qui, son diagnostic a peine posé,
cherche les indices qui pourraient le conduire a le
remplacer par un autre mieux fondé. En matiére de
traduction, on pourrait dire que la 1°™ idée n’est jamais la
meilleure »' '

Nous voyons donc qu’a la différence des approches littérales,
scolaires, etc. I’approche pragmatique sert au traducteur d’une part, a
suivre le contexte de la communication que I’auteur essaie de transmettre
a ses lecteurs et d’autre part, a développer le savoir extra-linguistique

indispensable a la compréhension d’un message et a sa reformulation.

En conclusion, il ressort de cette analyse des textes d’entreprise
que I’approche pragmatique aide le traducteur a renforcer et 4 élargir sa
connaissance du domaine de la traduction. Notre étude n’est qu’un poiht
de départ. Elle peut offrir un terrain de réflexion aux études éventuelles

sur la traduction des textes qui relévent du domaine dit “professionnel”.

' Cité par GEMAR Jean Claude dans son article La fraduction juridique et son
enseignement, p 53, META | xxiv, 1, Montréal, Canada, 1981,
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Ad - Texte F’Muws

~ kner

L cogeneration,

prociuc

e chaleur ot

une techn,
que développent
Tractebel et Elvo,

« 64 milliards de
francs de chiffre d’affaires

« 874 mullions de

francs de bénéfice
(part du Groupe) .

( A 57 % par rap[ﬁort

argvs) ’

« Plus de 30 000
mégawatts installés

* 100 milliards
de m’ de gaz jourms

Q travers le monde

[-x vec un chiffre d’affaires de

64 milliards de francs en
1997 (51,5 milliards de francs
pour Tractebel), le Groupe Suez
Lyonnaise des Eaux occupe une
place de premier plan a I'inter-
national dans la production
privée d’électricité (plus de
30 000 MW de capacité ins-
tallée) et se trouve au 2¢ rang
des producteurs d’électricité
privés en Europe. Il est n°1 en
électricité et transport du gaz
er: Belgique. Il gére une capa-
cit¢ de transport de gaz de
100 milliards de m’ par an
répartie a travers le monde.
Le Groupe est leader en France
et aux Etats-Unis dans les
réseaux de chaleur. Il est un
acteur important dans
la cogénération.
Le Groupe est bien placé pour
profiter de la libéralisation des
marchés de ['électricité et du
gaz qui se protile en Europej
[l tire avantage de la grande
muaitrise des énergies de plus en

plus complémentaires que sont

I’électricité et le gaz naturel

ainsi que d'une forte expérience
dans la remise d’offres interna-
tionales dans un environnement

compétitif.

Ambitions
92 .

dans I’énergie
* Augmenter le chiffre d'atkair
de 530 % d’ici a 2002,
* Figurer a I'international
parmi les premiers operateurs
mondiaux dans la production
indeépendante et la distribution
d'electricité .{insi que la coue
neration,
e [irer parti du mouvgment
mondial de dérégulation.
* Participer activement au
developpement du transport ot
de la distribution du gaz en

Europe grice X une position

"

centrale en Belgique.




R L . Texte TRADUIT

Cogeneration: combined
production of heat

and electricity. A leading
technology bemng
developped by Tractebel
and Elvo.

« ERF 64 billion

revenues

 ERF 874 million
in profits

(group share)

(up 57%from 1996)

+ Over 30,000
megawatts installed

capacity

» Gas transportation

capacity of more than

100 billion cubic
meters per year

[ 7 ith revenues of FRF 64
\K billion in 1997, of which

FRF 51.5 billion were generated
by Tractebel, the Suez
Lyonnaise des Eaux group
occupies a leading position
worldwide for the private pro-
duction of electricity (over
30,000 MW installed capacity)
and is already the second largest
private power producer in
Europe. Itis N°1 for electricity
and gas transportation in
Belgium managing a transport
capacity of over 100 billion
cubic meters per year. The
group is market leader in
France and in the United States
for heating systems management
and an important player in the
cogeneration market.

The group is well positioned to
take full advantage of the
imminent deregulation of the
gas and electricity markets in
Europﬂlt benefits from the

continuing synergy between

electricity and natural gas along
with an extensive experience in
international tenders within a

competitive environment.

Our Goals
in the Energy Sector

o [nCrease reventes by 0%, n
the vear 2002,

¢ Become one ot the world's
leading operators in independent
power production and distribu-
tion of electricity as well as in
cogeneration.

* Take advantage of the zlobal
movement towards derceulation.
e Participate actively in the devel-
opment of gas transport and
distribution in Europe due to a

central position in Belgium,



9.4 - Droits de douane, Impots et Taxes A 2 - TExT‘E FQA;)SA(S

Le Fournisseur sera entiérement responsable de toutes taxes, droits de timbre,
patentes et autres taxes dis a I'extérieur du pays de I'Acquéreur.

§.5- Assurances

Les fournitures livrées en exécution du présent Marché seront entiérement
couvertes en monnaie. librement ‘convertible contre toute perte ou dommage
découlant de leur fabrication ou acquisition, leur emmagasinage et leur livraison de
la fagon prévue £ar les Conditions Farticuliéres. :
L'Acquéreur demande la livraison CAF des fournitures; le Fournisseur les fera
. assurer |ui-méme contre les risques de transport et paiera la prime. Il désignera
I'Acquéreur comme bénéficiaire de la police. Une copie du contrat d'assurance
necessaire au dédouanement du matériel sera adressé au client en méme temps
que les factures:J ‘

2.6 - Contrefagons et Brevets

Le Fournisseur garantira I'Acquereur, contre toute réclamation des tiers relative a Ia
contrefagcon ou a ['exploitation non autorisée d'un brevet, d'une . marque
commerciale ou de droits de création industrielle résultant de'l'emploi des
fournitures ou d'un de leurs éléments dans le pays de I'Acquereur.

.ii. - Emballage et Transport
, 9.7.1- Emballage et protection

Le Fournisseur assurera I'emballage des fournitures de fagon a prevenir les avaries
gt dommages pendant leur transport vers leur destination finale, telle qu'indiquee
dans s fv‘.archgj L'emoaiiage uevra éire suffisamment resistant, en [outes
circonstances et™a tous égards, 4 une manutention brutale, a des temperatures
extrémes, au sel et aux précipitations atmosphériques pendant le voyage et le

~ stockage. Les dimensions et poids des colis tiendront compte, chaque fois que
cest nécessaire de I'éloignement. de |a destination finale des colis et de 'abserice
de moyens de manutention pour colis lourds a toutes les étapes.

L'emballage, le marquage, l'étiquetage externe et la documentation interne des

colis seront strictement conformes aux dispositions expressement stipuléees a cet
- €Qand dans le Marcne eten application des dispositions de la Sous Section 3 du
, cahier des specifications techniques du cahier des charges ainsi qu'aux

'nstructions ultérieures de I'Acauéreur. ’ VA

par&cnt au Fournisseur la résiliation de Ia totalité ou dune partie du Marche :

quelconque ou toutes les fourn'rtun:e‘as
IS (U 163) udlai(3) Spetine(3) Gans 2 rarché ou dans i'uin queitungue ues

¥ "UAcquereur pe sjudi autres recours qull UIeNT au maisiie, Huuis
} _UAcquéreur peut, sans préjudice des autres recours gu |

a)'si le Fournisseur manque _é‘livrer l'une

b -~
alio

avenants consentis par I'Acquéreur; ou

L) si ie Fournisseur manque 3 executer toute autre e ses opiigatons au ntre du

marché

en partie en application des

ul ili marché en totalité ou .
A L ) e des fournitures semblables a

dispositions ci-dessus, il peut procéder a l'acquisition :

cell%s qui n'ont pas eté livrées, aux conditions et de la fagon qui lui zen_'\biec?et
convenables. Dans ce cas, le Foumisseur sera responsable _Vis-a-vis

‘I Acquéreur de tout coat supplémentaire qu'aura entrainé cette acquisition,

. . ‘ s s Jesure ou il
CGPendanf. le Fournisseur continueta a executsr @ Marcne J@_&vq P

n'est pas resilié. ],
4




AL - Texre Teavu T

Customs duties, Levies and Taxes

The supplier will be entirely responsible for all taxes, stamp duties,
patents and other taxes to be paid outside the Buyer's country.

Insurances:

Supplies made in execution of the present contract will be fully covered

in freely convertible money against any loss or damage resulting out
of their 'manufacture or acquisition, their ware housing and their
delivery in the manner provided in the particular conditions.

The buyer calls for CAF delivery of supplies, supplier himself will

insure them against shipping risks and will pay the premium. He will
designate the buyer as the beneficliary of the policy. A copy of the
insuraCe contract necessary for customs clearance of the goods will be
sent to the customer at the same time as the 1invoices.

Imitations and patents

.

The supplier will guarantee the purchaser against any third party claim
regarding i:éiz;io r unauthorised use of patent, trade mark or rights
industrial H; esulting from the use of ‘the supplies or one of
their elements in the Buyer's country.

Packing and shipment:

9.7.1 Packing and protection

The Supplier will ensure packing of supplies in a manner to prevent shipwrec:

and .damages during their transportation towards final destination

as given in the contract.|] Packing should be sufficiently resistant, under

all circumstances and ifi 811 respects, to rough handling, extreme
temperatures, to salt and atmospheric precipitations during transit

and storage. Size and weight of packets will be taken into consideration,
each time as it is necessary for the removal, from the final destination
of packets and the absencé of handling devices for heavy packets at all
the stageshe b3 roueqidy }‘(‘ﬂ .

" Packing, marking, outer labelling and internal documentation of packets

will strictly conform to the expressedly stated provisions in the
Contract and in application of the provisions in sub-section 3 to the
technical specifications of the Book of Specifications as well as
later instructions of the buyer.

9.7.2 - Despatch and transportation:

The Supplier is to make CAF delivery of supplies upto the ports of
discharge as per Article 5'o£ this contract.

The buyer will be 'responsible for land shipment of the supplies
after delivery at the port of discharfje. The supplies made in this
contract being CAF, it will not cause any restriction to the Supplier
regarding the choice of the shipping co. :

Ports of discharge are : ORAN-ALGER-SKIKDA OU' ANNABA

Force Majeure

The Supplier will not be subjected to confiscation of Performance
Guarantee, or penalties, or cancellation for non execution, if where,
his delay in the execution of his services or any other failure to
fulfil the obligations incumbent upon him in execution of the contract,
{s due to a Force majeure. Within the meaning of this clause,

“Voree maleure” means an event outside the control of the supplier




wiuture flotte d'Airbus A300-600 car- |
Qos. UPS, qui exploite actuellement |
259 avions, ayant commandé ferme |
30 Airbus A300-600 et pris des options |

UPS 3 MD. D’USD
POUR PRATT & WHITNEY

UPS A CHOISI LES MOTEURS Pratt |

& Whitney PW4158 pour équiper sa

pour 45 autres appareils, cette
transaction peut rapporter & terme a
Pratt & Whitney quelque 3 Md. d'USD.

«Nous nous sommes fjxé pour
objectif d'exploiter une flotte aérienne
a la fois efficace et respectueuse
de l'environnement, a expliqué
Tom Weldemeyer, président d'UPS

Airlines. L acquisition du nouveau

moteur PW4158 nous aidera a rem-
plir notre mission».

Le PW4158, outre ses performances,
offre une intensité sonore bien infé-

rieure a la Iégislation américaine sur

~ les nuisances et le taux d'émissions

chimiques, le plus faible de sa

| catégorie. Le premier A300-600F,

équipé du PW4158, sera livré a UPS
ala mi 2000. |

SABENA a pris livraison, le 1er mars
a Hambourg, de son premier A321,
surune commande de 34 Airbus (dont
26 A319, 5 A320 et 3 A321), la plus
grosse transaction dans ['histoire de

CFMS56, les Airbus monocouloirs
transporteront, en biclasse, ou classe
).m (que, de 132 & 188 passagers et
ont exploités sur ses lignes euro-
péwwnes au départ de Bruxelles. W

/UN FALCON 2000 de Dassault

Aviation a effectué, le 26 janvier, sur
I'aéroport international de Veise-

Tessera, en Italie, une approche et
un atterrissage de Cat.!ll(a) en confi-
guration manuelle et en conditions

météo minimales (15 m de plafond |

et visibilité horizontale de 210 m).
“®et appareil de démonstration était
équipé du collimateur téte haute HGS
2850 de Flight Dynamics, option

t.v"‘ ‘ .

7 i'- ’-\\

L W foorier
‘basm', del’ord

afin d’éendre _
(-40°C) et d'obtenir la certification russe.”
Cette campagne a été menée par une équipe de
11 personnes constituée par des représentants des
Essais en vol d’ATR, de responsubles des installa-
tions essais en vol de la division Airbus, du Bureau
d’études, de la direction Industrielle ainsi que du GIE
ATR et du CEV (Centre d’essais en vol).

La campagne s’est bien déroulée, bien qu'il ait

b oo
:3.-52°C)“Apré: plusieur imﬁ%uabom noctu
ra découverf, dan.r ces'c tions ext
Pavion a e un compon‘ement pmfa:tement correct.

o

" falld
ceidéw hxre)

upen ﬂ“\?,”

e e

atlrem Jeﬁouf

La prochame étape sera la venue a Toulouse, durant
une semaine, des autorités russes (Aviation
Register) pour analyser le rapport d’essais, pas-
ser en revue la documentation opérationnelle et le
manuel de maintenance adaptés a l'exploitation
des avions dans de telles conditions, avant la déli-
vrance de 'extension de certification. i

commandée par environ 50% des
SOCiétés clientes. B2
fog el AL SIS G

ATR A LANCE un ambitieux pro-

| gramme de réduction des codts

directs de maintenance sur ses appa-

- reils, le but visé étant une nouvelle

réduction de 17% avant fa mi-2000.
I s'agit d'augmenter pour les modéles

; : | 42et72l'intervalle de la visite Aa 500
la compagnie belge. Equipés de |

heures de vol, celui du programme

. delavisite C étant porté 34000 heures.
| Le programme se propose de ratio-
| naliser et de diminuer le contenu de

chaque révision, reflétant I'excellence
de la fiabilité des ATR en service, et

| ceci en liaison avec les opérateurs.

Depuis 1995, une premiére réduction
de 16% des colts de maintenance
avait déja été réalisée. |
RS IS TSN

il_‘

'TTHLTE GIFAS

Excellente année 1998

I.E PRESIDENT du Groupement
frangais des industries aéro-
nautiques et spatiales (GIFAS),

Jean-Paul Béchat, adresséle 8 |
| mars, devant les présidents |

des sociétés membres du
Groupement et la presse, le bilan

+14,5% (108,1 Md. de FRF)
En revanche, le marché natio-
nal frangais est en baisse
de -1,3%, les compagnies
aériennes frangaises ayant
passé peu de commandes. A

| l-exportation, le CA civil a

de I'activité de l'industrie aéro- |

nautique frangaise pour 1998.
La reprise confirmée en 1997

| s'est poursuivie et le chiffre |

d'affaires (non consolidé) est en

| hausse de +9,1% a 161,4 Md.

SR TECHNICS (SWISSAIR), déja uti- |

lisatrice d'un ATEC 5000 pour lamain- | ; ; )
| teuraéronautique et spatial sont

tenance de I'avionique de ses A310,

[

a commandé un ATEC Series 6 | , ; _
| desexportations, qui ont atteint

d'Aerospatiale pour celle de I'avionique

de sa flotte A330. Ce contrat conforte |

la position mondiale d'Aerospatiale
sur le test automatique de nouvelle
génération pour I'avionique civile. Mis
surle marché en 1993, 29 bancs tests
universels ATEC Series 6 sont en
service dans les compagnies. |

I
|
J
?

de FRF (24,50 Md. d"€), contre

147,9 Md. de FRF (22,75 Md. |

d'€) en 1997. Ces excellents
résultats obtenus dans le sec-

principalement dus a la vigueur

109,6 Md. de FRF, en hausse
de +15,7% sur 1997 et repré-

| sentant 81% du CA consolidé,
| contre 76% en 1997.

EEG’EST LE MARCHE CIVIL qui a
progressé le plus, en hausse de |

(
[

progressé de +20,3%, pour
atteindre 83,3 Md. de FRF
La progression en 1997 du
marché militaire ne s'est pas
confirmée en 1998, avec une
baisse de -0.5%.

L'industrie spatiale, pour sa part,
enregistre une hausse de
+4,2%, avec 22,5 Md. de FRF

| de chiffre d'affaires, par rapport

a 1997, principalement due &
la forte activité satellites, en
hausse de +27,5% sur 1987,
plagant la France dans ce
domaine au 1* rang en Europe
etau 2° dans le monde, derriere

' les Etat's-Unis;)

COMMANDES : le secteur aéro-
nautique et spatial a enre- 3
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ATR HAS INITIATED an ambitious
program to cut direct maintenance costs
onitsaircraft, the target being a further
reduction of 17% by mid-2000.

In the case of the 42 and 72 models,
the goal is to increase the interval
between 500-hour A Checks, the
interval for C Checks having been
increased to 4000 hours. The pro-
gram seeks to rationalize and diminish
the content of each overhaul, reflect-
ing the excellent reliability of ATRs
currently in service, achieved through
close liaison with operators. Since
1995 an initial reduction of 16% on
maintenance costs had already been
achieved. m

AT YRR

' EAGLE AVIATION
£of Mombasa In Kenya, has
acquired two second-hand ATR42-
ng from Fortis Aviation Group.

DB TIVERTAR

its member companies and

president of the French asso-
ciation of aerospace indus-
tries (GIFAS), took stock of

activity by the French aero- !

certification range (down

to -40°C) and secure

Russian certification.’s . .
The tests were conducted -
by an 11-man team
composed of representa-
tives from the ATR
flight  test  department
and officials from the
flight test facilities of the
Airbus division and from
the design department,

and the CEV flight test center.
The tesis went satisfactorily,

the production department, rhe ATR consortium |

ustaining-Extreme-Cold
i g P ﬁgwla,w_ﬂfv G .
%wm pebmé?rz and 21 last, ATR42-

320 was xulyectcd 0 extremely low tempe-
ratures. in the region, of =50°Cin’ Yakutsk in
Siberia, the purpose being to extend the current | left on several occasions uncowred through the

to find

" |

'{'necessary t0 travel to
of the country, near the Polar. Cm'Ie, ‘i’ orde)
temperatures of -52°C: :Aﬁer “being

t-Nera m the noﬂ’

night in " extreme cold,
the ATR subsequentl)
functioned correctly.

For the next stage,
Russian authorities from
the Aviation Register
will travel to Toulouse
where they will spend a
week analyzing the test
report and scrutinizing
the revised versions of
the operations documen-

tation and maintenance manual for the use of

aircraft under such conditions. Delivery of the

though it was

extended certification should then follow. L

T Y A T T Y T T B K N S PP AT

NDUSTRY L4138
1998: An Excellent Year

ADDRESSING THE PRESIDENTS of | nautical industry in 1998. The |

| economic upturn confirmed in
the press, Jean-Paul Béchat, |

1997 was maintained, he said,
and non-consolidated sales
were up 9.1% to 161.4bn francs
(24.5bn euros), compared to

147 .9bn francs (22.75bn euros)

in 1997. These encouraging fig-
ures achieved in the aerospace

. sector are due mainly to the

vigorous export market, which
reached 109.6bn francs, up
15.7% on 1997 and repre-
senting 81% of the consolidated
sales figure, as against 76%
in 1997.

(THE CIVIL MARKET registered
most progress, up 14.5%
(108.1bn francs). In contrast,

the French home market w
down1.3%, French airines h
ing placed few orders. C
export sales increased
20.3%. reaching 83.3bn fran
The improvement noted in !
military market in 1997 w
not confirmed in 1998 whi
registered a 0.5% drop. Ti
space industry, forits part, re
istered a 4.2% increase ov
1997 with 22.5bn francs
sales, mostly thanks to —

soit 3 numéros gratuits par an / 3 issues free per year

pRON\OT\ON !
France & Euro Zone: 2650 €

France1 7 5 i)

au Iueu de (mstead of)250 FRF

¥ Coupon a découper ou 4 photocopier, soit une carte de visite, et 3 retourner a (Return i§
i . _Fill out this coupon (or a photocopy) or send it with your card to : »
19, boulevard du parc - 92200 Neuilly sur Seine - France,

OUI, je désire profiter de I'offre et m'abonner & la Revue Aerospatiale avec une réduction de 30 %. Ci)
réglement a I'ordre de la Revue Aerospatiale par :
YES, | want to take advantage of your offer of a 30% discount subscription to Revue Aerospatiale. | enclose p.
the order of Revue Aerospatiale by : B2
Chéque bancaure /Bank check E Chéque postal/Postal check L
CCP 183012 G Paris

Prénom /First Name ...

AUTRES PAYS (OTHER COUNTRIES) I oo VEICHY v
245 FRF/US $41/CAD s4§/£ 25/37€ Code postal/Zip COOE .. uiiimmiswsamsissunsnss PaySICOUNTIY wivissisisssusisvpminssissssiososensssass
DBE wrommsisssssssivsvzesesios cipeipeessRsese Signature :

au lieu de (instead of) 350 FRF/
US $58/CAD $70/f 35/53€

Joindre obligatoirement une photocopie de la carte d'étudiant
To send with a student card (or a copy of)

REVUE AROSPATIALE - 182 - Apot *9




B SPACE/DEFENSE

—>GIFAS 1998...

strong satellite-related business.
‘ The latter was up 27.5% over
i‘ 1997, making France the top-
' worldwide behind the United
I States:J

ORDERS: The aerospace sector
registered anincrease of 20.6%
with 207.3bn francs of sales.
For the fourth year in a row,

figure (due to a big increase in
Airbus and Falcon sales).

Emirates. Generally speaking.

! DJEFENSE
' ON THE “HUSARD”

ON MARCH 4 IN POLAND,
Euromissile (Aerospatiale/DASA)
carried out several test firings of its
Hot 3 antitank missile carried on a
Husard helicopter, the military deriv-
ative of the Sokol, a machine Poland

the target were registered while
hovering and while moving over the

LAST MARCH GDI
Simulation delivered
to GIAT Industries
an initial batch of
41 STC combat firing
simulators for the
Leclerc tank. Another
setof 66 STCs will be
delivered this year.
This hardware is
intended both for the o
French army and export and wm
be used to provide technical and
tactical training for tank crews
during regimental field exercises or
incombat training centers. Mounted
onaturretand coupled to the tank's
information system, the STC closely
emulates the range and accuracy

| ranker in Europe and second
| fresh increase in the non-con-
- solidated sales figure, which
| should nudge 170bn francs
| (26.15bn euros).

In the military sector, purchases |
have risen by 41.2% to 74.3bn |
francs, thanks mainly to the |
order from the United Arab |

HOT 3

' the manufacturer, is cooperating
| with Euromissile in order to be
i able to integrate a NATO-approved
' missile system on its machine. A
| night firing was also made with

is anxious to export. Two hits on |

the trade balance in this sec-
tor makes it one of France's pre-
mierindustrial sectors. The bal-

- ance for 1998 is not yet known
but was 49bn francs in 1997.

For 1999, GIFAS anticipates a

The volume of orders can be

! expected to level off in 1999/
| 2000, however. =
orders have exceeded the sales |

!IQTAR AIRWAYS

brakés to equip its sixteen A320s.

{Worth about $25m, this contract is
e |  0ng to be registered for the
"fie mm—nuuam Sepcarb Il

Nowa Deba test-range, from a
maximum range of 4000m. Swidnik,

a thermal imager mounted on the
machine. Poland, which joined
NATO on March 12 along with the
Czech Republic and Hungary, is
adapting its hardware to NATO

| standards. w

charactenstucs of the tank's
weapons/fire control system. The
weapon system is employed just

| as in actual firing situations, the

results being available in real time,
and recorded for later playback
to enable inter-services combat
situations to be studied.l

MBD Switzerland's Air

| Defense Modernized

MATRA BAe DYNAMICS, a joint subsidiary of the Lagardé:
and British Aerospace, signed a Swiss Mid-Life Improy
(SWIMLD contract with the Swiss government to .
the Swiss air force Rapier weapons systems. The ¢
called KAWEST Il and worth roughly 500m

(75.80m euros), should substantially improve the opc
potential of Swiss units thanks to these air defense 1 -
Acquired by Switzerland in 1980, the short-range R.
defense system already equips nine other armed force:

the world.

EKSZXH3 ARIANESPACE FLIGHT 1

43rd Successina R

DURING THE night of February |
16/17, Arianespace carried

out its first launch of the year |

and the 43rd successful
launch in a row by an Ariane 4.
This flight 116 placed in
transfer orbits the communi-
cations satellites Arabsat 3A
(belonging to the Arab League)
and Skynet (on behalf of the
British Ministry of Defence).
This was the 85th Ariane 4
to fly out of the 116 ordered

2nd Success

STARSEM, the Franco-Russian
company,
launch of four Globalstar mobile
telecommunications satellites on
March 15 from the Baikonur

cosmodrome in Kazakhstan. The |

Soyuz launch vehicle lifted off at
04:06hrs; Paris time, and accord-
ing to plan the four satellites
were placed in an orbit at an alti-
tude of 920km, inclined at 52°.
Starsem, whose shareholders are

Aerospatiale, Arianespace, the *

Russian space agency RKA and
the space complex at Samara, was
formed to market and exploit the
family of Soyuz launchers.
Starsem's first launch took place

carried out a second |

from European in
Nine or ten other Aria-
three Ariane 5 launc
planned by Arianesp

| year. Flight 117 is sc

for April 2, using an Ar:

| The latter will place
| Insat 2E satellite in ¢
| of mid-March, Ariar
' had logged orders tc

38 large satellites

. cluster of six mobile t¢

birds.

for Stars

| on February 9, pla.

Globalstar satellites in
these tasks, the Soyuz i
with the IKAR reignit.:

| stage developed by th

space complex and wir
lite dispenser devel
Aerospatiale's plant in -

i The next launches by Si.

also involve Globals:.
another four flights .
Nos. 3 and 4 being .
for April and May.. The:
Starsem, with the
two Soyuz launch
will loft the Europe.
Agency's Cluster I1
satellites. /
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&\insi en 1995 le fort développement enregistr¢ par les
~composants électroniques rcpo'sc sur trois zinnées de prospérfté pour 1'é1ectr6niqine
grand public. Néanmoins la croissance du secteur des 'coﬁlposants électroniques n'est
pas sculement tire par des industries complémentairestelles que I'¢lectronique grand
public mais elle est également auto'générég Ainsi ce secteur a du simplement
répondfc aux nouvelles demandes internes entrainées par l'introduction et la
généralisation en Inde du "switching system". Ce dernier exigeant une production plus

importante d'appareils semi-conducteurs, de résistances, etc.

En outre le secteur de I'électronique a -
béngﬁcié d’e‘ la yno.‘uvélle politique d’ouverture économique lancée en 1991 pz;r le
gouvernément de Narasima Rao. En effet ce sectéur a été des lors considéré

' comme un secteur prioritaire.

‘ Les changements sont désormais visibles.
[ 1-Les entreprises n'ont plus besoin de recourir au systeme de licences a I'exception de
compagnies électroniques spécialisées dans le domaine de l'armement et de la
production de quatre biens (appartenant & I'électronique grand public) : les cassettes

vidéo, les postes de télévisions couleurs, les lecteurs de disques compacts, et les radio

N

casset_tes.

2- La plupart des composants électroniques peuvent donc maintenant étre importés
. par une compagnie indienne sans licence d'importations. Il en va de méme pour

I'importation de bien d'¢quipements nécesssaire a la production pour les entreprises

du secteur. v

3- En ce qui concerne Iemplacemement géographique, il w'existe plus de restrictions &

I'installation d'unités électroniques ]ocalcsj
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&hus the rapid growth of the clectronic é(’)mponcnt industries in 19935
was possible on account of three good years for consumer clectronics. But this was
not the only reason. Growth in this sector is also scll'—géncrming. It was steply a
case of meeting the growing internal demands gencrated by the introduction and
widespread use of the switching system in India. With this system. the production

of semi-conductors and resistances had to be stepped up.

‘The electronics sector got a further boost with the new policy of
cconomic liberalization launched by the Narasimha Rao government. [t was

henceforth given the status of a priority sector.

The changes are now visible

N

[ . . ' v

[1. Licenses are no longer required except for electronic companies specializing in
arms and four consumer electronic goods: video cassettes. colour televisions.

compact disk players and two-in-ones.

2. Most clectronic parts can thus be imported by Indian firms without an import
license. The same is true for the import of capital goods required for the production

of electronic equipment.

3. There are no more geographical restrictions and-local electronic units can be set

up in any part of the cnumry.j
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f ENTRE LES SOUSSIGNES :

L'Ztablissement Public 4 caractére Industriel et Commercial @mm dont la
nature juridique a été transformee aux termes des dispositions du décret 91 475 du 14
décembre 1991, inscrite au tegistre de commerce d'Alger sous le numéro 84 B 411,
dont le siege social est au €. représentée par
Monsieur @BEISESUTRIdS. Sous Directeur des approvisionnements, en vertu des
pouvous qui lui sont conférés,

Désigne ci- dessous comme |'Acquereur,
\«, 1“\“"7\& ‘N \ (“LLA )
A

D'une part,

Et

La Société GIESIRENEXRIIIRS L td inscrite-au registre de commerce sous ie numéro
7138 du 16/03/1974 dont le siege social est 3 TaORGREORIRDAIHTIIRIRS ofl2s]
- G FANRGHINEHP DA représentée par Mpasieur W en

qualité de Vice Président .

Désignée ci-dessous comme le Fournisseur,

D’autre pattj

ATTENDU QUE :

- En accord avec les régles de procédure de la Banque Africaine de Développement
POl 1acduisition des biens el setvices, ia DIBRAER a ance en date uu 0 juiiiet
1995,un appel d'offres international pour 'acquisition de Transformateurs de courant, de
Contacteurs horaires et d'Horloges de contact(A.O. n° B/13/95/XDK.A/BAD) dans le
cadre du projet Eiectricité iV, qui porte sur ie renforcement et i'extension aes reseaux de
distribution d'électricité ainsi que sur le raccordement de la clientele en moyenne et
basse tension;

A fa suite de l'analyse des offres effectuée par la TINECERD. la Banque Africaine de

Développement a autorisé en date du 24 Janvier 1996, la négociation et la signature du
marché de fourniture de Transformateurs de courant précités avec le Fournisseur.

AT o LUNVENU CE QUL DU
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The Public Establishment with industrial and commercial characteristics’
"QEHhexP" whose incorporation/structure had been modified according to the
terms of the law 91-475 of 14 December 1991, incorporated into the register
of Commerce of Algiers under number 84 B 411, whose head office is at

Lo e S repreqented by Mr. KEMEHBENGGRYD, Deputy

_Manaﬂer of supplies, by virtue of the powers bestowed on him.

Designated hereafter as the Procurer
A

On one hand

And,

QR RIRORTEL ABD. registered with register of Commerce under number
7138 of 16-3-1974 with head office at T IPpmxCiaxits GEpdte, KHINned
QUG ee®rs. , EWPAIRGEITTXEP, represented by Mr. mm designated

as Vice Pres{dent

Referred hereafter as the Supplier

On the other:;]

- In keeping with the rules of procedure of BAD for the acquisition of goods
and services, ({BLRA has launched on 16 July 1995, an international tender
for acquiring current transformers, timer switches and timer relays . ¢
(Tender no.B/13/95/XDK.A/BAD) in the framework of the project Electricite 1V,
regarding the reinforcement and extension of the electricity distribution
network as well as linking medium and low tension network.

CONSIDFRING THAT

out
-~ Following the analysis of offers carried/by SSEXR@EZ, the BAD has authorised

on 24 Jan.1996, the negotiation and signing of the contract for the supply
of current transformers mentioned above, with the buyer.

IT HAS BEEN DECIDED WHAT FOLLOWS

ARTICLE 1 - OBJECT OF CONTRACT

The present contract has for object the acquisition of the supply gilven below :

7000 current transformers of which ,

3000 pieces of voltage ratio 100/5 A and
4000 pleces of voltage ratio 200/5 A

ARTICLE 2 - DOCUMENTS OF CONTRACT

The documents which form integral part of the contract are ;

- the present "contract and its annexures duly initialled and signed by the
parties.

- agreement form

- declaration to be signed . ’
- all constitutive documents of the offer.

- ischedule of condition o

Thése documents have a contractual character. In case of contradictien,
incompatibility or differences between the clauses, each item is more powerful
théq)its following In the order of the-: enumeration of the items.

Thé General conditions of the schedule of conditions will apply in so far as
the clauses of particular conditions of the schedule of conditions and those
rAntainod 1n ather pares go aralnst it.
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 QPEORP MARCHE N°2/205/96XDK. A/BAD , S g

ARTICLE 1 - OBJET DU MARCHE
Le présent marché a pour objet I'acquisition de la fourniture ci-apres :
" * 7000 Transformateurs de courant dont,

- 3000 piéces de rapport de transformation 100/5 A et;
-- 4 000 piéces de rapport de transformation 200/5 A
. ¢

" ARTICLE 2 - DOCUMENTS DU MARCHE
) Lés documents qui font partie intégrante du marché sont :
- Le présent marché et ses annexes ddment paraphé et signé par les parties
- L'acte d'engagement, | ,
- la déclaration a souscrire,
- la lettre de soumission,
- Tous les documents constitutifs de I'offre,
- Le cahier des chargesl
Ces documents ont un caractére contractuel. En cas de contradictioh.
d'incompatibilité ou de divergences entre leurs clauses, chague_item {'emporte sur.
le suivant dans l'ordre de leur énumération.
Les Conditions Générales du cahier des charges s'appliqueront dans fa mesure ou -

les dispositions des Conditions Particuliéres du cahier des charges et celles
contenues dans d'autres piéces n'y font pas dérogation.

ERTICLE 3 - EXCLUSION DES INTERMEDIAIRES

La loi Algérienne proscrit formellement le recours aux intermediaires notamment en
Sppicalan 1a 161 38 -25 du 15 juiliet 1388 relative & l'sxeicice du imonopaie Ue ielat

surle Commerce Extérieur .

AUSSI ie recours et / ou i'intervention d'un intermediaire, n'agissant pas aans fe
cadre d'une profession organisée par la loi ou le réglement, sont passibles des
peines prévues aux articles 128, 242, 243 du code pénal.

Par l'intermédiaire. au sens du présent marché les parties entendent:

Toute personne physique et morale qui, a l'occasion de la préparation. de la
négociation, de la conclusion ou de V'exécution du dit marché intervient sous
auelque dénomination que ce soit (courtier, commissionnaire ou assimilé) en vue
ue prelever Qune ragon Occulle Ou parasialre, une Commission Sur'loperaton
d'importation sans qu'il y ait de prestation de service conformément aux usages
observés-en matiere de Commerce Extérieuj

|
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recourse
The Algerian law formally bans taking to intermediaires particularly

in application of the law _88-29 of 19 July 1988 regarding the exercise of the

monopoly of the state on Foreign Trade.
. w

Alqo recourse to and/ or-intervention of an intermediary, not applicable
in the framework of an organised profession by the law or the rules are liable
to penalty as per articles 12@,262,2&3 of the penal code.

By "intermediary’' in the sense of the contract, we mean :
Any person physically or morally who, at the time of preparation, negotiation,

finalisation or execution of the above mentioned contract, intervenes under
any designation(broker, agent or similar), in view of taking a commission on the

Amport operation whether is a bidder or parasitory manner, without these

being .provision for service conforming to current usages ln matters of foreign
trade i ' ‘ :

Any person who Intervenes outside the legal and statutory framework in the
operations bringing into play tHe Algerian Foreign Trade or discloses: information
or documents which are liable to harm the interests of the Algerian

party in the operations of the Foreign Trade. The provisions of advise, study
and assistance which would be necessary during the preparation,conclusion and
execution of a contract or a contract of imports can only be done by persons
physicall;or moral acting / working either individually or in the framework

of a group of professionals any carrying out directly and in an effective manner
their activities in the framework of a profession organised by the law and
averaging a renumeration confirming to the legislative and statutory regulations
organsising the considered profession. '

ARTICLE 4 - DEFINITIONS

In the present contract, the following term will be interpreted as follows

a) " The contract " signifies the set of contractual pages binding the
Procurer and the Supplier, including annexures and appendices and all °
documents which have been included by way of references.

b) “The total value of the contract' signifies the contractual amount payable
to the supplier for the complete and satisfactory execution of his contractual

obligations.

¢) " The suéliesf signifies all equipments, machines and/ or other materials
that the supplier 1s bound to deliver to the Procurer in executing the
contract.

[

dY “Services” mean services related to the delivery of supplies, such as shipment

and insurance and all other connected services such as installation,
commissioning, provision of tech. assistance, training and any other
obligation of the same type from the supplier, stipulated in the contract.
e) "Buyer” means the individual purchasing the supplies for Sonelgaz.
f£) “Supplier"” means the firm delivering the supplies of the contract.

g) “"Bank" refers to ADB. .

ARTICLE 5 ., : Scope of supplies and works (Prestations)
5.1 - The contract is for CAF supply and delivery at discharge ports mentioned

by the buyer for the who]e supplies which form part of this contract.

'Charges of transportation uppo discha;ge point, packing, handling and
insurances are of the suppLier,f : .

5.2 =~ Conforming to provisions of particular terms, the supplier can be asked
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D 3000 cenifié et homologué en France et dans de nombreux pays'.

E,'équipe MEDILINK se compose de professionnels expérimentés dans
divers domaines de la technologie médicale qui ont uni leur savoir-faire pour
développer des produits de haute qualité a des prix trés compétitifs.
MEDILINK posséde une équipe Recherche et Développement intra muros
renforcée par une collaboration étroite avec des organisations telles que I'INSERM
et le VNIIMP (Institut Russe de recherche et développement en Electronique
Médicale), ainsi que des équipes de recherche de Laboratoires privéﬂ

$AV : une préoccupation permanente

Notre service clients & I'écoute permanente des besoins de nos utilisateurs

a €€ la clé de notre succes commercial au niveau mondial. Une équipe

de 8 techniciens est a votre écoute tous les jours de 8 h 2 19 h. Mise 2 disposition
d'un appareil de dépannage dans les 24 h sur simple appel téléphonique.

E,a formation : un complément indispensable a nos produits
* MEDILINK organise des séminaires de formation au Doppler et/ou
au Doppler transcranien dans les plus grands centres spécialisés.
Le programme de ces manifestations est disponible sur simple demande.

.{ e % B e e
4
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\‘l Doppler (pulsé et contmu)
¥ Pulsé: 2 itz |

~ Continu : 4 e18 MHz -Vncssa instantanées. :
- Puissance en émission continue : 100 mW/cm® SPTA. - Paramétres calculés en temps lfel s
- Puissance en émission pulsée : 5, 10,30, 50 0u 100 % - Sélection des parametres & la demanth_ ’

de 200 mW/cm® SATA.
- Gamme de profondeur Doppler pulsé : 20 & 136 mm.
- Largeur de porte Doppler pulsé : 15 mm (19,8 us),
10 mm (13.3 us) ou S mm (6.6 us).
- Filtre de parois : 50, 100, 250 et 500 Hz (-30db).

M Analyseur de spectre -
en temps réel

S/D - Indice Systole/Diastole ;
RI - Index de résistance (Pourcelot)
PI - Index de pulsatilité

FS - Fréquence systolique

FD - Fréquence diastolique

Fmin - Fréquence minimum

TAM - Fréquence moyenne

BPM - Fréquence cardnaque

STI - Pourcentage de sténose (Arbeille).

- FFT 256 points. - Moyennage des calculs de 12 19 cycles.

- Temps d'analyse : 10, 20, 40 et 80 ms. Mémorisation des calculs : .

- Gamme de fréquences : 3,4, 6, 8, 12, 18; 24, 30 - Tous les calculs peuvent étre rappelés en faisant déﬁlcr
36 KHz. SR les éléments mémorisés sur I'écran (Scrolling). 1l est

possible d"accéder au menu et de recalculer tous la
index.

- Disque dur type PCMCIA 170 Mo avec Iogluel de
sortie de spectres en couleur (en option). ;

- Mémoire de 2400 spectres (24 2 192 secs
selon le temps d'analyse).

“ M Fonctions informatisées

Logiciel pour protocoles M Accessoires
: ; - Sondes cravon 4 et § MHz.
- Création et gestion de protocole. - Sonde 2 MHz TCD.

| - Mémorisations de données patients et praticiens. - Tube de gel ultrasonic.
- Mémonsations de spectres (2400). - Notice d'utilisation.
- Saisie de nouvelles données (nom de courbes, etc.). - Pédale.

ARIC A LS

- Repmgnphie vidéo.: noir et blanc (composite 1 V
" dans 75 ohms BNC) couleur (RGB 1 V dans 9 W “D")
o Imprimante laser : édition automatique jusqu'a

16 courbes ou spectres par page ; édition automatique
de 2 écrans consécutifs de la mémoire.

- Imprimante thermique : impression en temps réel ou
copie d'écran ; sortie analogique de la courbe max. ou
moyenne en temps réel (5 pin DIN).

M Options

- Clavncr pédale de télécommande, casque stéréo,
souris, imprimante laser, reprographe vidéo,
imprimante thermique temps réel, moniteur couleur,
casque de monitoring TCD, disque dur 170 Mo.

M Présentation

- Poids : 12 kg.

- Dimensions : 35 x 40 x 20 cm.
- Poignée de transport intégrée.

80. rue de I"'Hortus
34280 Carnon - France
Tél. 67 47 28 07 - Fux 67 47 28 50




JLINK|

Ci > 1 TE TQA-—DUIT

MEDILINK

COMPANY PROFILE

1. BACKGROUND

MEDILINK is a French successful manufacturer of bomedensitometer and doppler
equipments with its head office based in Southern France nearby the Montpellier
Medical Technopole.

CMEDILINK’S team of specialist have combined for many years their strong experience
to develop high quality medical equipments at competitive prices. In a large way, this
successful achievement comes from Medilink’s in-house R&D dept., reinforced by a
tight cooperation with international research institutes such as INSERM (France),

VNIMP (Russia) and private laboratorieﬂ

MEDILINK 1s fully dedicated to accomodating the needs of individual clients. Our
permanent focus on customer service along with advanced methods of production and
innovative marketing and sales strategy have indeed been the key to our succesful
business in the medical field.

As a result, MEDILINK has managed to establish in a large scale reliable relations
with doctors and specialists in both osteoporosis and doppler fields and to penetrate
international markets with distributors in more than 30 countries.

2. PRODUCTS

MEDILINK is involved in the production of small size Doppler devices and provides
now a unique range of bonedensitometers including :

OSTEOSPACE

New Ultrasound Bone Scanner.

Developped for and selected by the European Space Agency among international
competition to carry out bone denineralization monitoring in outer space conditions.

OSTEOVIEW

New DEXA Forearm Scanner.

Specially featured and designed to provide with maximum reliability in osteoporosis
diagnosis, follow up or prediction of hip fracture.

OSTEOCORE

New DEXA Multisite (hip, spine and forearm) Scanner using pencil beam.

With a folding examination table, practical and easy to use, OSTEOCORE 1s
developped to meet all practionners’s requirements. Based on the latest DEXA
technology, it enables a complete osteoporosis diagnosis.

Pak:s o« BOSTON © MONTPELLIER ® MOSCOW
FAOUORY ADRESS B0, RUL DE LUUHORTUS - 34280 CARNON - FRANCE
Fayv 37 8078047 04 - t-MaiL IHFO@NMEDILINR.FE - WED: HTTE.//WWW MEDILINK FR
Tt 330008 87 8047 D0 momm e e e
CA0H 006G, - POF L, £ 380 288 034
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MEDILINK has also built-up its « winner » image thanks to its ability to penetrate the
very competitive Doppler market with a range of systems including :

D3000+ High resolution portable transranial Doppler

3. SERVICES

E;roduct training is a compulsory plus we bring to our customg_sj This is why
MEDILINK organizes training seminars for its Bonedensitometer and Doppler
devices in the largest sepcialized centers in France and Europe. Training are targeted
to both end-users and distributors worldwide. The program of seminar dates is
available upon request.b'

—

After Sales Service is also a permanent focus of MEDILINK’s team. With 8 high
skilled technicians our customer service is indeed constantly at your disposal to take
care of individual needs.

4. VISION

Thanks to its innovative strategy MEDILINK aims to become the reference
manufacturer in its fields by the end of the century. Performance, quality and reliability
remain our priorities in order to always meet customer satisfaction.

Pakre o BOSTON ¢ MONTPELLIER © MOSCOW
syoannrers 80 RJE DE UHORTUS - 34280 CARKNON - FRANCYE
ot o Rt ot e AL TR AW ML D LI N TR
A 04 CT B0 AT Q0 v e e i

O

N [SRSREN L L A



‘

% e

78—

1’A320 allongé

Airbus Industrie a lancé, fin janvier, une version

maximale autorjsée de 93
d’un rayon d’action de 5500

Stockholm-Tenerife.

3 A321-200 a grand ravon
d’action est lancé. La
nouvelle version a 93t -
extérieurement

différenciera pas de ses ainées

(I'A321-100 de base a 83 t, puis

85 t de masse maximale au décol-

lage ; puis 'A321-200 2 89 t) -

pourra désormais emporter de

185 4 220 passagers, selon

les aménagements choisis, sur

5560 km/3000nm (contre

5000 km/2700nm pour la

derniére version). C’est-a -dire

300 milles nautiques (550 km)

qui ne se

de mieux qui permettent a ce
best-seller de ne plus étre péna-
S15€, par fort vent de face, sur les
traversées transcontinentales aux
Etats-Unis, ou de rallier a pleine
charge les villes d’Europe du Nord
au soleil des Canaries ou d'Egypte.

“musclée” de son A321, le plus grand des appareils de la
famille des A320 : c’est I’

A321-200, avec une masse i
tonnes (contre 89 t pour le |

modéle actuel le plus performant). Avec cet avion |
disponible dans un an et demi, ses utilisateurs bénéficient

km/3000 nm, soit la traversée

sans probléme c6te est-ouest des Etats-Unis, ou bien en
Europe, un Glasgow-Luxor, ou bien encore un

|
|
|
|
|
|
|

- «Certe nouvelle version, qui ne |
demande que tres peu de modifications |

structurales, indique-t-on chez
Airbus, va nous pennettre de mieux [

nous affronter aux prochaines versions |
737-800/-900 et au 757, en
proposant un produit plus perfonnant... 7

EN CONFIGURATION charter (220
passagers), les calculs montrent
que le nouveau venu sera de 10%
plus économique au cout direct
par siege (DOC) que le Boeing
757 d’ancienne génération et ceci
malgré 10 sieges de moins. Sa
communauté (poste de pilo-

tage/systemes...) avec les autres
appareils de la famille, comme
son fuselage plus large - donc plus
confortable - que le 737 (3,7 m
contre 3,43 m), seront ses autres

atouts majeurs. De plus, il a un

AL
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rayon d'action supéricur de S00km
par rapport au 737-900, dont la
certification est prévue en 2000 et
qui est configuré avec 177 sicges.
Quant aux changements apportés i
I'apparell pour augmenter ses masses
caracténstiques (MTOW = 03 ¢ ;
MLW =77 8tet MZFW =73 81)*,
ils comprennent des renforce-
ments structuraux mineurs au
niveau des ailes et du train. Il a
également fallu adopter de nou-
veaux pneumatiques et requali-
fierles freins. L'installation de deux
réservoirs en soute a l'arriére -
I'installacon de I'un d'entre eux
est déja certifiée avec la version
A321-200 existante - et des réajus-
tements au niveau des systemes,
notamment ceux d’alarme car-
burant.

S 17 f g
an % b

rents points devrait permettre une
mise en service objective milieu
de I'an 2000,

- «Différentes compagnies euro-
péennes, américaines et chinoises,
explique Franck Navallon, Senior
Marketing Analvst chez Airbus
Industrie, nous ont déja fait part
de leur grand mtérér pour cette
version. Nul doute qu’elle va
rencontrer aussi un vif succés chez

les compagnies de leasing».

G.P.

(* MTOW = masse maximale au
décollage ; MLW = masse maxi-
male a 'atternissage ; MZFW =

g eusi{Tongth) PR 44,5:in ;

masse sans carburant)

ot ¢ E6ad o " |
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' Diam

“Diamétre intérieur: | .7 % P }
de la cabine ‘7" ; 3,7m 343m |
(Int. diameter) =l ~ :
Masse maximale i . % {
au décollage MTOW) 83et85t 89et93t t ’
Autonomie 5000 km 5559 km 5052 km |
maximale (Max. range)| 185 pax 185 pax 177 pax |
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More Sinew for

Stretched A320

Late last January Airbus Industrie launched a brawnier version
of its A321, the largest of the A320 family. This is the A321-200
with.a maximum permissible weight of 93 metric tons
(compafed to 89 tons for the current highest performing
model). Users of this aircraft, which will become available in a
year and a half, will have an available range of 5500 kilometers.
This makes possible nonstop east-to-west crossings of the

and Luxor or Stockholm and Tenerife.

United States, or in Europe nonstop ﬂi&fhts between Glasgow

he long-range A321-200 has
been launched. The new ver-
ston, which will not differ
from its forenunners*, will be able
to carry from 185 to 220 passen-
gers (depending on the configura-
ton) over a distance of 5360 km /
3000 nm (compared to 5000
kilometers/2700 nm for the

previous version). These extra

300 nautical miles (550 km) mean
that this future bestseller will no
longer be penalized by strong
headwinds during transcontinen-
tal flights in the United States,
and that it will be able to take a
full load of” passengers from cities
in northern Europe to the sunshine
of the Canary Islands or Egypt.
Airbus officials have indicated
that the new version will require
very few structural modifications
and will offer a better challenge to
the 737-800/-900 and the 757

thanks to 1ts higher perfommncc/‘ ;

IN A 220-PASSENGER charter

. and Chinese carriers had indi-

configuration, calculanons indi-
cate thagthis newcomer will be
10 percent more economucal in
per-seat direct operating costs than
the older-generation Boeing 757
despite the 10 fewer passengers
ls commonality (cockpit/systems)
with the other models in the

fanuly, plus a wider - hence more |
comfortable - fuselage than the -

737 (3.7m compared to 3.43m),
will be the other major assets. In

tons, then 851 MTOW,

addition, it will offer 500 kilometers
more range than the 737-900, which
will be ceruficated in a 177-seat
configuraton in 2000.

Changes designed to increase
the maximum weight figures
(MTOW=93m-t, MLW=77.8m-t,
MZFW=738m-t) include minor
structural reinforcements to
the wings and landing-gear, in
conjunction with the adoption
of new tires and recertification
of the brakes. Other changes have
been the installation of two fuel
tanks in the baggage hold aft
(installation of a single tank has
already been certified for the
existing A321-200 version), plus
svstem-level adjustments, notably
conceming fuel warnings.

CERTIFICATION of these changes
should allow entry into service by
the target date of mid-2000. Franck
Navallen, Senior Marketing Ana-
lvst at Airbus Industrie, said that a
number of European, American

cated definite interest in the new
Airbus, which can be expected to
prove no less successful with leas-
Ing comparnies.

G.P.

*The baseline . A321-100 ar 83
then the

A321-200 at 89 tons.

.‘m
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- LISTE DES EQUIPEMENTS NOUVEAUX OU NODIFIES
EXTENSION UNITE METHANOL

C3 - 7TexTE @uwgm
1. INTRODUCTION

Les modifications retenues en vue de 'augrientaten de 'w oo wosd de lunité méthanol
consistent en:
A \ A H - Y . .
%+ l'installation de nouvesux éguipement
- le remplacement d'équipements existans
- la modifications d'équipenments existants
. Pélimination d'&quipenients existants

o~

L'é¢rude effsctuée par I'INGENIEUR ne cowvie par les modifications sur les listes
‘ d'équipements électriques (transformateurs, UPS, tablerux , cottrr . ol ainsi que czlles sur
les armoires. coffrets d’instrumentation et papneaux ou pupitre de ¢o L0z ou d'alarmes.
La liste des équipements électriques et A'ipstrumen:ation liics crdessuy sera établie par
PENTREPRENEUR D'INGENIERIE lors des érudes ¢ derail o ooveote par 328 $0INS.

L'INGENIEUR a prévu les modifications suivzntes sur la 1o .- ..wopemems process du
m<thanol et des utilités.

NOUVEAUN EQUIPEMENTS DE L'UNITE METHANOL

Les nouveaux équipemenis suivants sont prevus dans ic projet.

\

21 Equipements chaudronnés (four, réacteur , colenae, Hallows e Do

four ¢z chaulfage : F211
préréformeur @ V211

- réacteur ce synthése : V31l

- colonne de distllazien @ V612

- séparateur de gaz de synthése V311
- séparateur de gaz de synthése : V410
- séparateur de méthenol 1 V512

- séparateur de gaz de synthése Y
- ballon d'ammeniac : V312

- ballon de flash : V513

- ballon vapeur : V514

- bailon tampon : V61l

- ballon de reflux : V614

bac de méthano! brut : T651

’
/
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- réchauffeur d'air de combustion : F212

- ¢conoriseur : F213

- réfrigérant d'ammoniac : H311~

- réfrigérant-de gaz de synthdse : Hu. -

- réfrigérant de gaz de synthése : Hall

- réfrigérant de gaz de synthise ; Hut172

- €changeur gaz/gaz : HS511

- condenseur de méthanol : H512

- réchauffeur de démarrage : H513 . =
- rebouilleur 3 gaz : H613

- rebouilleur : H616

- réfrigérant de méthanol : H617

- réfrigérant de fael oil :H61S

- réfrigérant d’eau : H619

- réfrigérant de condensét : H710

- condenseur du turboalternateuf : Ly, 2

2.3, Aéro-rifrigérants:

- condenseur : H605/2
- réfrigérant des effluents du réactenr HZ10
- condenseur : H615

-
2.4, Machines tournantes:
- ventilateur d’2ir de combustion : A2 !
- wurbo-ventilateur d'air de combusi... : Ql«‘;.’.:
- compresseur fnaor*ﬁque K311 |

. coTPfccseuAs d'injection du CO}QDM?E 0& hr \,L_U X - ?QD‘LC

Sf A oE ! n ncna e
- porupes alimentaires : P614 A/B .
- pompes de reflux : P615 A/B ;
- pompe de rezirculation : P617
- turboalternateur : QG912 N
- pompes de condensat du turboalic-uateur @ PO12 AL
-'pompe d'injection de so